МЫ СДЕЛАЛИ ВТОРОЙ ВЫПУСК  

(Статья из опыта работы методиста ГПОУ «Сыктывкарский колледж сервиса и связи» Даниловой Татьяны Витальевны)

       На сегодня выбор профессии  - самый важный вопрос для молодежи. От выбора профессии зависит размер будущего дохода, положение в обществе. Профессия - это показатель воспитания, наличия ума, таланта, природных данных, это начальная площадка для мечтаний и их исполнения, для карьерного роста и творчества. 

       В Сыктывкарском колледже сервиса и связи много достойных специальностей и профессий. Есть куда пригласить абитуриентов и о чем рассказать. В 2015 году  в ГПОУ  «Сыктывкарский колледж сервиса и связи» во второй раз осуществлен выпуск студентов специальности «Страховое дело». 

       В условия высокого уровня развития разных структур бизнеса работа страхового агента приобретает особую важность. Страховой агент является связующим звеном при заключении различного вида договоров, особенно касающихся недвижимого имущества, а также при осуществлении личного страхования. 

       Профессия страхового агента сложилась еще в древние времена, когда появилась необходимость страховать крупное недвижимое имущество.  На протяжении многих веков страхование из некоммерческого успешно перешло в коммерческий тип отношений и, наконец, предстало в его современной форме.  

       Каждый из нас неоднократно слышал о страховке. Мы и наши близкие когда-нибудь решали вопрос о страховании чего-либо. Кто-то выезжал за границу, и приходилось оформлять страховку. Ряд стран не оформляют визу без медицинской страховки, поэтому нам приходится при выезде за границу заключать договор о медицинском страховании. 
       Можно застраховать жилье от пожара и взлома, груз, бизнес. Это страхование недвижимости. По закону в обязательном порядке мы страхуем автомобиль. И чтобы застраховать жизнь, тоже обращаемся в страховую компанию. Этих компаний много: «Росгосстрах», «Росно», «Ингосстрах», «Россия»… Каждый выбирает сам. 

       Профессия страхового агента уникальна. Ведь хороший работник должен отлично разбираться в сфере составления нормтивно-правовых актов, знать правовые основы страховой деятельности, действующую систему социальных гарантий, использовать методы оценки степени риска при подписании соглашений и договоров. Кроме того, каждый серьезный сотрудник должен превосходно знать основы экономики, психологии и организации труда. 

       Страховой агент-это самостоятельная бизнес-единица - посредник в отношении страховой компании и клиентов. Это тот человек, который выписывает вам полис, подбирает условия страхования, осматривает квартиру, машину, дачу, то есть ваши «ценности», рассчитывает, сколько стоит страховка. Это тот, кому вы платите деньги. 

       Не все знают, что страховые агенты могут зарабатывать столько, сколько хочется.  У них свободный график работы и возможность совмещать агентскую деятельность с основной работой. Их интересное общение связано с людьми и подразумевает много новых знакомств и впечатлений. 
       Известно, что на Западе у каждого человека есть личный страховой агент. Ведь страхование - сложная и многогранная штука. Если ты серьезно освоил эту профессию, то научился опережать на шаг мысли клиента и строить разговор так, чтобы он сам пришел к выводу, который ты для него придумал: страховаться у тебя и сейчас. И тогда ты по-настоящему испытаешь волнение, что договор уже заключен благодаря твоему умению убеждать и доказывать. Благодаря тем знаниям, которые ты получил во время обучения в Сыктывкарском колледже сервиса и связи. Когда разумно и точно рассчитал свои силы и выбрал современную и престижную специальность «Страховое дело».   
