Наименование  предмета: ОСНОВЫ РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ

ПЛАН УРОКА 
МОДУЛЬ 8. Бизнес-план
ТЕМА УРОКА: Стандартный бизнес план.


ЦЕЛИ УРОКА:
1.  Познакомить учащихся с понятием бизнес- план; Обсудить структуру стандартного бизнес – плана;
2. Научить учащихся понимать, что бизнес-план должен состоять из нескольких блоков информации;
3. Развитие познавательных интересов, самоконтроля, умения логически мыслить.
4. Воспитание культуры учащихся, внимательности, аккуратности, дисциплинированности, усидчивости.

Тип урока: комбинированный
Формы организации учебной деятельности: фронтальная/индивидуальная
	
ХОД УРОКА
I. Организационный момент.
Приветствие, проверка присутствующих. Сообщение темы, целей и объяснение хода урока.
II. Повторение пройденного материала.
Ответить на вопросы:
1. Что такое бизнес?
2. Кредит?
3. Главное условие кредитования?
4. Деньги?
5. Предприниматель?

III. Изучение нового материала.
Бизнес-план имеет две основные функции:
· Во-первых показать человеку, начинающему дело, целесообразность и жизнеспособность его бизнес – идеи
· Во-вторых, организовать сбор денежных средств у семьи, друзей или получение кредита в банке.
Стандартный бизнес –план обеспечивает сбор и учет необходимой информации. Тем не менее, финансирующие организации, такие как банки или инвестиционные фонды часто предъявляют собственные требования и могут запросить заполнения ими бизнес-плана.
Бизнес планы требуются всегда, когда необходимо получить деньги от банка, или от другой финансовой организации, а также при эмиссии акций.
Для предпринимателя его бизнес имеет огромное значение; для менеджера банка или фонда данный конкретный бизнес план — лишь один из многих, попадающих ему на стол. Вы должны не только получить его одобрение, но и вызвать к себе интерес. Для этого необходимо, чтобы Ваш бизнес план был:
• ясным;
• кратким;
• логичным;
• правдивым;
• подтверждался цифрами.
Ясность
Человек, который будет читать Ваш план, очень занят, перед ним одновременно стоят многие другие проблемы, и сознательно или бессознательно, он судит о Вас по тому, как Вы выражаете свои мысли. В связи с этим:
• пишите просто и ясно;
• избегайте попыток высказать слишком много идей в одной фразе;
• стройте речь так, чтобы каждое последующее предложение логически было связано с предыдущим;
• не злоупотребляйте эпитетами;
• приводите таблицы везде, где возможно.
Краткость
Если банкиру или менеджеру будет скучно читать представленный текст, маловероятно, что можно рассчитывать на его симпатию и понимание. Так что сокращайте в плане все второстепенное, оставляя только те важные сведения, которые непременно должны быть сообщены. Исключите подробные описания.
Логика
Факты и идеи, которые Вы излагаете, легче воспринимаются и производят большее впечатление, если следуют друг :»а другом в логической последовательности. Избегайте серий логически не связанных параграфов, даже если они хорошо написаны. Также убедитесь, что все, что вы написали в данном разделе, не противоречит тому, что скачано в  других частях плана.
Правдивость
Не переоценивайте свои возможности. Цифры
Приводите только достоверные цифры. Банкир или инвестор, читающий Ваш план, всегда оперирует цифрами. Слова не действуют на них, если не подтверждаются цифрами, поэтому Вы должны представить максимально точные расчеты.

IV. Закрепление: 



1.  Действующее лицо в рыночной экономике?
2. Дело, приносящее прибыль?
3. Предоставление денег в долг?
4. Документ перспективного планирования бизнесмена?
5. Главное условие кредита?
6. Управляющий?

V. Домашнее задание 
«ЗСБ» обучение предпринимательской деятельности в проф училищах, Модуль9 Тема 1, по конспекту составить кроссворд

VI. Подведение итогов урока
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