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Пояснительная записка
За последние годы в нашей стране произошли значительные изменения в сфере образования. Однако все эти изменения не учитывают в полной мере все возникшие на сегодняшний день требования, которые ставит перед нашими выпускниками современная жизнь. Сегодняшняя жизнь строится на рыночных отношениях, с которыми выпускники школ сталкиваются лицом к лицу, вступая во взрослую жизнь. Молодые люди встречаются с массой проблем при устройстве на работу или при поступлении в учебные заведения. Для заполнения резюме и другой документации выпускникам школ приходится прибегать к помощи консультантов. Современные рыночные отношения дают человеку колоссальные возможности. Сегодня человек имеет право покупать, владеть, страховать, сдавать в аренду, брать в кредит, продавать различную собственность. Однако на базе общеобразовательной школы учащиеся не получают достаточных знаний в сфере страхования, купли - продажи имущества, торговли и современной коммуникации. Выпускникам школ приходится получать знания в данных областях только путём проб и ошибок. И это иногда оказывается настолько сложным, что последствия  могут быть непоправимыми.  
Цель курса: создать условия для  формирования личности, способной ориентироваться и самоопределяться  в современном мире.
Задачи курса: 

1. Познакомить учащихся с правилами заполнения документации при устройстве на работу и поступлении в учебные заведения.
2. Познакомить с правилами ведения собеседования.

3. Познакомить  с основами страхового дела, риэлтерской деятельности.
4. Познакомить с основами ведения эффективных продаж, эффективной коммуникации.
Данный курс предназначен для учащихся 9-10 классов. Курс направлен на освоение учащимися знаний в сфере устройства на работу, поступления в учебные заведения, страхования, риэлтерской деятельности, эффективных продаж, эффективной коммуникации.
При изучении данного курса предполагаются различные формы работы: лекция с элементами беседы, рабочие и творческий практикумы.
Итоговое занятие – деловая игра, в процессе проведения которой учащиеся покажут полученные за время проведения данного курса знания.
При окончании курса учащиеся получают свидетельство.
Ожидаемые результаты: 

Данная программа позволяет учащимся овладеть навыками заполнениями документации при устройстве на работу и при поступлении в учебные заведения; овладеть навыками ведения собеседования; овладеть начальными знаниями в сфере страхования, риэлтерской деятельности, эффективных продаж, эффективной коммуникации. 

Содержание программы

Тема 1 

Введение (1)
Ознакомление с содержанием курса
Тема 2 

Поступление в учебные заведения и устройство на работу (5)                                                                                  Как устроится на работу. Правила заполнения резюме. Правила заполнения необходимой документации. Собеседование
Тема 3

Основы страхового дела (5)
Роль страхования в современном обществе, система принципов. Функции страхового агента.

Основные термины: страховщик, страхователь 
Тема 4 

Основы риэлтерской деятельности (6)
Аренда недвижимости. Жилищная ипотека. Выбор банка. Купля – продажа. 

Основные термины: недвижимость, риэлтер, первичный рынок, вторичный рынок, коммерческая недвижимость
Тема 5 

Основы эффективных продаж (4)                                                                        Стратегия эффективных продаж. Схема продажи.
     Тема 6 

     Основы эффективной коммуникации (8)
Культура общения. Принципы коммуникации. Калибровка. Подстройка.            Ведение. Этапы работы с возражениями.
Тема 7                                                                            

Контрольное тестирование (1) 

Тема 8                          

Обобщенное  повторение (2)

Дополнительное консультационное занятие.
Тема 9

Итоговое занятие (2)

Деловая игра.
Учебно-тематическое  планирование

	№ п\п
	Наименование темы
	Кол-во часов
	Формы занятий
	Формы контроля

	1.
	Введение.
	1
	Лекция
	

	2
	Поступление в учебные заведения и устройство на работу
	5
	Лекция, практикум
	

	3.
	Основы страхового дела
	5
	Лекция, практикум
	

	4.
	Основы риэлтерской деятельности
	6
	Лекция, практикум
	

	5.
	Основы эффективных продаж
	4
	Лекция, практикум
	

	6.
	Основы эффективной коммуникации
	8
	Лекция, практикум
	

	7.
	Контрольное тестирование.
	1
	Тест
	Проверка результатов

	8.
	Обобщенное повторение
	2
	Консультация
	Проверка результатов

	9.
	Итоговое занятие. Деловая игра. 
	2
	Творческий практикум.
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