Сценарий презентации открытия салона красоты
“Томирис”
Слад-1
До начала презентации бизнес- плана, пока заходят приглашенные гости, играет музыка (Бетховен «Лунная соната 27-2») на фоне которой читается стихотворение:
Валюта твердая - тенге
Всегда была и есть везде,
Гордится дружный наш народ
Своей валютой круглый год.
Тенге-малыш, но - молодец,
Народа гордости венец,
Пусть он здоровеньким растет,
И долго-долго он живет.
И день рождения тенге-
Непросто день в календаре,
Знаком он каждому, тенге,
На нашей маленькой земле
»
Слайд-2
Ведущий: Торжественная речь на государственном языке:
Сәлеметсіздерме мырзалар мен ханымдар. 1993 жылы 15 карашада ұлттык теңге айналыста кырды. Біздің ел басшысы Н.Ә.Назарбаев осы кунді ұлттық теңге күні деп жариялады. Бұған байланысты креативті қасиеттер өлдерінін салоны «Томирис» бизнес жоспарларын ұсынады.
Ведущий: Дамы и Господа, здравствуйте! 15 ноября 1993 года введена в обращение казахская валюта тенге. Этот день Указом Главы государства Нурсултана Назарбаева объявлен Днем Национальной Валюты. И именно к этому знаменательному дню молодые и креативные предприниматели открывают свой салон красоты.
(Под музыку «фанфары») предоставляем слово генеральному директору Ковальчук Вере
Вера: Здравствуйте дамы и господа, я генеральный директор салона красоты Томирис! Сегодня мы презентуем бизнес-план нашего салона, который поможет вам
преобразиться, создать желаемый образ, поможет найти свой стиль, быть неотразимой на все случаи жизни. Так как в этом году казахскому ханству исполняется 550 лет. Мы решили назвать наш салон в честь казахской царицы, красавицы Томирис. «Томирис» - это отличные мастера, высококачественное обслуживание, профессиональные советы по смене имиджа.
Слайд-3

Цели и  задачи: (Ковальчук Вера) Я расскажу вам о целях и задачах «Томирис».
Наша цель отвечать на все требования клиента и предоставлять качественные и  не дорогие услуги. Мы заботимся и уважаем всех своих клиентов. Предоставляя им комфортное помещение, высококлассных мастеров, самое качественное оборудование. Мы используем новейшие технологии, которые позволят обеспечить высокое и качественное обслуживание клиентов. 
Слайд-4

Наши специалисты предлагают улучшенные качества и расширенный спектр предлагаемых услуг, сниженные цены продукции за счет уменьшения себестоимости, но не за счет качества. Мы заключаем контракты с надежными поставщиками современного оборудования, что позволит не уступать конкурентам и добиться доверия клиента. В отличии от большинства фирм, действующих на этом рынке, наш салон предложит разнообразные косметические услуги, что позволит считать данный проект перспективным. Теперь я предоставляю слово главному бухгалтеру нашего салона Масловой Александре.
Слайд-5

Финансовый план: Александра
Представляю вашему вниманию финансовый план развития нашего бизнеса салона красоты «Томирис» и постараюсь наглядно представить наши цели, задачи и возможности в цифрах и расчётах.
Слайд-6

Прежде всего наш проект салон красоты «Томирис» основан на вкладах трех участников. Сумма каждого из наших вкладчиков составила 1000000 тенге, но вклад одного из них 1 500 000 тенге, что помогло нам решить вопрос с избранием директора, чей голос будет являться решающим. Таким образом, сумма сбора денежных средств составит 3500000.
Ведущий: Обычно, при открытии бизнеса прибегают к услугам банка, берут
кредит…. Почему вы не взяли кредит?
Александра: Сумма каждого вкладчика реальна и является их свободными денежными средствами, поэтому у нас нет необходимости брать кредит. Итак, начальная сумма оборота составляет 3500000 тенге.
Слайд-7

Перечень необходимого оборудования  и его стоимость:
Вывеска-15000тг
Зал  ожидания:
Стойка для адмистратора-50000тг
Диван- 
20000тг
Кресло -
10000 тг.,
2шт-20000тг
Столик журнальный-
10000тг
Телевизор- 

70000тг
Зеркало- 


10000тг 
Итого - 195000тг общая сумма для оформления зала ожидания клиента. 
Слайд-8

Зал для посетителей
Мойка -


110000 тг.
Кресло-50000тг.

4шт-200000.тг
Каталка помошница-20000 тг.
4шт-80000тг
Шкафы для хранения инструментов - 20000. 1 шт. - 20000тг
Ветрина-
25000 тг.
1 шт-25000тг 

Стерилизатор- 8600тг.
4шт-34400тг

Зеркала -30000тг. 
2 зеркала-60000тг 

Сушуар-60000тг.

1шт-60000тг
Итого-


589400 тг. сумма для оформления зала для посетителей
Слайд-9

Зал маникюра
Стол для маникюра кресло клиента 30000 тг. 
1 шт-30000
Стерилизатор-8.600 тг.




2шт- 17.200тг
Стационарная настольная лампа -5000тг.
Мойка для мытья рук-20000 тг.
Шкафы для хранения инструментов- 20000 тг.
Итого - 92000тг общая сумма для оформления маникюрного стола
Слайд-10

Кабинет косметолога:
Кушетка - 50000 тг. 

1 шт. -5 0000 тг.
Стерилизатор – 8600 тг. 
2 шт. – 17200 тг.
Кресло косметолога-35000 тг.
1 шт.- 35000 тг.
Шкафы для хранения инструментов – 20000 тг.
Итого - 122200 тг. общая сумма для оформления кабинета косметолога
Слайд-11

Диван для отдыха -20000 тг. Стол -10000 тг. Мини холодильник-20000 тг Вешалка- 5000 тг.
Итого -  55000 тг. общая сумма для оформления подсобного помещения 

Слайд-12
КОМПЛЕКСНЫЕ  РАСХОДЫ.
Регистрация в налоговых органах - 20000 тг.
Дизайн интерьера – 100000 тг.
Приобретение и установка кондиционеров, пожарной сигнализации, систем освящения и видеонаблюдения.- 50000 тг.
Компьютеры-100000 тг.
Расходы на рекламу-50000 тг.

 Итого - 320 000 тг
Слайд-13
Приобретение необходимого оборудования:
Фен и набор для укладки-
20000 тг. 4шт.- 80000 тг.
 Плойка-10000 тг.


4 шт. – 40000 тг. 

Выпрямитель для волос – 10000 тг. 
4 шт.- 40000 тг.
Машинка для стрижки-20000 тг. 
4шт.-80000 тг.
Набор расчесок-10000 тг. 

4 шт.-40000 тг.
Пеньюар-1.200тг. 


4 шт.-4800 тг.
Фартук-1000 тг.



4 шт.-4000 тг.
Ножнецы-10000 тг. 


4 шт.-40000 тг.
Расходные материалы – 100000 тг.
Общий итог:1872400 тг.
 Слайд-14
РАБОТА С ПЕРСОНАЛОМ.
В связи с тем, что режим работы салона красоты предполагается ежедневный, без обеденных перерывов и выходных дней, с 10 часов утра до 20 часов вечера, необходимый штат работников составляет 9 человек.    
Стилист универсал: 
4 работника
Косметолог:

1 работник

Мастер по маникюру:
1 работник

Администратор:

1работник

Уборщпца:

1работник

Дворник: 


1работник 
Слайд-15
Условия заработной платы:

Парикмахер-60%на40%

Косметолог-60%на40% 

Маникюрный кабинет -60% на 40%
Администратор -
35000 тг. 

Уборщица-
15000 тг.

Дворник-

10000 тг.
А теперь я передаю слово своему бизнес- партнеру, креативному директору Волковой Кристине.
Слайд-16
Помещение, интерьер.
Я расскажу о помещение нашего салона и его интерьера.
Важным моментом в процессе открытия нашего салона «Томирис» будет подбор необходимого помещения. Чаше всего для таких предприятий используются помещения на 1 этаже здания, жилых домов, также помещения в крупных посещаемых торговых центрах, которые можно арендовать.
Для нашего салона красоты оптимальным выбором является оживленный торговый центр, в который обеспечит хороший поток клиентов. Мы арендовали помещение на первом этаже площадью 100кв. метров и с высокими потолками. В соседнем здании мы планируем в недалеком будующем открыть магазин в котором будет продаваться все что будет необходимо для работы с клиентами. Также в будущем хотим открыть магазин модной качественной и недорогой одежды.
Дизайн нашего интерьера черный- розовый- жёлтый. Вряд ли ещё какой-то союз 3х цветов может образовать столь эффективный контраст. Мы думаем, что сочетание этих цветов обязательно привлечёт внимание наших клиентов от мала до велика.
Наша приемная выполнена в нашем традиционном стиле, она хорошо освещена для наших клиентов, для просмотра журналов с предлагаемыми услугами и их описанием. В ней будет размешаться удобные мягкие диваны, кресла, журнальные столики, стойка администратора, на которой будет размещаться ваза с конфетами. Также будет оборудование помещение для стрижки волос, отдельные комнаты для маникюра, педикюра, косметологических услуг, кабинет стилиста.
А теперь я расскажу об услугах салона красоты «Томирис». 
Слайд-17
Услуги: Кристина:
В наши услуги входят
стрижки (мужские, женские, детские)
-окраска волос всех типов и всех сложностей
-хим. завивки волос
-процедуры по лечению волос
-процедуры по наращиванию волос
- наращивание ногтей
-маникюр
-педикюр

-наращивание ресниц

-косметологические процедуры

-продажа подарочных сертификатов
Ведущий: Простите, пожалуйста, но ведь в нашем городе уже столько салонов, почему должны прийти именно к вам?
Слайд-18
Вера: Маркетинговое исследование:
Мы не просто хотим предложить услуги салона красоты, мы предлагаем услуги соответствующие желаниям наших клиентов, о которых мы смогли узнать благодаря проведенному маркетинговому исследования. Которое включало в себя анкетирование и интервьюирование, давайте посмотрим его фрагменты.
(На экране появляется видеорепортаж «Интервьюирование».

Слайд-19

Ведущий: А сейчас в связи с открытием салона красоты «Томирис» нас пришли поздравить гости
КОНЦЕРТНАЯ ПРОГРАММА (музыкальные и танцевальные номера студентов)
Слайд-20

Персонал (выходят стилисты с моделями)

Вера: В нашем салоне создаются модели, не имеющие аналогов, так как у нас есть собственный стилист.

Модель: Спасибо, салону «Томирис», за предоставляемые услуги. Мы надеемся, что в будущем мы будем сотрудничать.

Выражаем вам сердечную благодарность за то, что стали свидетелем нашей презентации.

Спасибо за Внимание!!!!

