                                                                 Халықаралық сауда
Мақсаты :
Халықаралық сауда, ҚР – ның халықаралық саудаға қатысушы ретінде таныстыру.
1. Ұйымдастыру кезеңі.
2. Үй тапсырмасын сұрау.
3. Үй тапсырмасын бекіту.
4. Жаңа сабақ:
Сауда – бұл тауарлар мен қызмет көрсетулерді сатып алу,сату.тауарлар мен қк. айырбастау.
Т – А – Т
Бартер – тауарды тауарға баспа- бас айырбастау.
                            Сауда түрлері:

Ішкі сауда                                          сыртқы сауда 
Тауарлар мен қк.                                тауарлар мен қк. елдер арасында айырбастау
Бі ел ішінде 
Айырбастау

ҚР-сы әлемдік ынтымақтастықтың бөлігі болып табылады.ҚР- сы халықаралық саудаға қатысушы.
Абсолютті басымдылық – сыртқы рынокта сату үшін тауар шығаратын елдің дәл сондай тауарды өндіретін және сататын басқа елдермен салыстырғанда ресурстарды аз жұмсау арқылы қол жеткізген хс. басымдылығы .Аз шығын жұмсау арқасында аб. ие ел тауарды әлемдік рыноктағы бәсекелестеріне қарағанда төменірек бағамен сата алады.
(абсолют-лат.француз. жан –жақты мықты,шексіз басымдылық )

Сауда себептері: 
1. Табиғи ресурстардың тең бөлінбеуі.
2. Басымдылықтың болуы.
“ Ресурстар шетеулілігі “модулдік жаттығуы

5. Сабақты бекіту: арнаулы сұрақтар қоя отырып,сауданың түрлері,сауда тарихы, сауда себептері туралы түсінікті қалыптастыру.

6. Сабақ барысында оқушылар неге елдер арасында сауданың тиімді болуын біледі.


7. Бағалау 

8. [bookmark: _GoBack]Үйге тапсырма беру.
