
Организация индивидуальной трудовой деятельности 

по производству биогумуса


Сельскохозяйственные идеи бизнеса всегда были и остаются на пике популярности. На то есть свои причины. В сельской местности у людей очень мало возможностей для достойного заработка. Хорошую работу найти бывает очень непросто. Актуальной идеей бизнеса является разведение червей. Ведь не зря в давние времена китайские мудрецы говорили, что не тот богат, кто вырастил и собрал богатый урожай риса, а тот, кто вырастил землю, давшую такой урожай!


Плодородие земель в России сильно пострадало в результате интенсивного применения минеральных удобрений в XX веке. Если в развитых странах переход на органическое земледелие произошел ещё в 80-х годах прошлого столетия, то в России до сих пор эта технология не находит широкого применения!

Дождевые черви превращают гниющую органику в питательные вещества для растений. Учёные вывели специальные – продуктивные породы червей, которые работают и размножаются гораздо эффективнее обычных, что даёт возможность вести неплохой бизнес по разведению червей.

И сегодня промышленное разведение червей – уже реальность! Бизнес на разведении червей – хорошее вложение денег, тем более – что вложений для этого дела требуется минимум.


Данная работа является  является обоснованием своевременности и полноты возврата затраченных средств за счет прибыли от деятельности по производству органического удобрения — биогумуса. 


Основными задачами работы являются:

- внедрение технологии вермикультивирования для уменьшения количества стихийных свалок навоза и его утилизации;

- продажа биогумуса предприятиям сельскохозяйственного сектора, владельцам садовых и приусадебных участков, а также фермерам, организациям занимающимся ландшафтным дизайном;

- продажа червя для рыбалки;

- продажа червя, как биомассы - наиценнейшей кормовой добавки в животноводстве и рыбоводстве;

- рост занятости и уровня жизни населения;

- повышение инновационной активности бизнеса;

- рост числа субъектов малого предпринимательства;

- стимулирование предпринимательской модели поведения среди молодежи и людей с низким доходом;

- наиболее полное использование ресурсов сельских территорий.


В работе представлено технико-экономическое обоснование  эффективности производства биогумуса - продукта переработки навоза красным калифорнийским червем. 


Организуемая деятельность будет иметь частную собственность и будет зарегистрирована в форме «индивидуального предпринимателя». 


Конкурентным преимуществом проекта является тот факт, что в Гулькевичском районе, в п. Венцы и прилегающих населенных пунктах нет хозяйств, занимающихся производством органического удобрения - биогумуса. Большой вес имеет также тот факт, что производство биогумуса будет достаточно востребованным продуктом в Краснодарском крае и за его пределами, поскольку его применение в агропромышленном секторе  способствует повышению плодородия и увеличению урожайности сельхозкультур.  


Технология вермикультирования не предполагает существенно высоких затрат на техническое обеспечение, поскольку удобрение готовится в утробе калифорнийского червя. Однако в процессе приготовления масса навоза значительно уменьшается, а во-вторых, требуется постоянный контроль и поддержание необходимой среды для эффективной жизнедеятельности червей, что требует дополнительных затрат.


При производстве биогумуса будет утилизироваться навоз КРС личных подсобных хозяйств и КФХ, что играет большую роль в экологии сельского поселения Венцы-Заря.


Биогумус - черная либо темно-коричневая рассыпчатая почвоподобная масса с приятным запахом, похожая на чернозем.


Биогумус содержит большое количество ферментов, витаминов, почвенных антибиотиков, гормонов роста растений и других биологически активных веществ. Продолжительность действия биогумуса - 5 лет.


Как и для любого другого производства, понадобятся производственные площади, которыми могут быть помещения старых ферм, хранилищ, сараи, гаражи. Кроме того, необходимо наличие земельного участка для складирования навоза.


 Начинающему предпринимателю также потребуются небольшие вложения на приобретение сырья (вермикультуры) в количестве двух семей, хозяйственных инструментов и тары.


Разведение проводится в буртах (коробах). Бурты можно выполнить из досок.  В бурты засыпается субстрат, приготовленный из перепревшего навоза, соломенной резки, земли высотой не более 30 см. Сверху поверхность субстрата смачивается и засыпается красный калифорнийский червь (вермикультура).


Основной момент, который необходимо учитывать при вермикультивировании - это поддержка положительной температуры и влажности.


 Выход биогумуса от заложенного субстрата обычно составляет до 50%.


Количество пищи, съедаемой червями за сутки, равняется их массе. Таким образом, 1 кг червей перерабатывает за сутки 1 кг органического вещества, производя 600 г биогумуса, при этом их собственная биомасса увеличивается на 300 г. При ведении вермикультуры в помещении численность увеличивается примерно в 100 раз за год.


Первые партии биогумуса будут реализовываться крупным потребителям - сельскохозяйственным предприятиям и фермерам по оптовым ценам, и только с I квартала 2016 года планируется продажа  простым садоводам, цветоводам, дачникам и другим мелким покупателям.


Сбыт продукции будет осуществляться по среднерыночным ценам: гумус- 10 руб за литр, червь-0,7 руб за штуку.


В плане реализации червей есть особенности: 


- поскольку половой зрелости черви достигают в возрасте от 2 до 3 месяцев, приплод будет получен не ранее октября 2015г. Первый выводок реализовывать не станем, с целью увеличения поголовья.


- ввиду того, что калифорнийские черви при температуре ниже 5°С чувствуют себя некомфортно, могут даже погибнуть, с декабря мы вынуждены отправить их в спячку.


Продажи червей будут производиться с февраля 2016 года. Потенциальные потребители червей – это рыбные хозяйства и рыболовы.


Черви будут расфасованы в упаковки по 100 шт. и ящики по 5 тыс. штук.


В работе описаны виды рисков, связанные с деятельностью и отражены мероприятия, снижающие отрицательное воздействие на ожидаемую прибыль. 


Источники финансирования проекта -  собственные средства.


Основные показатели проекта за первый год работы таковы:


Выручка от деятельности -  690 000,00  руб.


Сумма (прогнозная) налоговых платежей — 19 138,62 руб.


Общая прибыль — 605 040,00 руб.


Рентабельность продаж- 94,2 %. 
Срок окупаемости проекта - 1 (в мес.) 


При прочих равных условиях, прогнозируемая самоокупаемость данного вида деятельности по проекту предполагает в последующем в более сжатые сроки накопление чистой прибыли, достаточной для развития бизнеса и сохранения при этом большого запаса финансовой устойчивости.


 Не стоит забывать, что сельский бизнес – особый стиль жизни, это выбор, к которому нужно относиться с максимальной ответственностью.

