Часть 1. Основные концепции экономики (10 класс)         68 часов
	Тема: «Предмет и метод экономической науки»   (12 часов)


	Урок 1-4
	Урок 5-6

	1. товар;

2. услуга;
3. микроэкономика;
4. макроэкономика;

5. экономическое благо;

6. экономические потребности; 
7. производство;
8. потребление;
9. обмен;
10. распределение;
11. рациональное поведение;
	12. факторы производства;

13. факторные доходы;

14. экономическая модель;

15. проблема выбора;

16. альтернативная стоимость;

17. КПВ;
18. область производственных возможностей;

19. эффективность производства;
20. закон альтернативных затрат;


	Урок 7-10
	Урок 11-12

	21. экономическая  система; 
22. собственность;
23. разделение труда;
24. специализация;
25. закон  убывания  предельной производительности  факторов;
26. производительность;


	27. рынок;
28. регулируемый  рынок;
29. конкуренция;


Часть 2. Микроэкономика  (10 класс)
	Тема: Спрос. Предложение. Рыночное равновесие.   (13 часов)


	Урок 13-14
	Урок 15-20

	1. спрос;
2. величина спроса;

3. закон спроса;

4. нормальные товары;

5. инфериорные (низшие) блага;

6. взаимозаменяемые товары;

7. комплементарные товары;


	8. предложение;

9. величина  предложения;

10. равновесная  цена;

11. точка  равновесия;
12. нижний предел  цены («пол»  цены);

13. верхний предел  цены («потолок»  цены);
14. излишек покупателя;

15. излишек производителя;


	Урок 21-22
	Урок  23-25

	16. эластичность;
17. коэффициент эластичности;
18. эластичный спрос;

19. неэластичный спрос;

20. спрос единичной эластичности;
	21. совершенно эластичный спрос;

22. совершенно  неэластичный спрос;
23. эластичность спроса по цене;
24. эластичность спроса по доходу;

25. перекрестная эластичность спроса;

	Тема: Поведение потребителя   (8 часов)


	Урок 26-29
	Урок 30-33

	1. общая полезность;
2. предельная полезность;

3. закон убывания предельной полезности;
4. правило максимизации полезности;

	5. кривая безразличия;
6. предельная  норма замещения;
7. бюджетное ограничение;

8. потребительское равновесие;

	Тема: «Фирма. Прибыль и издержки»   (3 часа)


	Урок 34
	Урок  35-36

	1. фирма;

2. юридическое лицо;
3. уставный капитал;

4. заемный капитал;
5. прибыль;
6. чистая прибыль;
7. бухгалтерская прибыль;
8. экономическая прибыль;
9. нормальная прибыль
10. убыток;


	11. издержки; 
12. трансакционные издержки;

13. необратимые издержки;
14. экономические издержки;
15. бухгалтерские  (явные) издержки;

16. альтернативные (неявные) издержки;

17. общие издержки;

18. постоянные издержки

19. переменные издержки;

20. средние издержки;

21. предельные издержки;



	Тема: «Фирма. Производство и продукт фирмы»   (3 часа)


	Урок 37
	Урок 38-39

	1. технология;

2. производственная функция;
3. общий продукт;
4. средний продукт;
5. предельный продукт;


	6. краткосрочный период;

7. долгосрочный период;
8. эффект масштаба “+”;

9. эффект масштаба “-”;

10. эффект масштаба “нейтральный”;

11. минимально эффективный размер п/п;



	Тема: «Конкуренция и рыночные структуры»   (6 часов)


	Урок 40-41
	Урок 42-45

	1. совершенная конкуренция;

2. монополистическая конкуренция;

3. олигополия;

4. монополия;

5. монопсония; 
6. олигополистическая взаимосвязь;

	7. общая выручка;;

8. средняя выручка;

9. предельная выручка;
10. закон максимизации прибыли;

11. совершенная ценовая дискриминация;

12. ценовая дискриминация 2-степени;

13. ценовая дискриминация 3-ей степени;


	Тема: «Рынки факторов производства»   (7 часов)


	Урок 46-47
	Урок 48-52

	1. заработная плата;
2. рента;

3. процент;

4. производный спрос;

5. спрос на услуги труда;

6. величина предложения труда;

7. минимальная ставка заработной платы;

8. прожиточный минимум;
9. номинальная заработная плата;
10. реальная заработная плата;
11. трудовой договор;
12. коллективный договор;

13. генеральное соглашение;
	14. экономическая рента; 
15. чистая экономическая рента;

16. реальный капитал;

17. оборотный капитал;

18. человеческий капитал;

19. денежный капитал;

20. ставка процента;
21. номинальная ставка процента;

22. реальная ставка процента;
23. дисконтирование;

24. текущая  дисконтированная  стоимость;

25. чистая  дисконтированная  стоимость;




	Тема: «Деньги и банковская система»   (8 часов)


	Урок 53-54
	Урок 55-60

	1. деньги;

2. денежная масса;

3. денежные агрегаты;

4. депозит;

5. скорость обращения денег;
6. ликвидность;

7. текущая стоимость денег;
8. будущая стоимость денег; 
9. банковский счет;


	10. коммерческий банк;

11. пассивные операции;

12. активные операции;

13. банковский процент;

14. ссудный процент;

15. прибыль банка;

16. ставка рефинансирования;

17. ОНР;

18. ДКП (денежно-кредитная политика);




Часть 4. Прикладная  экономика (10 класс)

	Тема: «Финансы и финансовый рынок»    (2часа)



	Урок  61
	Урок 62

	1. финансовый рынок;

2. РЦБ (фондовый рынок);

3. фондовая биржа;

4. ценная бумага;

5. долевые ценные бумаги;

6. долговые ценные бумаги;


	7. финансы; 
8. страхование;
9. облигация; 

10. акция; 

11. привилегированная акция;

12. обыкновенная акция;



	Тема: «Предпринимательство и ОПФП»   (4 часа)


	Урок  63-64
	Урок 65-66

	1. предпринимательство;

2. предприниматель;

3. ПБОЮЛ;

4. ООО;

5. акционерное общество (АО);

6. АОЗТ;

7. АООТ;


	8. товарищество;

9. хозяйственное товарищество;

10. полное товарищество;

11. коммандитное товарищество;

12. унитарное предприятие;

13. производственный кооператив;



	Тема: «Менеджмент и маркетинг»   (2 часа)

	Урок  67
	Урок  68

	1. менеджмент;

2. маркетинг;

3. массовый маркетинг;

	4. товарно-дефицитный маркетинг;

5. целевой маркетинг;

6. реклама;


Часть 3. Макроэкономика (11 класс)    68 часов
	Тема: «ВВП и национальный доход»   (5 часов)


	Урок 1-4
	Урок 5

	1. макроэкономика;
2. агрегирование;

3. потоки;

4. запасы;

5. национальное богатство;

6. СНС;

7. конечный продукт;
8. промежуточный продукт;

9. добавленная стоимость;

10. ВВП;
11. ВНП;

12. РВВП;

13. НВВП;

14. дефлятор ВВП;


	15. совокупный спрос;

16. совокупное предложение;

17. стимулирующая политика;
18. сдерживающая политика;

	Тема: «Макроэкономическое равновесие»   (12 часов)


	Урок 6-9
	Урок 10-17

	1. сбережения;

2. автономное потребление;

3. индуцированное потребление;

4. средняя склонность к потреблению;

5. средняя склонность к сбережению;

6. предельная склонность к потреблению;

7. предельная склонность к сбережению;

8. равновесный уровень национального дохода; 

9. автономные инвестиции;

10. индуцированные инвестиции;


	11. автономные затраты;
12. индуцированное сбережение;

13. мультипликатор;
14. процентная ставка;

15. процентное реагирование инвестиций;

16. кривая IS;

17. кривая  LM;

18. модель IS-LM;

19. номинальное предложение денег;

20. реальное предложение денег;



	Тема: «Экономический цикл. Занятость и безработица»   (7 часов)


	Урок 18-19
	Урок 20-24

	1. экономический цикл;
2. кризис;

3. безработица;

4. ЭАН;

5. безработные;

6. занятые;


	7. уровень безработицы;

8. фактический уровень безработицы;

9. естественный уровень безработицы;

10. профсоюзы;

11. закон  Оукена;

12. потенциальный ВВП;



	Тема: «Инфляция. Экономический рост.»   (8 часов)


	Урок 25-26
	Урок 27-32

	1. инфляция;

2. дефляция;

3. дезинфляция;

4. стагфляция;

5. антиинфляционная политика;


	6. кривая Филлипса;

7. темп инфляции;

8. экономический рост;

9. норма  накопления;



	Тема: «Общественные блага и внешние эффекты»   (6 часов)


	Урок 33-34
	Урок 35-38

	1. общественные блага;

2. внешний эффект;

3. “+” внешний эффект;

4. “-” внешний эффект;


	5. интернализация;

6. корректирующий налог  Пигу;

7. неравномерное распределение доходов;

8. кривая Лоренца;

9. коэффициент Джинни;


	Тема: «Экономика и государство»   (9 часов)


	Урок 39-42
	Урок 43-47

	1. макроэкономическая  политика;

2. государственный бюджет;

3. баланс бюджета;

4. профицит бюджета;

5. дефицит бюджета;

6. расходы бюджета;

7. секвестирование;

8. государственный долг;

9. ДКП;

10. ОНР или резервный фонд;

11. учетная ставка;


	12. налоговая система;

13. налоги;

14. прямые налоги;

15. косвенные налоги;

16. ставка налога;

17. кривая Лаффера;

18. фискальная (налоговая)  политика;
19. налоговый мультипликатор;


	Тема: «Международная торговля»   (6 часов)


	Урок 48-49
	Урок 50-53

	1. международная экономика;

2. международные сделки;

3. интернационализация производства;

4. открытая экономика;

5. закрытая экономика;

6. ТНК;

7. МНК;


	8. глобализация;

9. абсолютное преимущество;

10. сравнительное преимущество;

11. политика свободной торговли;

12. политика протекционизма;

13. демпинг;




	Тема: «Международные расчеты»   (5 часов)


	Урок  54-55
	Урок 56-58

	1. национальная валюта;

2. НВС;

3. МВС;

4. конвертируемость валюты;

5. валютный рынок;

6. СКВ;

7. валютный курс;

8. паритетная цена золота;


	9. золотой паритет;

10. девальвация;

11. ревальвация;

12. валютные интервенции;

13. плавающий курс;

14. курс продавца;

15. курс покупателя;

16. маржа;

17. платежный баланс;



	Тема: «Экономика современной России»   (10 часов)



	Урок  59-68

	


10 класс 

1 полугодие

Тема: “Предмет и метод экономической науки”

Экономика – это наука, которая с помощью экономических законов эффективно использует имеющиеся ограниченные ресурсы.

Микроэкономика – это наука, которая изучает рациональное поведение экономических агентов:

· поведение потребителя;

· поведение производителя;

· отдельные типы рыночных структур;

· денежная и банковская система;

Макроэкономика – область экономической теории, которая изучает функционирование экономики как целостной системы, позволяет сформулировать цели общегосударственной экономической политики и определить инструменты, необходимые для их достижения, т.е. функционирование национальной экономики в целом, а не отдельных ее субъектов.

Товары – это то, что можно пощупать, т.е.физически осязаемые предметы: пища, обувь, автомобили, дома и т.д. Производство товара и его потребление можно отложить по времени.

К услугам относится то, что, невозможно потрогать руками, например медицинское обслуживание, образование. Производство услуги совпадает с её потреблением.

Производство – это процесс создания материальных благ, необходимых для существования и развития человеческого общества. 

Потребление – это использование благ для удовлетворения человеческих потребностей. Потребление существует личное и производственное. 
Система распределения в обществе включает как распределение товаров (услуг), так и распределение производственных ресурсов (факторов производства). При распределении большое значение имеет отношение одного человека или группы людей, государства к собственности. 

Обмен  добровольный  основан на том, что оба участника ожидают получить от него выгоду. Необходимое условие обмена – разделение труда и специализация, что приводит к обмену продуктами труда между членами общества. Продажа товара – это обмен его на деньги, а покупка – обмен денег на товар.

Экономические блага – это средства, необходимые для удовлетворения потребностей людей и имеющиеся в распоряжении общества в ограниченном количестве, т. е. меньшем по сравнению с объемом потребностей. 

Экономические потребности – это потребности, которые могут быть удовлетворены путём потребления каких-либо товаров и услуг.

Рациональное поведение – это поведение, направленное на достижение максимума результатов при минимуме затрат и имеющихся ограничениях.

Факторы производства  –  это ресурсы, которые используются для производства экономических благ (труд, земля, капитал и предпринимательская способность).

Факторные доходы – это рента, заработная плата, процент и прибыль.

Тема: “Альтернативная стоимость и КПВ”

Проблема выбора состоит в том, что, выбирая одно приходиться отказываться от другого.

Альтернативной стоимостью решения являются товары (услуги), от которых приходится отказаться, чтобы приобрести товар (услугу), которому(ой) отдано предпочтение. Но определяется альтернативная стоимость наилучшим из отвергнутых вариантов. 
Экономическая модель  – это упрощенное описание экономики, которое выражает функциональную зависимость между двумя или несколькими переменными.

Кривая производственных возможностей (КПВ) - показывает производственные возможности данной экономики, исходя из наличия тех ресурсов, которые имеются в стране.

Областью производственных возможностей называется та часть пространства графика, которая ограничена осями и кривой производственных возможностей.

Эффективность в производстве – производство является эффективным, если невозможно при имеющихся ресурсах произвести, хотя бы одну дополнительную единицу какого-либо товара, не сократив производство какого-либо другого.

Закон возрастания альтернативной стоимости: 

«с увеличением выпуска данного вида продукции в краткосрочном периоде альтернативная стоимость единицы прироста этой продукции возрастает»
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Другими словами, альтернативная стоимость производства каждой следующей единицы одного товара, выраженная в количестве единиц другого товара, будет возрастать.
Тема: “Экономические системы и производительность”

Собственность – это материальные ценности, имущество, принадлежащие кому-нибудь или находящиеся в полном распоряжении кого(чего)-нибудь.

Экономическая система – это способ организации совместной деятельности людей в обществе в целях увеличения их благосостояния.

Выделяют следующие основные типы экономических систем: традиционную, централизованную (командную) и рыночную.

Тема: “Специализация и производительность”

Разделение труда – разделение процесса производства продукта на ряд отдельных операций, этапов, выполняемых разными производителями. 

Специализация – форма разделения труда, при которой каждый производитель концентрирует свои производственные усилия на одном или ограниченном числе видов деятельности. 

Производительность – количество товаров, произведенное на единицу затраченных производственных ресурсов. 

Производительность труда работника измеряется количеством продукта, которое он производит в единицу времени.

Производительность капитала, например станка, можно измерить выпуском продукта в расчете на единицу его мощности (1 кВт). 

Производительность земли в земледелии измеряется ее урожайностью, например центнерами пшеницы, собранной с одного гектара.

Закон убывания предельной производительности факторов состоит в том, что выгода, получаемая, от последней по очереди единицы дополнительно использованного фактора неизбежно снижается, если факторы производства не меняются.

Тема: “Понятие  рынка”

Рынок представляет собой совокупность товарно-денежных отношений, возникающих в результате купли-продажи товаров и услуг, налаживает тем самым взаимодействие трех главных экономических субъектов. Ими являются государство (правительство), предприятия, фирмы (бизнес) и домашние хозяйства.

Регулируемый рынок подчинен определенному порядку, который закреплен в правовых нормах и поддерживается государством.
Конкуренция – это столкновение интересов, возникающее там, где количество благ или потребительский спрос ограничены. 

Раздел Микроэкономика

Тема: “Спрос. Предложение. Рыночное равновесие”

Спрос – это потребность, представленная на рынке и обеспеченная соответствующими денежными средствами. 

Величина спроса – это количество товара (услуг), которое покупатели готовы купить по данной цене в определенное время и в определенном месте. 
Закон спроса

“Чем выше цена товара, тем меньше величина спроса, и, наоборот, чем ниже цена, тем больше величина спроса, при прочих равных условиях.” Это означает, что величина спроса является функцией цены товара:

Qd = f(P)
Нормальные товары – это товары более ценные, приносящие потребителю большую полезность. Их потребление отражает высокий уровень благосостояния людей. 

Инфериорным считается благо, которое приобретается, как правило, людьми с низкими доходами. Это менее ценные товары, хотя качество их может быть высокое (хлеб, крупа, хозяйственное мыло и т. д.). 

Взаимозаменяемые товары, товары-субституты, – это группа товаров, удовлетворяющих аналогичные потребности. Например, различные средства для стирки, порошок и мыло. 

Дополняющие товары, комплементарные товары, – это товары, которые не могут потребляться один без другого, например фотоаппараты и фотопленка. Если увеличится цена на фотоаппараты, спрос на фотопленку упадет.

Предложение – это зависимость между количеством товара, который продавцы хотят и могут продать, и ценами на этот товар. 

Величина предложения – то количество товара (услуг), которое продавцы способны и готовы продать по определенной цене в заданно месте и в заданное время.
Закон предложения гласит, что, при прочих равных условиях изменение величины предложения товара или услуги находится в прямой зависимости от изменения цены этого товара (услуги). 

Qs = f(P)
Равновесная цена – это  цена, вызывающая совпадение величин спроса и предложения, а величины спроса и предложения при этой цене называются равновесными величинами спроса и предложения. 

Точка равновесия – это точка, получаемая в результате пересечения кривой спроса с кривой предложения. На графике ей соответствует равновесная цена  и равновесный объем. 

Низший уровень («пол») цены — минимальная цена, установленная правительством и превышающая цену равновесия. Если государство вводит и фиксирует цены на уровне выше равновесного, т. е. вводит низший предел цены, то на рынке величина предложения данного блага будет превышать объемы спроса. Иными словами, рынок столкнется с излишками продукции, равными по величине.

Верхний уровень («потолок») цены — установленная на законных основаниях максимальная цена на товар или услугу на уровне ниже равновесного уровня цены. Они применяются при проведении социальной политики. Чаще всего речь идет о товарах первой необходимости. При таких обстоятельствах на рынке возникает дефицит.

Излишек потребителя — разность между рыночной ценой, по которой потребитель приобретает товар, и максимальной ценой, которую потребитель готов заплатить за данный товар. 

Излишек потребителя представлен ΔPеNE, отражающим разность между рыночной ценой товара (Pе) и максимальной ценой N, по которой потребитель был готов приобрести товар, ограниченную кривой спроса NE. 

S ΔPеNE = ½ х PеE   х   PеN      -  излишки покупателя

                             Qe            N  - Ре

Излишек  производителя — разность между рыночной ценой товара и минимальной ценой, по которой производитель готов продать свой товар.

Излишек производителя представлен ΔМРеЕ, являющимся разностью между рыночной ценой товара (Ре) и минимальной ценой М, по которой производитель был готов продать товар, ограниченной кривой предложения ME.

S ΔМРеЕ = ½ х PеE   х   МPе      -  излишки продавца

                             Qe            М - Ре

Эластичность  - это мера реакции одной величины на изменение другой величины, которая показывает, насколько изменится в процентном отношении величина спроса на тот или иной товар при изменении его цены на 1%. 

Коэффициент эластичности  - его можно определить, как отношение процентного изменения одной величины к процентному изменению другой.

Спрос эластичен, если при изменении цены товара на 1% величина спроса на него изменится более чем на 1%. 

Спрос неэластичен, если при изменении цены товара на 1% величина спроса изменится менее чем на 1%. 

Спрос с единичной эластичностью, если при изменении цены товара на 1% величина спроса изменится тоже на 1%. 

Совершенно неэластичный спрос означает, что величина спроса на товар остается неизменной при любой цене, т. е. величина спроса не реагирует на изменение цены в любом направлении. 

Совершенно эластичный спрос - это значит, что по цене Р^ потребители готовы покупать сколь угодно много товара (бесконечное количество). Правда, если цена изменится хотя бы немного (причем, неважно - в сторону уменьшения или увеличения), потребители потеряют интерес к этой продукции совсем, и не будут покупать этот товар.
Ценовой эластичностью спроса, или эластичностью спроса по цене, называется мера реакции величины спроса на данный товар или услугу, вызванной изменением цены этого товара или услуги.
Эластичностью спроса по доходу называется мера реакции величины спроса на товар или услугу, вызванной изменением величины дохода покупателя.

Перекрестная эластичность – это мера реакции величины спроса на данный товар или услугу, которая вызвана изменением цены другого товара или услуги. 

Тема: “Поведение потребителя”
Общая полезность (TU)  – это полезность получаемая потребителем от приобретения всего объёма товаров и услуг.
Предельная полезность (MU)  – это удовлетворение, которое приносит потребителю каждая последующая приобретённая единица блага.
I  закон Госсена (закон убывания предельной полезности)
А. При однократном акте потребления, полезность каждой последующей единицы снижается, в то время, как общая полезность возрастает.

Б. При повторном акте потребления полезность одной единицы становится меньше, чем в предыдущий раз, хотя общая полезность высока.

Падение предельной полезности по мере приобретения потребителем дополнительных единиц определенного товара, как известно как название закона убывающей предельной полезности.

Правило максимизации полезности — отношение между предельными полезностями приобретаемых товаров и услуг равны отношениям между их ценами.
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Потребительское равновесие — ситуация, когда потребитель, ограниченный данным бюджетом, не может увеличить общую полезность, расходуя меньше средств на приобретение одного блага и больше — на приобретение другого. 

Кривая безразличия – это геометрическое место точек, которое показывает различные комбинации двух благ, обладающих одинаковой полезностью. В каждой из которых потребителю безразлично, какое соотношение товаров А и В он будет потреблять (приобретать).

Предельная норма замещения (MRS) — количество одного блага, от которого потребитель готов отказаться, чтобы получить одну дополнительную единицу другого блага. 

Предельная норма замещения рассчитывается следующим образом:
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где MRS — предельная норма замещения; 

Qx — количество товара X; 

QY — количество товара Y.

Бюджетное ограничение показывает, какие потребительские наборы доступны потребителю при данных ценах и доходе.

10 класс 

2 полугодие

Тема: “Фирма. Прибыль и издержки.”

Предприятие/ Фирма – это учреждение в форме фабрики, фермы, завода, магазина и др., выполняющих одну или несколько функций по производству или/и продаже товаров и услуг с целью получения прибыли. Такие предприятия называются коммерческими предприятиями. 

Фирма – это коммерческая организация, которая ведет хозяйственную, приобретает факторы производства (труд, землю и капитал) и соединяет их для создания и продажи товаров и услуг с целью получения прибыли. 
Юридическое лицо — это официально зарегистрированная организация, действующая на основании учредительного документа, которая имеет в собственности обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, имеющая право выступать в суде, как в качестве истца, так и в качестве ответчика. Учредительный документ или устав юридического лица подлежит заверению нотариуса и регистрации в налоговой инспекции.

Уставный капитал – это определяемая уставом или договором об основании коммерческих организаций, сумма капитала, необходимая для начала их деятельности. 

Заёмный капитал, это средства, которые фирма берёт взаймы. Вложенные в компанию деньги, которые были получены из внешних источников на определенный срок путем выпуска ценных бумаг с фиксированной процентной ставкой.

Прибыль для фирмы является разницей между возможной выручкой от её деятельности и возможными затратами.
Бухгалтерская прибыль – это разница между валовыми доходами и  общие внешними издержками, т.е. платой за ресурсы поставщиков.

Экономическая прибыль – это разница между валовыми доходами и экономическими издержками, которые включают в себя внешние, внутренние издержки и нормальную прибыль предпринимателя. Бухгалтерская прибыль от экономической прибыли отличается величиной внутренних издержек.

Чистая прибыль - прибыль после уплаты налогов.
«Нулевая»  или «нормальная» прибыль это ситуация когда  валовые доходы фирмы равны её издержкам. Принято считать, что «нормальная прибыль» - это доход фирмы настолько высокий, что бы удержать её «в деле» (т.е. отминусована плата за риск предпринимателя). 

Нормальная прибыль – уровень прибыли, достаточный для поддержания производства и продажи товара, в том числе с учетом издержек самого предпринимателя (затрат его личного труда, использования личного имущества), не отраженных в бухгалтерской документации.

Убыток – когда общие затраты (издержки) превышают общую выручку.

Издержки – это затраты производителя на приобретение и использование факторов производства.
Трансакционные  издержки – затраты связанные с процессом обмена.

Необратимые затраты (безвозвратные)– те затраты, которые уже были произведены и вернуть которые назад не представляется возможным, например затраты на получение лицензии.

Экономические издержки включают в себя явные внешние (бухгалтерские) издержки и неявные внутренние (альтернативные) издержки.

Бухгалтерские  (явные) издержки – это стоимость израсходованных ресурсов в фактических ценах их приобретения и отражаются в бухгалтерской документации. Бухгалтерские издержки обычно называют себестоимостью продукции.

Альтернативные (неявные) издержки – это стоимость ресурсов принадлежащих собственнику при их альтернативном использовании. Другими словами это сумма дохода, который не получен вследствие отказа от альтернативного варианта вложения труда и капитала.

Общие издержки (TC)  –  это затраты необходимые для производства запланированного объёма выпуска.  TC=FC+VC
Общие затраты  являются суммой постоянных (FC)  и переменных (VC) затрат.

Постоянные издержки (fixed cost, FC) - это затраты производителя, которые в краткосрочном  периоде остаются неизменными вне зависимости  от изменения величины объема производства. FC – постоянные затраты, не зависят от объёма выпуска (например, арендная плата). Не путать с безвозвратными затратами.

Переменные издержки (variable cost) - это затраты производителя, которые в краткосрочном  периоде меняются в зависимости от изменения величины объема производства. VC – переменные затраты, напрямую зависят от объёма выпуска, если Q=0, то TC=FC
Средние (общие) издержки (average (total) cost, АТС) затраты на изготовление единицы выпуска. АС – средние затраты, это затраты на каждую единицу продукции.   АС= ТС/Q
Предельные издержки (marginal cost, MC)- увеличение общих затрат, которое вызвано приращением объема производства на одну единицу.  МС – предельные затраты, это издержки на каждую дополнительно выпущенную единицу продукции.

МС= ∆ТС/∆Q=(ТС), где ∆Q=1.

Тема: “Фирма. Производство и продукт фирмы.”

Технология – способ преобразования факторов производства в продукт. Каждый способ производства характеризуется определённой комбинацией ресурсов, необходимой для получения единицы продукции на данном уровне технологии. 

В краткосрочном периоде (short-run - SR).
Это период существования фирмы, когда одни факторы производства являются переменными, а другие постоянными. 
Краткосрочный период – интервал времени, в течение которого величина одних факторов производства может изменяться, а размеры других остаются фиксированными. 
В долгосрочном периоде (long-run - LR). Это период существования фирмы, когда все факторы производства являются переменными.
Долгосрочный период – интервал времени, в течение которого величины всех факторов производства подвержены изменению.
Производственная функция – затрачиваемые в производстве ресурсы, отражает зависимость между объёмом применяемых фирмой ресурсов и максимально возможным выпуском продукции, произведённой в определённое время. Q = f(L, К)

Общий продукт (ТРf)  – от использования фактора, он показывает, сколько всего продукции мы произведём при помощи имеющегося фактора. 

        ТРf = Q
Средний продукт, он показывает, какую пользу в среднем приносит каждая единица фактора  АР = ТРf : F = Q : F
Предельный продукт, он показывает, какую пользу нам приносит каждая дополнительная нанятая единица фактора  МР = ⊿ТР :⊿Q
Положительный эффект масштаба производства заключается в сокращении средних издержек с увеличением масштабов производства. 

Если рост общих издержек опережает рост выпуска продукта, то возникает отрицательный эффект масштаба производства. 

Отрицательный эффект масштаба производства заключается в увеличении средних издержек с увеличением масштаба производства. 

Если рост общих издержек равен росту выпуска продукции, то наблюдается  нейтральный (неизменный) эффект масштаба производства. 

Неизменный (нейтральный) эффект масштаба производства заключается в том, что при изменении масштаба производства величина средних издержек не изменяется. 

Минимально эффективный размер предприятия – это такой его размер, при котором объем производства, позволяет минимизировать средние издержки. 

Тема: “Конкуренция и рыночные структуры.”

Совершенная конкуренция - тип рынка, на котором существует множество мелких фирм, которые

· достаточно малы относительно всего рынка, чтобы изменение их индивидуального предложения повлияло на рыночную цену; 

· могут свободно входить на рынок и покидать его в зависимости от уровня цен. 

Монополистическая конкуренция представляет такую структуру рынка, при которой большое число фирм производит взаимозаменяемые товары и услуги, в той или иной степени осуществляют контроль над ценами. При этом имеются барьеры для вхождения в отрасль, а также ограничения доступа к экономической информации.

Олигополия представляет собой рыночную структуру, при которой на рынке какого-либо продукта присутствует небольшое число фирм-продавцов, каждая из которых занимает существенную долю рынка и обладает значительным контролем над ценами. 

Олигополистическая взаимозависимость – необходимость учета реакции фирм-конкурентов на действия крупной фирмы на олигополистическом рынке. 
Монополия – ситуация на рынке, при которой продажу товара осуществляет единственный продавец.

Монопсония ситуация на рынке, при которой одному покупателю противостоит большое число продавцов. 

Совершенная ценовая дискриминация – имеет место, когда на каждую единицу продукции устанавливается максимально возможная цена, равная РD в этом случае монополист забирает (цена спроса) себе весь излишек покупателя.

Ценовая дискриминация второй степени – когда по разным ценам продаётся не каждая единица продукции, а отдельные её партии (например, билеты в кино – разные цены утром и вечером; оптовая торговля).

Ценовая дискриминация третьей степени – когда по разным ценам один и тот же товар продаётся различным сегментам потребителям (абонемент в бассейн, проездной билет).

Общая выручка - это совокупная выручка полученная фирмой от продажи всего объема произведенной  продукции, равная произведению цены товара на количество (объем).  TR = P x Q
Средняя выручка - это выручка полученная фирмой в среднем от продажи одной единицы произведенной  продукции, равная отношению общей выручки  и количеству (объему) проданной продукции.  АR = TR : Q
Предельная выручка, это выручка полученная от продажи каждой дополнительной единицы продукции     MR= ∆TR/∆Q
Закон “Максимизации прибыли” фирма достигает максимума прибыли при таком объёме производства, при котором предельная выручка равна предельным затратам MR=MC
Тема: “Рынки факторов производства.”

Зарплата – денежное вознаграждение за трудовую деятельность в качестве наемного работника. 

Рента – это цена, выплаченная за использование «землёй. Рента составляет доход того, кто владеет природными ресурсами.

Чистая экономическая рента – доход, приносимый ресурсом, предложение которого совершенно неэластично по цене. 

Процент – это доход, который приносит капитал его владельцу или плата за использование чужих денег или капитальных ресурсов.

Прожиточный минимум – это минимальный доход, необходимый для приобретения товаров первой необходимости (продуктов питания, одежды, жилья), а также для удовлетворения важнейших социокультурных потребностей. 

"Минимальная заработная плата" – цена потребительских благ и услуг, обеспечивающих прожиточный минимум. 

Номинальная заработная плата  - это число денежных единиц, которое получает наемный работник за свой дневной, недельный, месячный труд в ценах текущего периода (без учета инфляции)

Реальная заработная плата – это число денежных единиц, которое получает наемный работник за свой дневной, недельный, месячный труд в ценах базисного периода (с учетом инфляции).

Величина предложения на рынке труда равна величине экономически активного населения – общей численности людей работающих по найму (в том числе на своём предприятии) и безработных, ищущих работу. 

Рыночное предложение услуг труда определенного вида есть сумма объемов предложения труда всех работников при каждой возможной ставке заработной платы и при прочих равных условиях в определенный момент времени. 

Спрос на труд, как на любой фактор производства, является производным от спроса на товар или услугу, в производстве которых данный конкретный вид труда используется. 

Величина спроса на труд зависит:

· от уровня цен на продукцию, производимую при его помощи; 

· от производительности труда данного вида на этом предприятии. 

Производный спрос - спрос на труд, как на любой фактор производства, является производным от спроса на товар или услугу, в производстве которых,  данный конкретный вид труда используется. 

Трудовой (договор) контракт – соглашение о содержании и условиях труда, а также о размере его оплаты и иных взаимных обязательств работодателя и наемного работника, достигаемое ими в результате индивидуальных переговоров.

Коллективный договор регулирует и оговаривает самый широкий круг вопросов, от которых зависят условия труда и строятся трудовые отношения в фирме.

Генеральное соглашение – документ по итогам переговоров между правительством, объединениями работодателей и профсоюзов, определяющий общие направления изменения условий купли-продажи рабочей силы в целом по стране. Соглашение является основой всех направлений взаимодействия работодателей и наемных работников.

Реальный капитал – произведенные ресурсы, используемые в процессе производства товаров и услуг. Реальный капитал представляет собой средства производства, или инвестиционные товары.
Оборотный капитал – средства производства, которые единовременно потребляются в производственном процессе, изменяя при этом свою натуральную форму и превращаясь в готовую продукцию. Это в том числе и промежуточная продукция. 
Человеческий капитал – денежная оценка воплощенной в человеке способности приносить доход. 
Денежный капитал – денежные средства, предназначенные для приобретения элементов реального капитала. 
Номинальная процентная ставка (in) – это отношение суммы процента, выраженной в рублях по их текущему курсу, к сумме приносящего этот процент капитала, также выраженного в номинальном исчислении (без учета инфляции).
Ставка процента -   плата за пользование деньгами в процентном выражении к сумме в расчете на определенный период времени: год, месяц и т. д. Рассчитывается как, отношение годовой суммы процента (i) к сумме капитала, предоставленного в кредит (K). Она имеет размерность %/год: 
   in = (i/k)·100%,где in – ставка процента (номинальная процентная ставка).
Реальная процентная ставка (ir) – процентная ставка с поправкой на обесценение денег вследствие повышения общего уровня цен. 
           ir = in – P, где P – темп прироста общего уровня цен, или инфляция. 

Дисконтирование – определение сегодняшней стоимости доходов, получаемых через определенный срок при существующей ставке процента. 

Коэффициент дисконтирования – отношение текущей дисконтированной стоимости 1 руб., выплачиваемого через t лет, к сегодняшней стоимости 1 руб. 

Текущая дисконтированная стоимость является максимальной ценой приобретаемого капитального блага. 
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Чистую дисконтированную ценность будущего потока (NDV)1, т. е. вычесть из величины DV сумму инвестиций (I) (для упрощения примем, что все инвестиции осуществляются единовременно): NDV = DV – I
Тема: “Деньги и банковская система.”

Деньги - особый товар, выполняющий роль всеобщего эквивалента при обмене товаров.  

Денежная масса – совокупность наличных и безналичных покупательных и платёжных средств, обеспечивающих обращение товаров и услуг в экономике.
Денежный агрегат  – это показатель денежной массы, определяемый уровнем её ликвидности.  Депозит  – сумма денег, которая сдана банку на хранение и которую банк обязан вернуть вкладчику по его первому требованию или в установленный срок.

Ликвидность мера того, насколько быстро и полно можно обменять какое-либо имущество, т. е. актив на наличные деньги,  т.е.служить в качестве средства платежа или превращаться в средство платежа. 
Скорость обращения денег – условный средний показатель, характеризующий отношение объема сделок к объему денежной массы в экономике. 
Банки, занимающиеся посредничеством на финансовых рынках – это коммерческие предприятия, которые должны приносить доходы своим владельцам, поэтому их принято называть коммерческими банками, в отличие от Центрального банка, выполняющего только регулирующие функции.
Банковский счёт - является формой соответствующего договора, заключенного между банком (кредитной организацией) и клиентом.

Операции по привлечению банками средств называются пассивными банковскими операциями, банки формируют спрос на деньги, их результат отражается в пассиве баланса.
Операции по размещению банком имеющихся у него средств называются активными банковскими операциями, банки формируют предложение денег, их результат отражается в активе баланса.
Банковский процент - цена, которую банки платят вкладчикам за использование чужих денежных средств. 

Ссудный процент цена, которую получают банки, от заемщиков за право использования денежных средств полученных от банка. 
Прибыль банка формируется за счет того, что ссудный процент, который они получают от заемщиков, больше банковского процента, который они выплачивают вкладчикам.

ДКП – означает изменение денежного предложения с целью стабилизации совокупного объёма производства, занятости и уровня цен.

Резервный фонд – нужен, для того чтобы обеспечить ликвидность вкладов, ЦБ предъявляет резервные требования к КБ, т.е. например, 10% от суммы всех вкладов должно оставаться в резервном фонде банка.

Учётная ставка, ставка рефинансирования – ставка по которой ЦБ предоставляет ссуды КБ.

Текущая (дисконтированная) стоимость денег (PV) – финансы, имеющиеся, или инвестированные, на текущую дату или текущая стоимость финансовых средств, получаемых в будущем.

PV = FV /  (1 + i)n   или  

PV = FV x (1 / (1 + i)n),  где 
PV – текущая стоимость денег;

FV – будущая стоимость денег;

i – процентная ставка;

n - количество периодов; 

Будущая стоимость денег (FV) – финансовые средства к получению в будущем или будущая величина сегодняшних финансовых средств.

FV = PV x  (1 + i)n,  где

PV – текущая стоимость денег;

FV – будущая стоимость денег;

i – процентная ставка;

n - количество периодов;
Раздел  Прикладная экономика

Тема: “ Финансы. Финансовый рынок. ”

Финансовый рынок – это рынок, который опосредует распределение денежных средств между участниками экономических отношений.

РЦБ (фондовый) – это организованный рынок, который опосредует кредитные отношения совладения с помощью торговли ценными бумагами.

Фондовая биржа – организованный и регулярно функционирующий рынок по купле-продаже ценных бумаг: акций, облигаций и т. д. Торговля на бирже, ведется через финансовых посредников (брокеров, дилеров, маклеров). 

Ценная бумага – это документ, удостоверяющий имущественные права, осуществление и передача которых возможны при её предъявлении.

Долговые ценные бумаги – это все виды ценных бумаг, дающие право их владельцу на возврат к определенному сроку суммы, переданной им в долг, и фиксированного дохода. 

Долевые ценные бумаги подтверждают внесение владельцем доли в акционерный (уставный) капитал общества и право на получение части прибыли в виде дивидендов и на участие в управлении акционерным обществом. 

Облигация – это долговая ценная бумага, содержащая обязательство организации, выпустившей бумагу, выплатить ее владельцу (кредитору) номинальную стоимость по окончании установленного срока и периодически выплачивать определенную сумму процента.

Акция – это долевая ценная бумага, которая удостоверяет внесение ее владельцем доли в акционерный капитал (уставный фонд) общества. 

Обыкновенная ("голосующая") акция, её владелец имеет право участвовать в управлении фирмой, голосовать на общем собрании акционеров. 

Привилегированная  акция  гарантируют получение фиксированного дивиденда. Однако эти акции не являются "голосующими".

Финансы – это система отношений, которые возникают между государством, юридическими и физическими лицами, а так же между отдельными государствами по поводу формирования, распределения и использования фондов денежных средств.

Страхование  - представляет собой систему экономических отношений, включающую совокупность форм и методов формирования и использования целевых фондов денежных средств на возмещение ущерба при возникновении страхового случая (различных непредвиденных неблагоприятных явлениях). Страхование связано с рисками. 

Тема: “Предпринимательство и ОПФП .”

Предпринимательская деятельность – это самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность граждан и их объединений, направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистрированными в этом качестве в установленном законом порядке,  а так же предприниматель несет всю ответственность и весь риск относительно своей деятельности. 
Предприниматель – индивид, который объединяет и организует факторы производства, создавая предприятие с целью получения прибыли.

ПБОЮЛ – предприятие без образования юридического лица.Такие единоличные предприниматели должны регистрироваться в местных органах власти. Собственник фирмы безраздельно распоряжается в ней, как правило, сам ею управляет и имеет право на всю чистую прибыль (прибыль после уплаты налогов и других обязательных платежей). Но он же и несет полную ответственность за убытки.

Производственные кооперативы (артели) основаны на совместной хозяйственной деятельности граждан (не менее 5 человек), на их трудовом и имущественном участии. Имущество кооператива состоит из паёв его членов, включая неделимый фонд, закреплённый в уставе. Члены кооператива несут ответственность в пределах, оговорённых в законе о производственных кооперативах. 

ООО – общества с ограниченной ответственностью, организуются одним или несколькими физическими и юридическими лицами. Его уставной капитал разделён на доли, паи в соответствии с вкладами учредителей. Участники  ООО не отвечают своим личным имуществом по обязательствам фирмы и рискуют только стоимостью внесенных ими вкладов, их доли в уставном капитале нельзя свободно продавать и покупать. Преимущественное право их приобретения имеют только участники общества. Эти доли не являются ценными бумагами, они не реализуются на фондовой бирже. Все это придает таким обществам закрытый характер.

АО – акционерные общества – это коммерческая организация, уставный капитал которой разделен на определенное число акций; его участники (акционеры) не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им акций. Выделяют два вида акционерных обществ: закрытое и открытое.
АОЗТ – акционерное общество закрытого типа. Доли участников разделены на акции, но эти акции фактически являются паями, т.е. не могут, открыто продаваться, а только существуют на бумаге, фиксируя доли капитала участников АОЗТ. В случае продажи таких акций преимущественное право покупки имеют другие члены общества. 

АООТ – акционерное общество открытого типа. Капитал вносится через продажу акций на основе открытой подписки на открытом рынке. Акции могут передаваться без согласия других акционеров. 

Товарищество – это объединение лиц, которые принимают непосредственное участие в работе фирмы, участниками хозяйственных товариществ могут быть отдельные граждане и индивидуальные предприниматели. 
Хозяйственными товариществами признаются коммерческие организации с разделенным на доли (вклады) участников уставным капиталом. 

Полное товарищество  может учреждаться двумя и более людьми или юридическими лицами. Все они могут быть участниками только одного полного товарищества, и должны в нём работать. Такое товарищество основывается на принципах полной и совместной имущественной ответственности и каждый партнёр м.б. привлечён к такой ответственности, независимо от того, участвовал ли он в сделке, которая привела к иску. Каждую сделку должны одобрить все товарищи, а прибыль делят пропорционально вкладу капитала. Фирменное наименование должно содержать слова “полное товарищество” или компания”.

Коммандитное товарищество (смешанное товарищество) в наименовании должно содержать слова “коммандитное товарищество”, или имя одного из полных товарищей с добавлением слов “и компания”. При организации смешанного товарищества м.б. два типа партнёров:

Полные члены кто может принимать решения относительно деятельности товарищества, они же несут имущественную ответственность за деловые обязательства в соответствии с полным размером их личной собственности.

Члены-вкладчики, их роль в основном сводится к предоставлению своего капитала предприятию в обмен на потенциальную прибыль. Они не имеют права голоса в решениях о деятельности предприятия и могут нести имущественную ответственность только в соответствии с размерами их собственных вкладов.

Унитарное предприятие  – это коммерческая организация, не наделенная правом собственности на закрепленное за ней имущество. Законодательство предусматривает существование двух типов унитарных предприятий:
1. унитарное предприятие, основанное на праве хозяйственного ведения; 

2. унитарное предприятие, основанное на праве оперативного управления (федеральное казенное предприятие).

Общее для этих двух типов предприятий состоит в том, что они могут создаваться только как государственные или муниципальные.

Тема: “Маркетинг и менеджмент .”

Менеджмент  -  совокупность принципов, методов управления фирмой (шире экономикой), направленных на достижение поставленных целей на основе использования внутреннего потенциала фирмы. Менеджмент тесно связан с оптимизацией использования фирмой таких ее ресурсов, как персонал, оборудование, методы деятельности, материальные ресурсы и денежные средства. Соответственно можно выделить: менеджмент персонала, оперативный менеджмент, финансовый менеджмент и т. д.

Ма́рке́тинг  (от англ. marketing — продажа, торговля на рынке) — управление созданием товаров и услуг и механизмами их реализации как единым комплексным процессом.

Массовый маркетинг – производитель занимается массовым производством и стимулированием одного и того же товара для всех покупателей.

Товарно-дифференцированный маркетинг – означает, что производитель производит 2 и более товара с разными свойствами, разного качества, разной фасовки и разного оформления.

Целевой маркетинг – продавец уже производит сегментирование рынка, на несколько сегментов с учётом спроса и потребностей покупателей.

Реклама – это особый вид маркетинговой деятельности, который используется для того, чтобы проинформировать потенциальных покупателей о существовании и конкретных свойствах продукта, а также побудить их приобрести его, предпочтя этот продукт конкурирующим маркам. 

11 класс

1 полугодие

Тема: “ВВП и национальный доход.”

Макроэкономика – область экономической теории, которая изучает функционирование экономики как целостной системы, позволяет сформулировать цели общегосударственной экономической политики и определить инструменты, необходимые для их достижения, т.е. функционирование национальной экономики в целом, а не отдельных ее субъектов.

Метод агрегирования предполагает объединение, суммирование однородных показателей (величин) с целью получения более общих, обобщенных, совокупных показателей (величин).

Потоки отражают скорость движения ресурсов в единицу времени (например, тонн в год). 

Запасы определяют наличие того, что есть в экономике в данный момент времени.

Национальное богатство страны составляют, все запасы в кругообороте, которые  "стекаются" в сектор "имущество".

Система национальных счетов (СНС) – это система взаимосвязанных показателей, которая упорядочивает данные обо всех аспектах и фазах экономического процесса, обо всех экономических операциях всех экономических субъектов, обо всех активах и пассивах, существующих в экономике. 

Конечный продукт – это продукт, который не требует дальнейшей технологической обработки, переработки или перепродажи.
Конечные товары и услуги (конечные продукты) – это продукция, покупаемая конечными потребителями, то есть продукция, которая приобретается не с целью ее переработки или перепродажи.
Промежуточные товары и услуги (промежуточные продукты) – это товары и услуги, произведенные в данном году и в данном же году переработанные с целью производства конечных товаров и услуг или, иначе говоря, использованные для переработки или перепродажи. 

Добавленная стоимость  любого продукта рассчитывается следующим образом: из его стоимости вычитают стоимость товаров и услуг, использованных для его производства. 

Валовой внутренний продукт – это стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных на территории (внутри) страны за год, независимо от принадлежности капитала.
Валовой национальный продукт – это общая стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных (национальным капиталом) гражданами данной страны, как в пределах ее границ, так и в других странах. 
Номинальный ВВП – стоимость продукции произведённой по ценам данного года, который подсчитывается в ценах существующих на данный период времени без учёта инфляции.

Реальный ВВП - стоимость продукции произведённой по ценам базисного года, который подсчитывается в ценах, существующих на данный период времени с учётом инфляции.

РВВП = НВВП / Ip (индекс цен, в %) х 100%

Дефлятор ВВП представляет собой отношение ВВП, исчисленного в текущих ценах (номинального), к ВВП, исчисленному в ценах базового периода (реальному). В данном случае базовый год – это год, принятый за основу для сравнения показателей разных лет.
PВВП = ВВПН / ВВПр
Совокупный спрос – это суммарный спрос на всю конечную продукцию и услуги, произведенные в обществе.

Совокупный спрос – это общее количество товаров и услуг, которое м.б. приобретено в экономике страны в течение определённого периода времени.

Совокупное предложение – это общее количество товаров и услуг (в стоимостном выражении), произведённых в экономике страны в течение определённого периода времени. 
Стимулирующая политика – направлена на увеличение совокупного спроса и увеличение денежной массы ((AD и (М);
Сдерживающая политика - направлена на снижение совокупного спроса и снижение денежной массы ((AD и (М);

Тема: “Макроэкономическое равновесие.”

Сбережения – это часть располагаемого дохода, не использованное на потребление. Сбережения – это отложенное потребление.
Автономное потребление – это та часть потребительских расходов или та часть его потребления, которая не зависит от величины национального дохода.

Индуцированное потребление – та часть потребления населения, которая находится в зависимости от размера национального дохода и изменяется вместе с изменением национального дохода.
Средняя склонность к потреблению  (АРС), есть доля потребления в доходе

	АРС =
	С

	
	Y


Средняя склонность к сбережению (APS), есть доля сбережения в доходе

	АРS =
	S

	
	Y


Предельная склонность к потреблению (МРС)  – это отношение прироста потребления к приросту дохода, т.е. доля каждой единицы дохода направленной на потребление.

	МРС =
	∆С
	=
	С^

	
	∆Y
	
	


Предельная склонность к сбережению (МРS)  – это отношение прироста сбережения к приросту дохода, т.е. доля каждой единицы дохода направленной на сбережение.

	МРS =
	∆S
	=
	S^

	
	∆Y
	
	


Равновесный уровень национального дохода, ситуация при которой величина совокупного спроса (AD) на т/у равна величине совокупного предложения (AS) на т/у.

Автономные инвестиции – Iо, это та часть инвестиций, размер которой не зависит от величины дохода.

Индуцированные инвестиции  – находятся в функциональной зависимости от величины дохода. 

Автономные затраты (Ар) – это  единый показатель автономных инвестиций и автономного потребления. Их общее свойство состоит в том, что они не зависят от размера производимого национального дохода.

Индуцированное сбережение – это произведение национального дохода и предельной склонности к сбережениям MPS x Y.

Мультипликатор – это числовой коэффициент, показывающий к какому изменению одной величины приводит изменение другой величины.

МУЛЬТИПЛИКАТОР – это коэффициент, который показывает, во сколько раз вырастает равновесный уровень национального дохода по отношению к росту автономных затрат.

Процентная ставка - это отношение годовой суммы процента, полученной от предоставленного в кредит капитала, к сумме этого капитала.

Показатель процентного реагирования инвестиций представляют собой, сумму инвестиций, на которую они возрастают в расчете на каждый пункт снижения процентной ставки. 
Кривая IS показывает, при какой комбинации процентной ставки и уровня ВВП достигается равновесие совокупного спроса и совокупного предложения на рынке товаров и услуг.

Номинальное предложение денег – представляет собой сумму фактически находящихся в обращении наличных денег и вкладов до востребования (денежный агрегат М1).

Реальное предложение денег – представляет собой отношение номинального предложения денег к общему индексу (общему уровню) цен на все производимые товары и услуги , т.е.  Ms = Mnom : Ip , где 

Ms           – реальное предложение денег;

Mnom    - номинальное предложение денег;

Ip             -  общий индекс цен (дефлятор ВВП);

Кривая LM является геометрическим местом точек, показывающих такую комбинацию уровня ВВП и процентной ставки, которая обеспечивает равновесие спроса и предложения на денежном рынке.

Комбинация кривых IS и LM и стоящее за этим общее экономическое равновесие м.б. представлено и виде системы двух уравнений с двумя неизвестными Ye и i (равновесный уровень национального дохода и соответствующая ему процентная ставка). Система является математической моделью макроэкономического равновесия на рынках товаров и услуг и на денежном рынке. Она получила название модель IS – LM.

Тема: “Экономический цикл. Занятость и безработица .”

Экономический цикл – это период между 2-мя экономическими кризисами.

Кризис – это насильственное приспособление общественного производства к общественным потребностям. Важно то, что это автоматически действующий механизм без сознательного участия людей.

Кризис — это нарушение равновесия в экономике, вызывающее снижение и приостановку производства, а в наиболее тяжелых случаях — даже разрушение производительных сил.

Безработица - ситуация в экономике, при которой люди, которые могут и желают работать, находятся в поиске подходящих рабочих мест.

Экономически активное население, или совокупная рабочая сила, – это все те лица, которые работают, могут работать, и намерены работать. 

Занятые – та часть экономически активного населения страны, которая работает по найму, занимается частным бизнесом, находится на государственной службе или учится. 

Безработные – относящиеся к экономически активному населению люди, которые намерены работать, ищут работу, но не могут ее получить по той или иной причине. 
Уровень безработицы  (норма безработицы) определяется:           

  безработные  х 100%;            или   безработные  х 100%;
                            раб.сила                                        ЭАН

Фактический уровень безработицы = Естественный уровень безработицы + Циклическая безработица

Естественный  уровень безработицы  (полная занятость)– это такой уровень занятости, когда в экономике имеется  сочетание только фрикционной и структурной безработицы.

Закон Оукена - зависимость между нормой безработицы и темпами роста ВВП, предполагающая, что увеличение безработицы на 1% над уровнем естественной безработицы снижает реальный ВВП по сравнению с потенциальным на 2,5%. 

(Y-Y*)/Y* = -B(u*)

Потенциальный ВВП – это уровень реального ВВП, который может быть, достигнут при полном использовании ресурсов, постольку разрыв между потенциальным и фактическим ВВП показывает уровень отставания фактического ВВП от потенциального ВВП:

отставание объема ВВП = потенциальный ВВП – фактический ВВП.

Профсоюз – это объединение работников, обладающее правом на ведение переговоров с предпринимателем от имени и по поручению своих членов. 

Тема: “Инфляция .”

Инфляция – это долговременное, устойчивое повышение общего уровня цен на товары и услуги, поступающие на внутренний рынок страны. 

Дефляция — снижение общего уровня цен (отрицательный рост).

Дезинфляция – ситуация когда развитие инфляции может сопровождаться и постепенным замедлением роста цен или замедление темпа прироста цен.

Стагфляция = депрессия + инфляция + безработица

Антиинфляционная политика – система мер по предупреждению и преодолению инфляции. Принимаемые государством меры зависят от характера и уровня инфляции. 

Индексы цен рассчитываются как отношение стоимости рыночной корзины (стандартного товарного набора) в текущем году к стоимости такой "корзины" в базовом году.

 Индекс цен данного года = Стоимость рыночной корзины в текущем году : Стоимость рыночной корзины в базовом году х 100%

Темп инфляции – отношение прироста общего уровня цен в данном году к уровню цен в предыдущем году, выраженное в процентах. 

Темп инфляции для данного года показывает уравнение:
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Кривая Филлипса, это графическое отображение соотношения между темпом инфляции и уровнем безработицы, т.е. дает количественное выражение соотношения между динамикой и уровнем безработицы и инфляции.

Экономический рост – это, долговременное увеличение объема  реального ВВП, с поправкой на фазу экономического цикла, как в абсолютных показателях, так и в расчете на каждого жителя страны. 

Норма накопления  -  это доля инвестиций в ВВП, и чем выше у страны этот показатель, тем больше у нее возможностей для экономического роста. 

11 класс

2 полугодие

Тема: “Общественные блага и внешние эффекты .”

Общественные блага – это товары или услуги, которыми люди пользуются совместно и которые не могут быть закреплены в чьей-то частной собственности.

Под внешним эффектом понимается ущерб (или выгода) от производства какого-либо блага, который несут (или которую могут получить) люди или фирмы, непосредственно не участвующие в купле-продаже этого блага.

Отрицательный внешний эффект - ситуация, когда деятельность одного экономического субъекта (фирмы, домохозяйства) ненамеренно создает невыгоды для другого экономического субъекта.

Положительный внешний эффект - ситуация, когда деятельность одного экономического субъекта (фирмы, домохозяйства) ненамеренно создает выгоды для другого экономического субъекта.

Интернализация – включение оценки внешних эффектов (как “+”, ”-”) в затраты или доход производителя этих эффектов. Интернализация создаёт условия для рыночного регулирования внешних эффектов и в идеале установления их оптимального уровня.

Корректирующий налог (налог Пигу) – плата, взимаемая с производителей отрицательных внешних эффектов, уравнивающая частные затраты с общественными.

Неравенство в распределении доходов – различие между группами людей по величине дохода и накопленному богатству и, как следствие, в уровне расходов и потребления. 

Кривая Лоренца – кривая, описывающая степень концентрации и равномерности распределения какого-либо признака (часто доходов населения). 

Коэффициент Джини – показатель, определяющий уровень имущественного неравенства в обществе. 

На основе кривой Лоренца можно рассчитать коэффициент Джини: показатель концентрации распределения доходов населения, отражающий степень отклонения фактически сложившегося распределения доходов от линии их равномерного распределения. 

Тема: “Экономика и государство .”

Макроэкономическая  политика -  действия государства, направленные на регулирование экономики c целью поддержания ее темпов экономического роста, полной занятости и ограничения инфляции. Основной задачей макроэкономической политики является баланс между безработицей и инфляцией. 

Государственный бюджет, представляет собой - сводный план сбора доходов и использования полученных средств на покрытие расходов федеральных или местных органов власти. Является основным финансовым планом страны, который после его принятия законодательным органом власти (парламентом) приобретает силу закона и обязателен для исполнения.
Баланс государственного бюджета – это состояние экономики, когда расходы государства равны доходам.

Профицит государственного бюджета – это состояние экономики, когда доходы государства превышают расходы. 

Дефицит государственного бюджета – это состояние экономики, когда расходы государства превышают доходы.

Расходы бюджета – расходы государства, связанные с выполнением функций политического, социального и хозяйственного регулирования.

Секвестирование -  пропорционального урезания статей расходов. При этом некоторые статьи, например социальная помощь или оборона страны, являются неприкосновенными.

Государственный долг – это общий размер задолженности Федерального Правительства, к владельцам ценных государственных бумаг равен сумме прошлых бюджетных дефицитов минус бюджетные излишки.

Налоговая система — совокупность налогов, сборов и пошлин, установленных государством и взимаемых с целью создания центрального общегосударственного фонда финансовых ресурсов, а также совокупность принципов, способов, форм и методов их взимания.

Налоги - обязательные платежи, взимаемые центральными и местными органами государственной власти с физических и юридических лиц; основной источник средств, поступающих в государственный бюджет.

Прямые налоги взимаются непосредственно с доходов, основной разновидностью прямого налога является : НДФЛ, налог на прибыль
Косвенные налоги - представляют собой надбавку к цене на товары и услуги, устанавливаемые центральными и местными органами власти плательщиком которой, в конечном счете, становится потребитель. 
Ставка налога -  величина налоговых отчислений в расчёте на единицу измерения налоговой базы. Если налог взимается с доходов в денежной форме, то налоговая ставка устанавливается в виде процента с облагаемого дохода налогом.
Кривая Лаффера – кривая зависимости налоговых поступлений, или общей величины собранного налога, от размера налоговой ставки. 

Фискальная политика государства – это политика в области налогообложения и регулирования структуры государственных расходов с целью влияния на уровень занятости, реальный объем национального производства или темп инфляции и решения социальных задач. 

Налоговый мультипликатор показывает, насколько изменится объем реального национального дохода при изменении налоговой ставки, обеспечивающей прирост налога на одну единицу.

ДКП – означает изменение денежного предложения с целью стабилизации совокупного объёма производства, занятости и уровня цен.

Резервный фонд – нужен, для того чтобы обеспечить ликвидность вкладов, ЦБ предъявляет резервные требования к КБ, т.е. например, 10% от суммы всех вкладов должно оставаться в резервном фонде банка.

Учётная ставка, ставка рефинансирования – ставка по которой ЦБ предоставляет ссуды КБ.

Тема: “Международная торговля .”

МЭ – изучает взаимодействие национальных экономик и международных экономических организаций. Исследуются, как правило, международные сделки – это сделки между резидентами разных стран.

Интернационализация производства – процесс формирования устойчивых экономических связей между странами на основе международного разделения труда, когда разные операции над одним товаром производятся в различных странах мира. 

Открытой экономикой называется та, что максимально полно использует выгоды международной специализации, т. е. интенсивно вовлечена в процесс международного разделения труда.

Закрытая экономика – экономика не имеет связей с внешним миром. Для неё характерна ориентация производителей на внутренние источники сырья и поставщиков оборудования, а также преимущественно на внутренние рынки сбыта.

ТНК – транснациональные корпорации, это компании, созданные на основе национального капитала одной страны и функционирование в разных странах.
МНК – многонациональные корпорации, это компании, созданные на основе национального капитала многих стран и функционирование в разных странах.
Глобализация – это усиление взаимозависимости и взаимовлияния национальных  экономик, проявляющиеся в постепенном превращении мирового хозяйства в единый рынок товаров и услуг, капитала, рабочей силы и знаний.
Согласно принципу абсолютного преимущества, каждая страна должна специализироваться на производстве тех товаров, средние издержки, производства которых меньше, чем в других странах (производство этих товаров в данной стране дешевле, чем во всех других). 

Принцип сравнительного преимущества состоит в том, что страна должна специализироваться на выпуске товаров, производство которых относительно более выгодно по сравнению с производством таких же товаров в других странах. 

Политика свободной торговли – это политика снижения и отмены всех видов ограничений торговли. 

Отечественные производители, выпускающие продукцию, конкурирующую с импортной, и терпящие убытки от импорта, как правило, требуют от государства проведения более жесткой – протекционистской (защитительной) – внешнеторговой политики. 

Демпинг – это когда импортные товары продаются на зарубежном рынке по искусственно  заниженной цене, т. е. по цене более низкой, чем в стране их изготовления.

Тема: “Международные расчеты.”

Национальная валюта – это денежная единица данной страны, используемая во внешнеэкономических отношениях и международных расчётах с другими странами.

Национальная валютная система  - это форма организации валютных отношений страны, определяемая её валютным законодательством.

элементы НВС:
· национальная валютная единица;

· состав золото-валютных резервов (золотой запас);

· условия обратимости (конвертируемости) валюты;

· наличие или отсутствие валютных ограничений;

· порядок осуществления внешнеэкономических расчётов страны;

Международная валютная система формируется на базе НВС, представляет собой набор международных платёжных средств, режим обмена валют и валютные курсы, свод правил и законов, которые регулируют деятельность центральных эмиссионных банков на внешних рынках.

Составными элементами ее являются:

· основные международные платежные средства (национальные валюты, золото, СДР, ЭКЮ, евро);

· механизм установления и поддержания валютных курсов;

· условия обратимости (конвертируемости) валют;    

· режим международных рынков;

· определение статуса межгосударственных финансовых учреждений, регулирующих валютные  отношения.

Конвертируемость валюты - это способность национальной  денежной единицы  свободно использоваться в различных  международных расчетах.

СКВ отсутствие каких-либо законодательных ограничений на совершение валютных сделок, опосредствуют международные расчеты, т.е. выполняют функции мировых денег. В настоящее время к СКВ относятся евро, доллары США и Канады, фунт стерлингов, японская йена, швейцарский франк.

Валютный рынок – совокупность всех отношений, возникающих между субъектами валютных сделок, представляет собой множество крупных финансовых учреждений, связанные друг с другом современной сетью связи (цифровая, спутниковая), с помощью которой осуществляют торговлю валютой.

Валютный курс - это цена денежной единицы данной национальной валюты, выраженная в денежных единицах валюты другой страны. В настоящее время валютный курс определяется в зависимости от колебания спроса и предложения при контроле государства.

Девальвация валюты – это официальное снижение курса национальной валюты по отношению к иностранным валютам.

Ревальвация валюты – это официальное повышение курса национальной валюты по отношению к иностранным валютам.

Валютные интервенции – это деятельность Центрального Банка по скупке-продаже иностранной валюты для поддержания курса национальной валюты.

Паритетная цена золота – цена золота, установленная государством в национальной валюте.

Золотой паритет – валютный курс, рассчитанный на основе относительной цены золота в двух странах.

Плавающий курс валют определяется не золотом, а спросом и предложением на валюту.

Курс покупателя – это курс, по которому банк-резидент покупает иностранную валюту за национальную

Курс продавца – курс, по которому банк-резидент продаёт иностранную валюту за национальную.

Маржа – это разница между курсом продавца и курсом покупателя, которая покрывает издержки и формирует прибыль банка по валютным операциям.

Платежный баланс — таблица, отражающая движение денежных средств в виде платежей из страны в страну. 

Платежный баланс характеризует соотношение сумм платежей, произведенных страной за границей в течение определенного периода и поступивших в страну в течение того же периода. 

