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Раздел 1. Предмет и история развития экономической науки
ТЕМА: «ВВЕДЕНИЕ. ПРЕДМЕТ, СТРУКТУРА, МЕТОДОЛОГИИ И ФУНКЦИИ ЭТ»
1. Сущность экономической теории и Предмет изучения

Экономическая наука прошла длительный путь своего развития. 

Зарождение элементов экономических знаний произошло в 9-5 в до н.э. (Китай, Рим, Греция).Основоположником был Ксенофонт (430-350 г до н.э.), который ввел понятие  «экономикс» («ойкос» - дом; «номос» - закон). Термин « экономика»  ввел в оборот Аристотель (384 – 322 г. до н.э.) – умение вести домашнее хозяйство.

Экономику принято трактовать 3-мя терминами:

1. Экономика, как система отношений между людьми обусловленная производством, обменом и потреблением жизненных благ.

2. Экономика, как хозяйство человека (семьи, предприятия, региона, страны, мира).

3. Экономика, как дисциплина, изучающая проявление хозяйственной жизни человека, фирмы, общества.

В состав экономики, как науки входит: система дисциплин, изучающих функциональные стороны экономики: финансы, денежное обращение и кредит; ценообразование; бухгалтерский учет; аудит; и отраслевые особенности (экономика промышленности, сельского хозяйства, транспорта).

ВЫВОД:

Экономика –это хозяйственная система, обеспечивающая удовлетворение потребностей людей и общества путем создания и использования жизненных благ.

Экономика отвечает на вопросы (три ключевые экономические проблемы): 

Что производить? 

Какие из возможных товаров, работ и услуг должны производиться в данной экономической системе и в определенный период времени?

Как производить? 

При какой комбинации производственных ресурсов, с использованием какой технологии должны быть произведены выбранные из возможных вариантов товары и услуги? 

Для кого и в каких количествах? 

Кто будет приобретать выбранные товары, работы и услуги?  Как должен быть распределен валовый доход общества от производства данных товаров?

Ответом или результатом выступают блага, т.е. товары или услуги. 

Предметом экономики является выбор наиболее эффективного способа  производства, распределения ограниченных ресурсов с целью достижения максимального удовлетворения потребностей человека (отношения между людьми).

2. Уровни экономики
	МИРОВАЯ ЭКОНОМИКА (супермакроэкономика)
	Описывает мировое хозяйство, мировую экономику

	НАЦИОНАЛЬНАЯ ЭКОНОМИКА (макроэкономика)
	Описывает функционирование национальной экономики в целом и дает рекомендации, что должно делать государство, чтобы общество процветало

	ЭКОНОМИКА ОТДЕЛЬНЫХ СФЕР И ОТРАСЛЕЙ НАРОДНОГО ХОЗЯЙСТВА (мезоэкономика)
	Исследует поведение промежуточных систем или отраслей народного хозяйства (агропром., военно-пром. комплексы)

	ЭКОНОМИКА ПРЕДПРИЯТИЙ, ФИРМ
	Микроэкономика – изучает хозяйственную деятельность отдельных эконом. субъектов (предприятий, фирм, домашних хозяйств), помогает понять, почему на низшем уровне экономики принимаются те или иные решения.

	ЛИЧНАЯ СЕМЕЙНАЯ ЭКОНОМИКА
	


3. Основные методы экономической науки

Различают теорию и методологию. 

Теория - это системное изложение научного знания. 
Методология - это учение о методах и способах познания применяемых наукой.
Методы экономической науки – совокупность способов, приемов познания производственных отношений и воспроизведение их в системе экономический теорий и законов.

Методы изучения экономических явлений могут быть общими и частными.

Общие методы:

1) диалектика, посредством которой события рассматриваются в движении, во взаимосвязи и развитии, в переходе количественных изменений в качественные и наоборот. 

2) метафизика в противовес диалектики рассматривает события разрозненно, изолированно в состоянии покоя, неподвижности и неизменяемости. 

Частные методы:

Метод научной абстракции – исключение из экономического анализа не относящихся к делу экономики внеэкономических факторов.

Анализ - автономное рассмотрение частей единого целого.

Синтез – соединение отдельных частей рассматриваемого явления в единое целое.

Сравнение – определение сходства и различия рассматриваемых явлений.

Индукция – умозаключение, представляющее собой движение мысли от фактов к обобщению.

Дедукция  - умозаключение, представляющее собой движение мысли от обобщения к фактам.

Экономико-математическое моделирование – описание с помощью математических методов различных экономических явлений (графики, формулы и т.п.).

Экономические законы - это устойчивые повторяющиеся связи в хозяйственных явлениях. 

4. Функции экономической теории

1) познавательная - изучение сущности экономических явлений и процессов;

2) теоретико-методологическая - выявление общих принципов поведения экономических субъектов и применение этих принципов при изучении проблем другими экономическими дисциплинами (база для других дисциплин);

3) практическая - использование полученных знаний в управление деятельностью экономических субъектов и национальной экономикой в целом.

Тема: «Исторические школы и направления развития экономической теории»

Таблица 1

Формирование основных школ и направлений развития экономической теории

	№ п/п
	Школы, направения
	Представители
	Период формирования
	Основные идеи

	1
	Меркантизм.

Выражали интересы торговцев
	Томас Ман (Мен), Антуан де Монкретьен (де Веттевиль), Ж.Кольбер, Оливарес, Сантис-Ортис, Афанасий Лаврентьевич, Ордин-Нащокин, Иван Тихонович Посошков
	16-18 вв.
	1. Главное богатство – деньги (золото и серебро), запрет вывоза из страны, сохранение драгоценных металлов в стране.

2. Источник богатства – сфера обращения (торговля и денежный оборот).

	2
	Физиократы.

Выражали интересы крупных землевладельцев
	Франсуа Кенэ, А. Тюрго (Анн Роббер Жар Тюрго)
	18 в.
	1. Источник богатства – производство.

2. Только земля производительна и только труд с-х работников способен создать чистый продукт.

3. Истинным богатством нации выступает продукт, производимы в с-х.

4. Первыми попытались вывести прирост богатства из процесса производства, а не обращения.

	3
	Английская школа классической политэкономии
	Адам Смит, Давид Рикардо, Николай Семенович Мордвинов
	18-19 вв.
	1. Источник богатства – любое производство, а наиболее благоприятные условия  для его эффективного  развития – свободная и конкурентная рыночная экономика.

2. Трудовая теория стоимости (источник стоимости – труд), распределение дохода и продукта.

	4
	Марксизм. Теория научного коммунизма, пролетарская политэкономия
	К. Маркс, М.А. Бакунин, Плеханов, В.И Ленин (Ульянов)
	Середина 19 в.
	1. Главный порок буржуазного общества – частная собственность на средства производства и растущая эксплуатация наемного труда. Необходима национализация собственности.

2. Сформулирована концепция закона стоимости, как закона развития товарного производства

3. Сформировано учение об общественно-экономических формациях.

4. Разработана теория воспроизводства и экономических кризисов

	5
	Маржинализм
	К. Менгер, Ф.Визер, Э.Бем-Баверк
	Вторая половина 19 в.
	Издержки производства, спрос и предложение, цена объясняются психологией поведения отдельного хозяйствующего субъекта руководствующего, прежде всего, собственными оценками предельных выгод

	6
	Неоклассическое направление
	А. Маршалл, А. Вальрас, Менгер, Парето, Визер, Бем-Баверк
	С конца 19 в.
	1. Частнопредпринимательская рыночная система способна к саморегулированию.

2. Государство создает благоприятные условия для ее функционирования

	7
	Кейнсианство

(теория регулируемого капитализма)
	Джон Мейнард Кейнс
	С 30-х гг. 20 в.
	Государство должно активно регулировать экономику и социальную сферу, т.к. рынок не способен обеспечить социально-экономическую стабильность общества

	8
	Институционализм

(институционально-социалистическое)
	Т. Веблен, Дж. Комманс Митчелл, Р. Роуз
	19-20 вв.
	Рассматривают экономику, как систему, где отношения между хозяйствующими субъектами складываются под влиянием экономических, в т.ч. внешнеэкономических факторов

	9
	Монетаризм
	Милтон Фридман, Давид Юмом
	Настоящее время
	Главнодействующая роль в стабилизации экономики принадлежит денежным факторам


Раздел 2. Общие проблемы экономической теории
Тема: «ПРОИЗВОДСТВО И ЭКОНОМИКА»

1. Производство и фазы производства
Производство всегда имеет вид воспроизводства.

Воспроизводство – это непрерывный процесс производства.

Воспроизводство имеет циклический характер, поэтому различают следующие фазы (стадии) воспроизводства:

1) Производство – процесс создания материальных и духовных благ, необходимых для существования и развития человека.
2) Распределение -  процесс определения доли, количества, пропорции, в которой каждый хозяйствующий человек принимает участие в производственном продукте.
3) Обмен – процесс движения материальных благ и услуг от одного субъекта к другому. Форма общественной связи производителей и потребителей.
4) Потребление -  процесс использования результатов производства для удовлетворения определенных потребностей.

Экономическая эффективность – это производство в котором максимальный результат обеспечивается при минимальных затратах.

В структуре производства выделяют материальное производство (сельское хоз-во, промышленность) и непроизводственную сферу (образование, здравоохранение, транспорт и .т.д.)

2. Ресурсы производства

Ресурсы производства – это совокупность всех природных, социальных и духовных сил, которые могут быть использованы в процессе создания товаров, работ и услуг.

Ресурсы делятся на 4 группы:

1 группа:

Природные – потенциально пригодные для применения в производстве естественной силы и вещества. (исчерпаемые и неисчерпаемые).

2 группа:

Материальные – все созданные человеком средства производства, которые сами являются результатом производства.

3 группа:

Трудовые – это население в трудоспособном возрасте (с 16 до 55 (60) лет).

4 группа:

Финансовые – это денежные средства, которые общество в состоянии выделить на организацию производства.

3. Факторы производства

В ЭТ под факторами производства понимаются особо важные элементы или объекты, которые оказывают решающие воздействия на возможность и результаты производства.

Факторы производства – это реально вовлеченные в производство ресурсы.

Выделяют следующие факторы производства:

1. Земля – все виды природных ресурсов, имеющихся на планете и пригодных для производства экономических благ (леса, поля, вода, воздух).

2. Капитал(инвестиционные ресурсы)– материальные и финансовые ресурсы, используемые в производстве товаров и услуг.

3. Труд – это совокупность знаний, умений, навыков, физических и интеллектуальных способностей людей, которые непосредственно заняты в процессе производства.

4. Предпринимательская деятельность – это специфический фактор производства, соединяющий в себе три основных фактора производства (земля, труд, капитал) в единый процесс.
4. Потребности и закон повышения потребностей
Экономическая наука изучает экономические потребности и способы их удовлетворения. 

Под потребностями понимается недостаток чего-либо необходимого для поддержания жизнедеятельности и развития личности, фирмы и общества вцелом. (переписать пирамиду в тетрадь!)
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Рис. 1.Иерархия потребностей А. Маслоу
Экономические потребности можно определить как экономические мотивы, побуждающие к экономической деятельности.
Экономические потребности -  это часть человеческих нужд для удовлетворения которых необходимо производство, обмен, распределение и потребление благ.

Закон повышения потребностей:

«С течение времени, в ходе развития общества потребности изменяются в сторону умножения и усложнения».

В идеале структура производства должна соответствовать структуре личных потребностей, но потребности имеют свойства прогрессивно возрастать. Удовлетворенная потребность порождает новые потребности так, что производство отстает от потребностей.
ТЕМА «ЭКОНОМИЧЕСКИЕ СИСТЕМЫ, ИХ ОСНОВНЫЕ ТИПЫ. ПРОБЛЕМА ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ ВОЗМОЖНОСТЕЙ И ЭФФЕКТИВНОСТИ ЭКОНОМИКИ»

1. Экономические системы и их основные типы
Экономическая система – это форма организации хозяйственной жизни общества, различающая по:

- способу регулирования хозяйственной деятельности людей, фирм и государства.

- типу собственности и экономическим ресурсам.

4 типа экономических систем
1. Традиционная экономика – это экономическая система, в которой организация производства, распределение и обмен базируются на сложившихся освещенных временем традициях и обычаях. Эти традиции определяют, какие товары и услуги производить, для кого и каким образом. Экономические роли членов общества определяются наследственностью и кастовой принадлежностью. 
Такой тип экономики в настоящее время характерен для ряда слаборазвитых стран Африки и Латинской Америки.
Здесь четко выражен социально-экономический застой, технический прогресс и внедрение инноваций (вторичны!)резко ограничены, т.к. они вступают в противоречие с традициями и обычаями(первичны!) и угрожают стабильности существующего общественного строя.
2. Рыночная экономика (капитализм) характеризуется частной собственностью на ресурсы и использованием системы рынков и цен для координации экономической деятельности и управление ею. Что, как и для кого производить, определяет рынок, какой товар ему купить и сколько за него заплатить. Вопрос «Для кого?» решается в пользу потребителей с наибольшим доходом.
3. Командно-административная (централизованная)системаявляется противоположность рыночной экономики. Она основана на государственной собственности на все материальные ресурсы. Все экономические решения принимаются государственными органами, осуществляющими централизованное планирование.
государство полностью контролирует производство и распределение продукции, в результате чего исключаются свободные рыночные связи между отдельными предприятиями.
4. Смешанная экономика предполагает сочетание регулирующей роли государства и экономической свободы производителей. Предприниматели и рабочие перемещаются от отрасли в отрасль по собственному решению, а не по правительственным директивам (распоряжениям).
К ним относятся экономические системы США, Великобритании, Франции, Италии, Японии и многих других стран. Больших успехов добились смешанные системы с социально-направленной рыночной экономикой (Германия, Швеция, Южная Корея).
Государство осуществляет антимонопольную, социальную, фискальную и другие экономические политики, что в той или иной степени способствует экономическому росту страны и повышению жизненного уровня населения.

2. Проблема оптимального выбора
В условиях относительной ограниченности ресурсов проблема выбора становится особенно острой.

При производстве возникает проблема найти наилучший оптимальный вариант применения ресурсов из всех возможных – в этом выбор, как экономическая категория.

Выбор – это наличие двух и более решений, среди которых нужно приять сторону одного (нескольких) из них или ни одного.

Оптимальным будет тот вариант, который обеспечивает максимальный результат при минимальных затратах.

Для потребителя оптимальный экономический результат: Выделение первоочередных потребностей и соизмерение доходов и расходов.

Для производителя – получение прибыли.

Для правительства – наибольшее удовлетворение общественных потребностей.

3. Понятие издержек
Издержки производства представляют собой расходы на производство, которые должны понести предприятия в процессе создания товаров и последующего получения прибыли.

Минимальная плата, необходимая для того, чтобы поддерживать деятельность, называется нормальной прибылью.
Бухгалтерская прибыль равна выручке от реализации продукции за вычетом бухгалтерских (явных) издержек производства.

Чистая экономическая прибыль равна выручке от реализации товаров, работ, услуг за вычетом экономических издержек

Виды издержек:

Валовые издержки – это все издержки на данный момент, необходимые для производства  того или иного товара (сумма постоянных и переменных издержек).

а) постоянные издержки – издержки, которые предприятие должно нести в любом случае и которые в основном не зависят от объема производства

б) переменные – это те, которые напрямую зависят от объемов производства, связаны с затратами на покупку сырья.
Явные издержки (внешние) – это денежные выплаты за ресурсы, полученные со стороны (оплата поставок сырья).

Неявные издержки (внутренние) – это издержки, связанные с использованием фирмой своих собственных (внутренних) ресурсов. 

Сумма явных и неявных издержек производства экономисты называют экономическими издержками.

Под средними понимаются издержки завода на производство и реализацию единицы товара. Выделяют:

* средние постоянные издержки AFC, которые рассчитывают путем деления постоянных издержек фирмы на объем производства;

* средние переменные издержки AVC, исчисляемые путем деления переменных издержек на объем производства;

Альтернативные издержки – издержки производства иного товара, от выпуска которого предприниматель отказывается, посчитав, что его товар позволит обеспечить бОльшую для него эффективность.

Предельные или дополнительные издержки – необходимы при увеличении производства на единицу товара; они равны приросту переменных издержек, если предполагается, что постоянные издержки неизменны.
4. Кривая производственных возможностей (кпв) и парето-эффективность.
КПВ – это геометрическое место точек показывающих сочетание 2-х благ, которые могут быть произведены при полном использовании всех имеющихся ресурсов.

В точках находящихся на кривой, производство ведется эффективно.

Увеличение производства одного товара сопровождается уменьшением производства другого – Закон замещения.

Если экономика находится в Н, это значит, что имеющиеся ресурсы используются не полностью (недопроизводство или неэффективное использование ресурсов).

Точка М при данных ресурсах и имеющихся технологиях – недостижимость.

Принцип эффективности распределения ресурсов получил название Парето-эффективности, что означает условие при котором все участвующие в производстве ресурсы используются полностью и увеличение выпуска какого-либо блага возможно лишь при сокращении выпуска других.
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Рис. 1. Кривая производственных возможностей
Производственные возможности - это возможности общества по производству экономических благ при полном и эффективном использовании имеющихся ресурсов. 

ТЕМА: «СОБСТВЕННОСТЬ И ЕЕ ВИДЫ»

1. Собственность как экономическая категория
Собственность - система экономических и юридических отношений между людьми по поводу условий и результатов производства (вопрос присвоения, обращения чего-либо в свою власть, в свою принадлежность).

В юридическом смысле собственность – это установление имущественных отношений между людьми.
Совокупность вещей, принадлежащих данному субъекту, составляет объект собственности или имущество соответствующего лица, поэтому отношения собственности называются также имущественными отношениями.
Субъекты права собственности:
1. Физическое лицо – человек (гражданин)как субъект гражданских (имущественных и не имущественных) прав и обязанностей.
2. Юридическое лицо – организация (объединение лиц, предприятия, учреждения), являющаяся субъектом гражданских прав и обязанностей и вступающая в хозяйственные связи от своего имени как самостоятельная целостная единица.
3.  Государство и муниципальные образования (органы местного управления и самоуправления).
Объекты:
1. Недвижимое имущество (здания, сооружения, земля).
2. Движимое имущество (автомобили, техника, мебель).
3. Интеллектуальная собственность (научные труды, открытия, проекты).
2. Собственность в юридическом оформлении.

Право - совокупность обязательных правил поведения санкционированных государством или установленных обществом.
Права собственности:
1. Право владения. 

Владение – это физическое обладание вещью. Такое правомочие собственника охраняется законом.  Владение имуществом всегда имеет правовое основание (закон, договор, административный акт).

2. Право использования (пользование).

Пользование – это право производителю или лично потреблять (использовать) вещь для удовлетворения собственных потребностей и интересов в зависимости от ее назначения (привести пример!) (например: использовать автомобиль для перевозки людей и грузов).
3. Право управления (распоряжения) – право решать, кто и как будет обеспечивать использование благ.
4. Право на доход – права обладания результатами от использования благ.
5. Право на безопасность – право на защиту от экспроприации благ и вреда со стороны внешней среды.
6. Право на передачу благ в наследство.
7. Право на бессрочность обладания благом.
8. Право запрета на использование способом, наносящим вред внешней среде.
9. Право на ответственность в виде взыскания.
10. Право на остаточный характер – право на существование процедур и институтов, обеспечивающих восстановление нарушенных правомочий.
3. Типы присвоения и формы собственности
Присвоение – экономическая связь между людьми, которая устанавливает их отношение к вещам, как к своим.
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Формы собственности:
Частная собственность.

Она означает, что отдельный человек относится к данному имуществу как личному источнику богатства. Этот тип присвоения выступает в двух видах: трудовой частной собственности и нетрудовой, которые по ряду существенных признаков являются противоположными.

Частная собственность имеет место там, где средства и результаты производства принадлежат отдельным лицам.

Коллективная собственность характеризуется принадлежностью средств и результатов производства отдельной группе лиц.

Общественная собственность представляет собой совместное достижение принадлежность тех или иных объектов всему обществу.

4. Разгосударствление и приватизация собственности в России

 
Разгосударствление – снятие с государства функций прямого хозяйственного управления, передача соответствующих полномочий на уровень предприятий, замена вертикальных связей горизонтальными,  которые могут происходить и без смены собственника.
Цели разгосударствления:
1. Уменьшение расходов, связанных с содержанием государственных предприятий.
2. Увеличение доходов от продажи государственной собственности.
Процессы разгосударствления:
1. Сокращение доли государственного сектора в экономике на основе приватизации государственных и муниципальных предприятий.
2. Коммерциализация государственных предприятий на основе передачи их руководству прав полного  хозяйственного ведения.
3. Переход от государственных заказов к государственным закупкам.
4. Переход от централизованных инвестиций к системе кредитования. Отказ от централизованного распределения и перераспределения материальных, финансовых и трудовых ресурсов и переход к формированию рынка товаров, рынка труда и рынка капитала.
Приватизация – установление персональных полномочий и ответственности за рациональное использование имущества.
Цели приватизации:
1. Снижение роли государства в экономике.
2. Создание эффективного и гибкого сектора частных предприятий.
3. Сокращение государственных расходов и увеличение государственных доходов.
4. Повышение эффективности предприятий.
Этапы приватизации:
 I -   этап   1992 – 1994г.г. - Ваучерная (чековая) приватизация до 30 июня 1994г.
 II - этап - денежная приватизация - с 1994г - по сей день.
Классификация форм собственности:
По форме присвоения:
- индивидуальная: личное подсобное хозяйство, индивидуальная трудовая деятельность.
- коллективная: кооперативная, коллективные предприятия, АО, товарищества, ассоциации, арендные предприятия.
- государственная: общегосударственная, муниципальная, субъектов федерации.
По формам права собственности:
- частная
- государственная
- совместная
По субъектам и объектам формирования собственности:
- объекты – рабочая сила,  земля, продукты, жилые дома;
- субъекты – отдельные граждане государства.
Раздел 3. Микроэкономика

Тема «Рынок как развитая система отношений товарно-денежного обмена»

1. Понятие и функции рынка

Рынок — совокупность конкретных экономических отношений и связей между покупателями и продавцами, а также торговыми посредниками по поводу движения товаров и денег, отражающая экономические интересы субъектов рыночных отношений и обеспечивающая обмен продуктами труда.

Сущность рынка находит свое выражение в главных его экономических функциях.
ФУНКЦИИ РЫНКА:
Интегрирующая функция состоит в соединении сферы производства, сферы потребления, а также торговцев-посредников, во включении их в общий процесс активного обмена продуктами труда и услугами.
Регулирующая функция предполагает воздействие рынка на все сферы экономики.

Рынок дает ответы на вопросы: что производить? для кого производить? как производить? (НЕ ПИСАТЬ)
Стимулирующая функция состоит в побуждении производителей к созданию новой продукции с наименьшими затратами и получением достаточной прибыли.

Ценообразующая (или эквивалентная) функция — это установление ценностных эквивалентов для обменов продуктов. При этом рынок соизмеряет затраты и результаты, выявляет ценность товара посредством определения не только количества затраченного труда, но и его пользы.

Контролирующая функция рынка выполняет роль главного контролера конечных результатов производства. На рынке выявляется, в какой мере нуждам покупателей соответствует не только количество, но и качество товаров и услуг.
Посредническая функция обеспечивает встречу экономически обособленных производителей и потребителей с целью обмена результатами труда. Потребитель имеет возможность выбора оптимального продавца-поставщика, а продавец — наиболее подходящего покупателя.

Информационная функция дает участникам рынка через постоянно меняющиеся цены, процентные ставки на кредит объективную информацию о спросе и предложении товаров и услуг на рынке. Функция экономичности предполагает сокращение издержек обращения в сфере потребления (затрат покупателей на покупку товаров) и соразмерности спроса населения с заработной платой.

Функция реализации интересов рыночных субъектов обеспечивает взаимосвязь этих интересов. Экономический интерес продавцов состоит в получении большого дохода, а покупателя — в удовлетворении потребности с наименьшими затратами.

2. Условия перехода к рыночным отношениям и классификация рынка

Рыночная система – это сложной механизм координации, действующий через систему цен и рынка, механизм связи, служащий для объединения действий млн. различных индивидуумов, фирм и государства.

Условия рыночной экономики:

1. Самостоятельность экономических субъектов (ориентирующихся в своей деятельности на рынок)

2. Социальная защищенность населения.

3. Свобода частного предпринимательства.

4. Конкурентность.

5. Ориентация на прибыль

В международной практике существуют 3 классических типа рынков:

1. Рынок товаров и услуг:
а) рынок продовольственных товаров;

б) рынок непродовольственных товаров;

в) рынок инноваций;

г) рынок жилья (недвижимость);

д) рынок земли;

е) рынок информации (издательская деятельность, реклама).

2. Рынок капиталов (финансов)
а) кредитный рынок;

б) рынок ценных бумаг;
3. Рынок труда (купля-продажа рабочей силы)

Признаки рынка
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3.
Рыночная инфраструктура

Совокупность связанных между собой институтов, дей​ствующих в пределах особых рынков и выполняющих определенные функции, составляет инфраструктуру рыноч​ной экономики.
Инфраструктура рынка – это совокупность учреждений, гос. и коммерческих фирм, обеспечивающих успешное функционирование рыночных отношений.

Классификация рыночной инфраструктуры, ее специфическое содержание определяется особенностями рынков, в пределах которых функционируют данные эле​менты.
Принято различать инфраструктуру 3-х рынков:

1. Инфраструктура товарного рынка 

Рынок товаров и услуг представляют: товарные биржи, предприятия оптовой и розничной торговли, ярмарки и аукционы, фирмы, занимающиеся сбором, обработкой и снабжением информацией участников рыночных отношений, рекламой, маркетингом, различные посреднические компании, сервисные. службы и т.д.

Основная функция инфраструктуры рынка товаров заключается в том, чтобы связывать друг с другом все сферы общественного производства.

2. Инфраструктура финансового рынка 

Рынок капиталов состоит из двух частей: "кредитного рынка" и "рынка ценных бумаг".

Кредитный рынок - это рынок заемного капитала; его функционирование обеспечивается посредством банков, страховых компаний, различных фондов, способных мобилизовать свободные денежные средства и превращать их в кредиты. 

На рынке ценных бумаг продаются прежде всего доли участия в собственности предприятия; это рынок собственного капитала, его основной институт - "фондовая биржа".

3. Инфраструктура рынка труда

Рынок труда существует наряду с рынком капиталов, выступая составной частью рынка факторов производства. На рынке труда осуществляется купля-продажа рабочей силы. Организован он в виде биржи труда.

4. Рыночная конъюнктура

Показателем состояния экономики является так назы​ваемая рыночная конъюнктура, т.е. временная ситуация, характеризующая состояние производства и потребления в определенный период времени. 
О конъюнктуре позволяют судить следующие показатели:

· динамика производства и строительства,

· величина товарных запасов,

· движение цен, процента, курса ценных бумаг,

· изменение в уровне прибыли, зарплаты и издержек производства,

· соотношение между численностью занятых и безра​ботных.
Экономическая конъюнктура отражает влияние мно​жества факторов, среди которых различают циклические, нециклические и случайные:

а)
циклические - такие факторы, сила которых равно​мерно нарастает в пределах конкретного периода (цикла); они связаны, как правило, с необходимостью периодически обновлять основной капитал (производственное оборудова​ние) в массовых масштабах;

б)
нециклические - факторы, оказывающие постоянное влияние на экономику (к ним относят прежде всего научно- технический прогресс);

в)
случайные - временные, быстропреходящие факторы (засуха, болезни, мода).

Различают два состояния и, соответственно, две тенден​ции экономической конъюнктуры - "повелительную" и "понимательную ".

Улучшения экономической конъюнктуры обычно доби​ваются несколькими способами:

а)
регулированием масштабов инвестиций;

б)
изменением условий и масштабов государственных заказов;

в)
пересмотром уровня налоговых и процентных ставок;

г)
регулированием величины денежных сбережений населения.

Тема: «Рынок как развитая система отношений товарно-денежного обмена» (продолжение)
1. Товар как экономическая категория.

Необходимой и безусловной предпосылкой существования рынка является товарный характер производства.

Экономическая практика знает два основных типа хозяйства (производства): натуральное и товарное.

Натуральное производство – это производство, в котором продукты создаются для внутрихозяйственного потребления, для удовлетворения личных потребностей самого производителя. Натуральному производству присущи замкнутость, ограниченность, традиционность, рутинная техника и медленное развитие.
Товарное производство – это производство, в котором продукты создаются для обмена (продажи). В нем продукты производятся самостоятельными, друг от друга не зависящими, обособленными производителями.
Условиями возникновения и существования товарного производства являются:

1. Общественное разделение труда – обособление различных видов трудовой деятельности. 
2. Частная собственность как основа экономической (хозяйственной) самостоятельности производителей. 
3. Обмен как форма связи между специализированными и обособленными производителями. 
Результатом товарного производства является товар – продукт, предназначенный для продажи, обмена. (Товары – это не только продукты в их вещной форме, но и услуги, информация, знания, результаты творческого труда и др.).
Формы производства записать по дидактическому материалу!

Всякий товар обладает двумя свойствами (признаками): полезностью и ценой.

Полезность товара (U) – это его способность удовлетворять какую-либо потребность.
Основы теории полезности разработали Госсен, Джеванс, Менир: стоимость (ценность) определяется не затратами труда на производство, а полезным эффектом, который он способен приносить потребителю.

Они вывели следующее:

1. Каждая дополнительная единица товара приносит потребителю дополнительную. полезность, которая называется – «предельная полезность»(MU).
2. Чем больше количество единиц потребленного блага, тем меньше предельная полезность.

3. При последовательном росте потребления блага полезность каждой добавленной единицы уменьшается – ЗАКОН УБЫВАЮЩЕЙ ПРЕДЕЛЬНОЙ ПОЛЕЗНОСТИ.
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Пример:

	Кол-во потребляемого товара
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Предельная полезность последней единицы
	5
	4
	2
	1
	0
	-2


Общая полезность ряда (совокупная) (АU)= 5+4+2+1 = 12

Предельная полезность последней ед. блага = 1
Наибольшую сложность представляет собой второй признак товара – его цена (P).

2. Цена, как рыночная форма стоимости.
Цена –стоимость товара, выраженная в денежной или иной форме ИЛИ
- количество денег, которое уплачивается за товар.

Функции цен:

1. Ориентирующая (информационная) – дает информацию для действий покупателей и продавцов.

2. Стимулирующая – способствует наиболее экономичным способам производства и национализация спроса.

3. Распределительная – распределяет доходы между участниками рыночной экономики.

Система цен (виды цен):
	Договорные цены
	Государственные цены
	Мировые цены

	Это рыночные, свободные цены, воплощающие свободу предпринимательства. 

Они устанавливаются в результате соглашения между продавцом и покупателем
	В рыночной эк. устанавливаются на:

1) продукцию предприятий – монополистов;

2) базовые ресурсы (природные, трудовые, материальные)

3) социально-значимые товары
	Применяются в международной торговле и рассчитываются на базе наиболее крупных экспортно-импортных сделок.

	
	Фиксированные цены – жёстко устанавливаемые правительством
	Регулируемые – учитывающие изменения на рынке соотношение спроса и предложения
	


3. Деньги и закон денежного обращения. 
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Закон Денежного Обращения

экономический закон, определяющий количество денег, необходимых для обращения. Когда масса денег, находящихся в обращении, превышает общую сумму товарных цен, то наступает инфляция, т.е. поскольку деньги не обеспечены товарами, цены растут.

Закон денег отвечает на вопрос, какое количество денег должно находиться в обращении, чтобы деньги могли выполнять свои функции.

Закон денежного обращения устанавливает количество денег, нужное для выполнения ими функций средства обращения и средства платежа.

Необходимое количество денег, потребное для выполнения функций денег как средства обращения, зависит от трех факторов:

· количество проданных на рынке товаров и услуг (связь прямая);

· уровень цен товаров и тарифов (связь прямая);

· скорость обращения денег (связь обратная).

Все факторы определяются условиями производства. Чем больше развито разделение труда, тем больше объем продаваемых товаров и услуг на рынке. Чем выше уровень производительности труда, тем ниже стоимость товаров и услуг и цен.

Д = Т · Ц/v,

· Д — денежная масса;

· Т — товарная масса;

· Ц — цена;

· v — скорость оборота денег.

Закон денежного обращения выражает экономическую взаимозависимость между массой обращающихся товаров, уровнем их цен и скоростью обращения денег.


[image: image5.emf]МV=РQ

где М- масса денег

Р- средний уровень цен

Q- общий объем товаров и услуг продаваемых в стране 

за год

V- скорость обращения денег

Изменения количества денег в обращении определяет 

уровень цен в экономике. 

Уравнение Фишера 

М = РQ/V

V = РQ/М

Р = МV/Q

Q=МV/Р
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Тема «Спрос и предложение»
1. Спрос и закон спроса
[image: image57.wmf]Спрос – это желание и возможность потребителя купить продукт или услугу в определенный месте и в определенное время.

Различают:

· индивидуальный спрос - это спрос конкретного субъекта;

· рыночный спрос - это спрос всех покупателей на данный товар.

Объем спроса - это то количество товара или услуги, которое потребители согласны купить по определенной цене в течении определенного периода времени.

Закон спроса – повышение цен ведет к уменьшению величины спроса.
Неценовые факторы спроса:
· вкусы и предпочтения потребителей

· число покупателей на рынке

· цены на взаимозаменяемые и взаимодополняющие товары

· изменения в доходе потребителей

· ожидание будущего изменения цен и доходов

2. Предложение и закон предложения
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Предложение – это готовность производителя продать определенное количество товара или услуги по определенной цене за определенный период времени.

Объем предложения - то количество товара или услуги, которое готовы продать продавцы по определенной цене в течение определенного периода времени.

Закон предложения – повышение цен ведет к росту величины предложения.
Неценовые факторы предложения:

· цены на производственные ресурсы

· технология

· налоги и субсидии государства

· число продавцов на рынке

· цены альтернативных товаров

· ожидаемые в будущем изменения цен на данный товар
3. Рыночное равновесие
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Линии спроса и предложения пересекаются в точке, где цена, по которой покупатели согласны купить определенное количество товара, равна цене, по которой производители готовы продать это же количество товара. 

Точка пересечения линий предложения и спроса - точка Е, называется точкой равновесия. Когда рынок находится в этой точке, установившаяся цена устраивает как покупателей, так и продавцов и у них нет причин требовать ее изменения. Такое состояние рынка называется рыночным равновесием. 

Объем продаж в этой точке называется равновесным объемом рынка (Q0). 

Цена в этой точке называется равновесной (рыночной) ценой (P0). 

Таким образом, рыночное равновесие - это состояние рынка, при котором объем спроса равен объему предложения. 

Если сложившаяся на рынке цена будет отличаться от равновесной, то под действием рыночных механизмов она будет изменяться до тех пор, пока не установится на равновесном уровне и объем спроса не станет равен объему предложения.
ЗАКОНЫ РЫНОЧНОГО РАВНОВЕСИЯ:

1-й закон«Избыточное предложение приводит к снижению цены.  Если цена низкая, то спрос больше предложения и возникает дефицит товаров»

2-й закон«Дефицит товара действует в сторону повышения цен»
4. Эластичность спроса и предложения.

Ценовая эластичность спроса показывает реакцию величины спроса в ответ на изменение цены и определяет на сколько процентов изменяются величина спроса при изменении цены на 1 %.
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Тема «Теория поведения потребителя»
1. Конкуренция и монополия

Мощной рыночной силой, которая экономическим способом заставляет всех товаровладельцев изготавливать продукты по равновесной цене, служит конкуренция.

Конкуренция (лат. «Конкурро» — сталкиваюсь) — соперничество между участниками рыночного хозяйства за лучшие условия производства, купли и продажи товаров.
Конкуренция бывает:

1. между производителя (продавцами) за более выгодные условия сделки;

2. между потребителями (покупателями) за более выгодные условия покупки;

3. между продавцами и покупателями, стоящими в отношении уровня цены на противоположных позициях.
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По способам соперничества конкуренция бывает: 
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По состоянию рынка конкуренция бывает:

1. Регулируемая 

2. Совершенная – это рынок с множеством равноправных продавцов, предлагающих однородную продукцию, где отсутствуют входные барьеры в отрасль и продавец практически не влияет на рыночную цену.  
3. Несовершенная – это рынок с лишь с несколькими фирмами-производителями, которые производят основную массу определенного товара.

Несовершенную конкуренцию делят на следующие типы:

1. 

2.
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3. Монополия, ее виды и формы.

Монополия (от греч. «монос» - один, «полео» - продаю)– это форма конкуренции, когда на рынке действует только одна фирма, продукция которой является уникальной.

Монополия (греч. «монос» — один, «полео» — продаю) — исключительное право производства, промысла, торговли и других видов деятельности, принадлежащее одному лицу, определенной группе лиц или государству.
Характеристика монополии
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По месту в торговых сделках монополии подразделяются на два вида: 
· Монополия – объединение предприятий, продающее определенные товары множеству покупателей (т.е. имеется единственный продавец и много покупателей). 

· Монопсония – хозяйственное объединение, скупающее какие-либо продукты у всех продавцов (т.е. имеется единственный покупатель и множество продавцов). 

В зависимости от степени охвата рынка выделяются следующие виды монополистических организаций: 
· Чистые монополии (монопсонии) – это организации, действующие в масштабах одной отрасли. В случае чистой монополии действует один продавец, доступ на рынок для возможных конкурентов закрыт, продавец имеет полный контроль над количеством товара, предназначенного для продажи, и его ценой. Чистая монопсония в отсутствие каких-либо конкурентов полностью контролирует скупку продукции множества товаропроизводителей по установленной ею цене. 

· Абсолютная монополия (монопсония) – формируется в масштабе национальной экономики в целом. Она находится в руках государства или его каких-то хозяйственных органов (например, государственная монополия внешней торговли и т.п.). 

В зависимости от характера и причин возникновения различают следующие виды монополистических объединений:
· Естественная монополия – возникает тогда, когда те или иные субъекты рынка имеют в своем распоряжении редкие и свободно не воспроизводимые элементы производства (например, редкие металлы, особые земельные участки под виноградники и т.п.). Иногда сюда же относят отрасли и производства, в которых недопустимо развивать конкуренцию в силу технологических особенностей производства (например, метрополитен, электрическая связь, железнодорожные перевозки и т.п.). 

В экономической литературе иногда те монополии, которые сознательно поддерживаются, рассматривают особо и называют технологическими.
· Искусственные монополии – объединения, создаваемые в целях получения монополистических выгод и основанные на сосредоточении в одних руках производства и рынка сбыта какого-либо продукта. Искусственные монополии имели несколько форм – случайную, устойчивую и всеобщую. 

Легальные монополии – образуются на законном основании. Это возможно при следующих обстоятельствах:
· Патентная система – удостоверяет авторство изобретений и обеспечивает приоритетное и исключительное право на их использование.

· Авторские права – закрепляет исключительное право авторов на использование собственных произведений в любых формах и любым способом.

· Товарные знаки – закрепляет исключительное право владельца товарного знака пользоваться и распоряжаться товарным знаком и запрещает его использование другими лицами.
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Тема «Теория поведения потребителя»
(бюджетная линия и кривая безразличия)

Кривая безразличия - представляет собой совокупность точек, на которых расположены альтернативные комбинации двух товаров, приносящие одинаковое удовлетворение, и к выбору из которых покупатель безразличен.

[image: image66.jpg]3aHAToCTb U 6e3paboTuua

PLIHOK TPYAa — 06LLECTBEHHbIE MEXAHW3MBI,
KOTOPbIE AAIOT BO3MOXHOCTH OAHWM JIOAAM HarTy
paboty, @ APYTUM HaHsTb pPaBoTHUKOB

+ 3aHATOCTb — TPyAOBaA AEeATENbHOCTb
TPYAOCMOCOGHBIX FpaXkaaH

» BespaboTuia — noso)keHne B 3KOHOMUKE,
NpU KOTOPOM YacTb CNOCOGHBIX TPYAUTHCA
He MOryT HanTu paboTy




Карта кривых безразличия - это множество кривых безразличия, каждая из которых представляет собой различный уровень полезности.
В (у)


В1

В2




     А1

А2

А (х)

(рис.1 Карта безразличия)
Кривые безразличия позволяют выявить потребительские предпочтения. Однако при этом не учитываются два важных обстоятельства: цены товаров и доход потребителей.

Кривые безразличия лишь показывают возможность замены одного блага другим. Однако они не определяют, какой именно набор товаров потребитель считает для себя наиболее выгодным. Эту информацию дает нам бюджетное ограничение (линия цен, прямая расходов).
Выбор потребителя зависит не только от предпочтений, но и от экономических факторов. Потребитель старается максимизировать полезность, но он ограничен бюджетом. 
Бюджетное ограничение-количество товаров и услуг, которое может позволить себе потребитель, исходя из величины своих доходов.

Бюджетное ограничение указывает, что общий расход должен быть не больше дохода. Если весь свой фиксированный доход (I) потребитель тратит на покупку товаров x и y в количествах Qx и Qy и по ценам Px и Py, то бюджетное ограничение может быть записано так: I = PxQx + PyQy. Решив это уравнение относительно Qy, мы получим уравнение бюджетной линии:[image: image9.png]



Бюджетная линия-линия возможностей потребления.

В

6



                      4                      А                         рис.2 Бюджетная линия
Положение равновесия - состояние, при котором потребитель в рамках своего бюджетного ограничения максиминизирует  совокупную полезность.

Совместим карту безразличия и бюджетную линию в одной системе координат.
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рис. 3 Совмещение карты безразличия и бюджетной линии
Выбирая оптимальный набор, потребитель ставит перед собой две цели:
1.      потратить весь доход. Поэтому его не интересуют комбинации, лежащие ниже бюджетной линии (В0). Наборы, расположенные выше бюджетной линии (В4), недоступны потребителю по средствам;

2.       получить максимальное удовлетворение. Hаборы B1 и B3обеспечивают самый низкий уровень полезности. Двигаясь вдоль бюджетной линии от набора B1 к набору B2 потребитель переходит к более высокой кривой безразличия и, следовательно, увеличивает полезность. (Рис.3.)

Потребитель израсходует все свои деньги и получит максимально возможное удовлетворение, если он приобретет комбинацию товаров, соответствующую точке, где бюджетная линия совпадает с касательной к наивысшей из доступных кривых безразличия.  

При наложении бюджетной линии и кривой безразличия возможны три варианта:
1.      бюджетная линия пересекает кривую безразличия в двух точках  В1 и В3 (Рис.3.), или кривая полностью лежит внутри треугольника, составленного из бюджетной линии и осями координат. В этом случае потребитель имеет возможность увеличить уровень своего потребления.

2.       кривая безразличия касается бюджетной линии в точке В2 (Рис.2.). В этом случае потребитель получает максимальную полезность;

3.      кривая безразличия лежит за пределами треугольника, составленного из бюджетной линии и осями координат.  (Рис.3.). В этом случае потребитель не может удовлетворить свои потребности.

 Равновесие потребителя (Рис.3.), называется внутренним, поскольку точка оптимума B2 лежит «внутри» графического двумерного пространства товаров. 
Hо бывают случаи, когда бюджетная линия и кривая безразличия имеют разный наклон на всем их протяжении и точка касания их вообще отсутствует. Тогда оптимальное решение определяется положением, наиболее близким к касанию, и называется угловым. Оно определяется пересечением бюджетной прямой одной из осей координат и кривой безразличия (Рис.4).
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Рис.4 
Тема «Основной и оборотный капитал»

1.Понятие основного и оборотного капитала

Производительный капитал (фонды) состоит из двух частей стоимость которых проходит весь цикл кругооборота и возвращается к предпринимателю в денежной форме за совершенно разные сроки. Этими частями являются: а) основной и б) оборотный капитал (табл.9.1).

Основной капитал (основные средства) - та доля производительного капитала, которая полностью в течение длительного срока участвует в производстве, но переносит свою стоимость на готовые изделия постепенно и возвращается к бизнесмену в денежной форме по частям.

В рыночных условиях хозяйствования  существуют следующие виды оценки основных средств:

   а) полная балансовая стоимость основных средств (Пб) - это стоимость основных средств до их последней переоценки, включающая стоимость их приобретения  +  затраты по доставке и монтажу.  Она является основанием для расчёта других видов стоимости основных средств.

   б) полная восстановительная стоимость (Пв) – это стоимость основных средств в ходе последней переоценки или  стоимость их воспроизводства в новых условиях хозяйствования. Она рассчитывается по формуле:

Пв = Пб х Кп  

где  Пв – полная восстановительная стоимость,

       Пб – полная балансовая стоимость основных фондов,

       Кп – коэффициент переоценки

   в) остаточная балансовая стоимость ( Об) – определяется как разница между полной балансовой стоимостью основных фондов и суммой  начисленного износа или  амортизации: 

Ов = Пб – А       где

Ов - _ остаточная восстановительная стоимость основных средств, руб;

Пв – полная восстановительная стоимость, руб;

А – сумма начисленной амортизации, руб;

   г) среднегодовая стоимость основных средств

С ос = (1/2  стоимости основных средств на 1. 01 текущего года +  стоимость  основных средств на 1. 04  текущего года + стоимость основных средств на 1. 07 текущего года + стоимость основных средств на 1. 10 текущего года + ½ стоимости основных средств на начало  года следующего за отчётным) /4..

В отличие от этого оборотный капитал- другая часть производительного капитала, стоимость которой полностью переносится на созданный продукт и возвращается в денежной форме в течение одного кругооборота. Речь идет о предметах труда и быстроизнашивающемся (за год) инструменте. Как известно, после обработки сырье и вспомогательные материалы утрачивают свои прежние полезные качества и принимают новые. Что касается топлива и электроэнергии, то они вещественно не входят в продукцию и по мере потребления исчезают, хотя без них невозможно создать нужное благо.
В процессе кругооборота оборотные средства последовательно проходят следующие стадии:

1) Денежная – на этой стадии денежные средства финансируются в необходимые предметы труда.

2) Производительная – на этой стадии происходит качественное изменение предметов труда в необходимую готовую продукцию, то есть осуществляется процесс производства.

3) Товарная – стадия нахождения оборотных средств в предметах труда и готовой продукции.


Оборотные средства в процессе движения находятся одновременно во всех стадиях и во всех формах.

Основной и оборотный капитал

	Основной капитал
	Оборотный капитал

	1. Долго сохраняет свою натуральную форму (полезность)
	1. Натуральная форма преобразуется на производстве в иную полезность

	2. Участвует во многих  кругооборотах
	2. Участвует в одном кругообороте

	3.Переносит свою стоимость на готовые продукты постепенно, по частям.
	3. Переносит свою стоимость на готовые продукты сразу и полностью.


2. Износ и амортизация основных средств
Износ — изменение размеров, формы, массы или состояния изделия или инструмента вследствие разрушения (изнашивания) ..
Различают 2 вида износа:

-физический

-моральный


Под физическим износом понимают постепенную утрату  потребительной стоимости, происходящую не только в процессе их функционирования, но и процессе их бездействия. 


Различают:

-полный износ

-частичный износ, который возмещается путем ремонта основных средств.


При полном физическом износе основные фонды ликвидируются и заменяются новыми, в результате капитального строительства или текущей замены изношенных основных фондов.

Физический износ может быть исчислен как отношение фактического срока службы к нормативному сроку службы и умноженному на 100%.


Наиболее правильный метод определения физического износа – обследование состояния объекта основных средств в натуре .

Моральный износ означает что физически основные фонды пригодны к эксплуатации, а экономически не выгодны и нуждаются в замене под воздействием научно-технического прогресса (НТП).

Моральный износ бывает 2-х видов:

-вследствие удешевления производства уже существующих станков, машин, оборудования;

-вследствие создания более высокопроизводительных машин и оборудования;


Основным источником покрытия затрат связанных с обновлением основных фондов  в условиях перехода к рыночной модели хозяйствования являются собственные средства предприятия. Они накапливаются в течении всего срока службы основных фондов в виде амортизационных отчислений.

Амортизация – есть процесс постепенного перенесения части стоимости основных фондов  на вновь созданный продукт. Сумма амортизационных отчислений зависит от стоимости основных фондов и времени их эксплуатации .


Для возмещения части потерянной стоимости основных средств устанавливается норма амортизации в %. Норма амортизации устанавливается в зависимости от срока службы основных средств.

Существует следующие способы начисления суммы амортизации:

-линейный или равномерный

-списание стоимости основных средств по объему произведенной продукции;

-списание стоимости основных средств по сроку их полезного использования;

-нелинейный;

При применении линейного метода начисления амортизации определяется норма амортизации по каждому объекту основных средств по формуле:

К = 1 / n *100% ,где

К – норма амортизации в % к первоначальной стоимости объекта основных средств

n – срок полезного использования объекта основных средств выраженная в месяцах


При данном методе необходимо знать в какую амортизационную группу относится объект основных средств на 1.01.2000 (от этого зависит срок полезного использования объекта, а следовательно норма и сумма амортизации)

Σ аморт = (Пб * К%) / 100%, где

Пб – полная балансовая стоимость объекта основных средств, руб

б) При применении нелинейного метода сумма начисленной амортизации рассчитывается как произведение остаточной стоимости объекта основных средств на норму амортизации

Σ аорт = (Об * К%) / 100%, где

Об – остаточная балансовая стоимость основных средств, руб


При этом норма амортизации определяется

К% = 2 / n * 100%

3. Показатели основного и оборотного капитала

Сравнительная оценка уровня обеспеченности и вооруженности основными средствами производится с помощью следующих показателей:

1. Фондообеспеченность (Фоб), тыс.руб.

                                                    га

                                       Фоб =   _   Со       _, где

S с/х угодий

Со – среднегодовая стоимость основных средств, тыс.руб.

S с/х угодий – площадь сельхозугодий, га

2. Фондовооруженность (Фв), тыс.руб.

                                                   Ч

                                         Фоб =   Со  , где

                                                        Ч

Со - среднегодовая стоимость основных средств, тыс.руб.

Ч – среднесписочная численность работающих, чел.

3. Энергообеспеченность (Эн.об.), л.с.

          га

Эн.об. = _   Эн.ср.     _, где

S с/х угодий

Эн.ср. – энергетические средства хозяйства, л.с.

S с/х угодий – площадь сельхозугодий, га

4. Энерговооруженность (Эн.в.), л.с.
                                                           чел

Эн.в. =   Эн.ср.  , где 

   Ч

Эн.ср. – энергетические средства хозяйства, л.с.

Ч – среднесписочная численность работающих, чел.

5. Электрообеспеченность (Эл.об.), кВт.час

                                                                    га

Эл.об. = _   Эл.    _, где

S с/х угодий

Эл. – электроэнергия в кВт.часах на производственные цели

S с/х угодий – площадь сельхозугодий, га

6. Электровооруженность (Эл.в), кВт.час
                                                             чел

Эл.в. =   Эл.  , где 

   Ч

Эл. – электроэнергия в кВт.часах на производственные цели

Ч – среднесписочная численность работающих, чел.

Показатели эффективности использования основных средств.

7. Фондоотдача показывает, сколько продукции в денежном выражении получено на 1 рубль основных фондов.
Фо = Пт/стоимость Осн. Ср.

8. Обратным показателем фондоотдачи является фондоемкость. Она показывает, сколько основных средств в стоимостном выражении было израсходовано на производство 1 рубля продукции. 

Фо = стоимость Осн. Ср. / Пт

Для экономической характеристики эффективности использования оборотных средств применяется система показателей:

1) Материалоотдача (Мо) – измеряется в рублях, определяется как отношение валовой сельскохозяйственной продукции (ВП) или валового дохода (ВД) к сумме оборотных средств (Соб)

Мо = ВП, тыс.руб. / Соб, тыс.руб.

Мо = ВД, тыс.руб / Соб, тыс руб.


Материалоотдача показывает сколько валовой продукции или валового дохода приходится на 1 рубль оборотных средств.

2) Материалоемкость величина обратная материалоотдаче (Ме) измеряется в рублях.

Ме = Соб / ВП (руб.)

Ме = Соб / ВД (руб.)
Чем выше материалоотдача и ниже материалоемкость тем эффективнее используются оборотные средства. Материалоемкость показывает сколько оборотных средств затрачено на получение 1 рубля валовой продукции и валового дохода.

Частными (натуральными) показателями материалоемкости являются (кормоемкость, горючеемкость и т.д.)

3) Норма прибыли (Nп, %) является общим показателем эффективности основных и оборотных средств и определяется как отношение прибыли к совокупной стоимости основных и оборотных средств

Nп = П тыс.руб. / Σ основных (Фос) и оборотных (Фоб) средств * 100%

4) Коэффициент оборачиваемости оборотных средств определяются по формуле

Коб = Р+М-С / Соб. где

Р – выручка от реализации продукции и услуг, тыс. руб;

М – стоимость молодняка животных переведенных в основное стадо. тыс.руб;

С – денежная выручка от продажи скота из основного стада, тыс.руб;

Соб – стоимость оборотных средств за тот же период, тыс.руб.

Ускорение оборачиваемости оборотных средств способствует их абсолютному и относительному высвобождению из оборота и превращения в денежную форму.

Средняя продолжительность одного оборота в днях определяется путем деления дней в периоде на коэффициент оборачиваемости.

Воб = число дней в периоде (360, 180, 90, 30) / Коб



Тема «Рынок производственных ресурсов»

Рынок производственных ресурсов (или факторов производства) – это сфера товарного обращения труда, земли и капитала. На рынке факторов производства, как и на любом другом рынке, действуют законы спроса и предложения. В условиях современной рыночной экономики цены на ресурсы устанавливаются под воздействием спроса и предложения. Особенностью предложения факторов производства на конкурентных рынках является то, что любой фактор производства – это редкое ограниченное благо. В рыночной экономике собственниками и покупателями факторов производства являются соответственно домохозяйства и фирмы.

1. Рынок земли

В международной практике существуют 3 классических типа рынков (Какие?):

1. Рынок товаров и услуг:
а) рынок продовольственных товаров;

б) рынок непродовольственных товаров;

в) рынок инноваций;

г) рынок жилья (недвижимость);

д) рынок земли;

е) рынок информации (издательская деятельность, реклама).

2. Рынок капиталов (финансов)
а) кредитный рынок;

б) рынок ценных бумаг;
3. Рынок труда (купля-продажа рабочей силы)

Земельный рынок - одна из самых прибыльных статей доходов бюджета многих государств.

Землей называются все естественные ресурсы (почва, ископаемые, пресная вода). Но в экономике подразумевают только поверхность почвы, которую можно использовать либо для земледелия (земли с-х назначения), либо для строительства зданий (земли не с-х назначения).

На рынке земли как и на любом другом рынке действуют законы спроса и предложения (просить законы!).

Спрос на землю неоднороден. Он включает два основных элемента - сельскохозяйственный и несельскохозяйственный спрос:

D = Dсх + Dнесх,

где D - совокупный спрос;

Dсх - сельскохозяйственный спрос;Dнесх - несельскохозяйственный спрос.

Он зависит от плодородия и месторасположения участка.

Существуют следующие методы оценки земли:
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Различают 3 формы платы за землю:

1. Земельная рента – это плата за землю, которая назначается произвольно (например – 1/5 урожая % дохода).

1.1. абсолютная рента есть тот минимальный доход, который получают владельцы всех участков земли независимо от ее качества; она порождена монополией частной собственности на землю.
1.2. дифференциальная рента - это уже добавочный доход, полученный только собственниками средних и лучших земельных участков
Дифференциальная рента может выступать в двух формах. 

а. Дифференциальная рента II рода  - часть земельной ренты, которую арендатор может получить только в случае, когда ее прирост обусловлен произведенным им улучшением земельного участка - повышение экономического плодородия почвы - в период действия арендного договора. 

б. Дифференциальная рента I рода может быть получена только с лучших и средних по своему естественному плодородию земельных участков
2. Арендная плата. Включает плату за землю, постройки, строения находящиеся на этом участке, земельный налог.

3. Нормативная (кадастровая)  цена земли определяется при государственной оценке.

Кадастровая оценка земли - определение стоимости, рассчитанной по определенной методике, и занесенную в кадастровое дело данного участка. Кадастровая стоимость может быть только для земельного участка, который учтен в земельном кадастре.
Цена земли = Земельная рента / ссудный процент * 100%.

Рыночная стоимость земли = Площадь участка /коэффициент капитализации

Стоимость права аренды = Рента за год / Коэффициент капитализации
Формула расчета стоимости земельного участка, методом капитализации земельной ренты выглядит следующим образом:

Сзем. = Рента за год / Коэффициент капитализации

2. Рынок труда и заработная плата работников.

Рынок труда - это, прежде всего, система общественных отношений, связанных с куплей и продажей товара "рабочая сила".

Рынок труда – это пространство, где цена и количество труда определяются взаимодействием спроса со стороны работодателя и предложения со стороны временно незанятого населения.

Рынок труда, как и любой товарный рынок, развивается по законам спроса и предложения.

Спрос на рабочую силу отражает потребность экономики в определенном количестве работников на данный период времени.

Спрос на труд находится в обратной зависимости от величины заработной платы. При росте зарплаты, при прочих равных условиях, предприниматель в целях сохранения равновесия должен соответственно сократить спрос на труд, a при снижении зарплаты спрос на труд возрастает.

Заработная плата – это вознаграждение получаемое работником за его труд или, другими словами, цена труда.

Виды заработной платы:

1. Номинальная заработная плата – то количество денег, которое получает работник в виде вознаграждения за труд.

2. Реальная заработная плата – то количество, которое можно приобрести за номинальную заработную плату.

Формы заработной платы:

1. Сдельная заработная плата – начисляется рабочим сдельщикам в зависимости от сдельных тарифных ставок и сдельных расценок на единицу выпущенной продукции или от количества произведённых трудовых операций. Применяется, к примеру, для рабочих на конвейере.

2. Повременная заработная плата – определяется на основании тарифных ставок (окладов)  и фонда отработанного рабочего времени. По повременной форме оплаты труда оплачивается труд инженеров, служащих и других рабочих повременщиков.

Системы расчета заработной платы:

1. Прямая сдельная заработная плата = сдельный заработок + доплаты + надбавки

2. Сдельно премиальная зарплата= сдельный заработок + доплаты + надбавки + премия

3. Сдельно-прогрессивная зарплата = сдельный заработок + доплаты + надбавки + премия + прогрессивная доплата за перевыполнение норм выработки

4. Простая повременная зарплата = тарифная ставка + доплаты + надбавки

5. Повременно-премиальная заработная плата = тарифная ставка + доплаты + надбавки + премии

6. Коллективная заработная плата – начисляется коллективу работников (бригаде) и затем распределяется между конкретными работниками в зависимости от коэффициента трудового участия (КТУ).

7. Аккордная заработная плата – начисляется за выполнение особо важной работы в сжатые сроки. Заработная плата по этой системе существенно выше, часто применяется в строительстве.

8. Контрактная заработная плата – устанавливается в трудовом контракте заключенном между работником и нанимателем, включает в себя различные доплаты, надбавки и премии.

К СЛЕДУЮЩЕМУ ЗАНЯТИЮ ПОВТОРИТЬ СЛЕДУЮЩИЕ ВОПРОСЫ:

Рынок, инфраструктура, конъюнктура, товар, цена, деньги, спрос и предложение, конкуренция и монополия, кривые безразличия и бюджетные линии, ОС и ОбС, зарплату, землю.
Раздел 4. Макроэкономика

Тема «Общее понятие о макроэкономике. Основные макроэкономические показатели»
1. Общие понятия о макроэкономике
Макроэкономика представляет собой самостоятельный раздел экономической науки, который исследует не только национальные хозяйства отдельных стран, но и все мировое хозяйство. Рассмотрим экономику как единое целое в масштабах страны, как национальную экономику. 
Национальная экономика — это целостная система взаимосвязей между хозяйствующими субъектами по поводу производства, распределения и использования национального продукта в целях повышения благосостояния нации. Важнейшими сферами национальной экономики являются материальное и нематериальное производство, непроизводственная сфера.

Национальная экономика преследует следующие цели:

1. экономический рост;

2. стабильный уровень цен;

3. поддержание равновесного торгового баланса;

4. обеспечение определенного уровня занятости населения;

5. социальную поддержку уязвимых слоев населения.

Существуют два вида структуры национальной экономики:

1) экономические структуры определяющие функционирование экономических единиц национальной экономики.

2) неэкономические структуры, определяющие функционирование неэкономических единиц – культуру, образование и т. д.

Структура национальной экономики – это совокупность исторически сложившихся устойчивых, способных к воспроизводству функциональных взаимосвязей между различными единицами национальной экономики.

Выделяют следующие виды структуры национальной экономики:

1) домашнее хозяйство, подразумевающие рассмотрение структуры национальной экономики как взаимосвязи между домашними хозяйствами. 
2) социальная структура, исходящая из деления национальной экономики на определенные сектора, которые находятся между собой в органичной взаимосвязи. Деление производится по различным критериям, например группам населения, предприятий, видам труда. Обычно выделяют государственный и частный сектора экономики;

3) отраслевая структура, предполагающая выделение отраслей экономики и определение характера и сущности взаимосвязи между ними. 
4) территориальная структура, предполагающая анализ географического распределения производительных сил в рамках национальной экономики – разделение национальной экономики на различные экономические районы;

5) инфраструктура национальной экономики, исходящая из определения рода и характера взаимодействия сфер экономики;

6) структура внешней торговли, предполагающая анализ характера соотношений различных товарных групп, их импорта и экспорта.3

Структура определенной национальной экономики постоянно изменяется и трансформируется. Большое влияние на это оказывает научно-технический прогресс, который изменяет характер производства, способствует возникновению новых отраслей и сфер экономики. 
2. Основные макроэкономические показатели.

Система национальных счетов состоит из следующих статистических показателей: валовой национальный продукт, валовой внутренний продукт и национальный доход.

1. Валовой национальный продукт (ВНП) – это рыночная стоимость всех конечных товаров и услуг, созданных страной за определенный период (год, месяц) при помощи факторов производства, принадлежащих гражданам данной страны. Он включает стоимость продукции отечественного производства, размещенного как внутри страны, так и за ее пределами.

ВНП = потребление + гос.закупки + чистый экспорт товаров, работ и услуг.

Существуют три способа расчета валового национального продукта:

1. расчет по доходам (по потоку доходов), при котором суммируются доходы отдельных лиц и предприятий, как сумма вознаграждений владельцев факторов производства:

а) заработная плата наемных работников; 

б) процент на капитал; 

в) прибыль предпринимателей; 

г) рента землевладельцев; 

д) косвенные налоги на предприятия; 

е) амортизационные отчисления (накопления предприятий для восстановления изношенных основных фондов);

2. расчет по расходам (по потоку расходов), при котором суммируются все расходы на приобретение конечного продукта:

а) личные потребительские расходы населения (траты граждан страны на покупку питания, одежды, обуви и т. д.); 

б) валовые частные инвестиции в национальную экономику (частные вложения в развитие бизнеса, покупку оборудования и т. д.); 

в) государственные закупки товаров и услуг (расходы на содержание административного аппарата всех уровней); 

г) чистый экспорт (разность между экспортом и импортом в данной стране);

3. расчет по производству, при котором происходит суммирование стоимостей товаров и услуг, произведенных всеми предприятиями страны.

Существует два вида продуктов:

1. промежуточный продукт – это товары и услуги, предназначенные либо для дальнейшей обработки, либо для перепродажи;

2. конечные продукты – это те продукты, которые идут непосредственно в личное потребление.

Различают понятия номинального, реального и потенциального ВНП:

1. номинальный ВНП – это валовой конечный продукт, подсчитанный в неизменных ценах, т.е. «очищенный» от инфляции;

2. реальный ВНП – валовой продукт, рассчитанный в текущих ценах конкретного года;

ВНП реал. = ВНП номинал / индекс цен (дефлятор цен) * 100%

3. потенциальный ВНП – прогнозируемый ВНП при наиболее благоприятных условиях. Коэффициент пересчета стоимости ВНП в сопоставимые цены называется дефлятором.

Дефлятор – это показатель, помогающий учесть, на сколько увеличился валовой национальный продукт за счет роста цен; рассчитывается по формуле:

Дефлятор ВНП = (Номинальный ВНП) / (Реальный ВНП) или

Дефлятор ВНП = цена рыночной корзины в тек. году / цена аналогичной рыночн. корзины в базисном году

2. В отличие от ВНП валовой внутренний продукт (ВВП) охватывает годовую стоимость всей конечной продукции, созданной внутри данной страны как отечественными, так и иностранными производителями.

3. Чистый национальный продукт (ЧНП) – показатель экономического развития, который определяется путем вычитания из ВНП отчислений на восстановление изношенного физического капитала (амортизационных отчислений). Таким образом, ЧНП показывает объем конечных товаров и услуг, которые страна может использовать без ущерба для собственного производственного капитала.

ЧНП = ВНП - амортизация

4. Национальный доход (НД) – показатель, представляющий собой разницу ЧНП и суммы косвенных налогов и образующийся как сумма заработной платы, процента на капитал, ренты и прибыли. Национальный доход – доход заработанный, но не полученный. С одной стороны, государство облагает все виды доходов налогами, с другой – возвращает часть средств в виде трансфертных платежей пенсионерам, многодетным семьям, инвалидам, безработным и т. д.

НД = ВНП – материальные затраты (амортизация, сырье, материалы и др.)

5. Личные доходы (ЛД) представляют собой показатель, образующийся из национального дохода за вычетом взносов на социальное страхование, налогов на прибыль фирм и прибавлением трансфертов. Личные доходы также подлежат налогообложению.

6. Располагаемый личный доход – денежная сумма, которую домашние хозяйства могут свободно расходовать на потребление и сбережение. Он образуется из личных доходов за вычетом личных налогов (подоходного налога, налога на недвижимость и т. д.). Вопрос о формировании располагаемого личного дохода касается каждого гражданина.

7. Чистое экономическое благосостояние (ЧЭБ) – показатель, измеряющий экономическое благосостояние общества с учетом не только имеющихся доходов, но и качества жизни.
Тема «Макроэкономическая динамика и макроэкономическое равновесие»

Макроэкономическое равновесие – это такое состояние в экономике, при котором величина совокупного спроса полностью совпадает с величиной совокупного предложения, как по объему, так и по структуре.

Выделяют общее и частичное макроэкономическое равновесие. 

При этом первое из них (общее), предполагающее полное совпадение совокупного спроса и совокупного предложения (количество потраченных факторов производства равно объему произведенных материальных благ, которые нашли своего потребителя, расходы которых полностью сформировали доходы производителей), в условиях динамически развивающихся экономических систем является труднодостижимым, поэтому представляет собой то идеальное состояние, к которому следует стремиться.

Частичное макроэкономическое равновесие предполагает совпадение совокупного спроса и предложения по наиболее значимым позициям, представляя собой «вращение» экономической системы вокруг общего макроэкономического равновесия. 

При отсутствии равновесия между совокупными спросом и предложением экономическая система сталкивается в своем развитии с диспропорциями. Небольшие отклонения от общего равновесного состояния, с которыми рыночный механизм справляется (без существенного государственного вмешательства) принято называть макроэкономической стабильностью.

Углубление диспропорции между спросом и предложением, которая является первичной, порождая все остальные, при невозможности выравнивания только посредством рыночного саморегулирующего механизма приводит к макроэкономической нестабильности.

Макроэкономическая нестабильность, при которой определенная часть товаропроизводителей не может реализовать свой товар, вследствие чего не окупает затрат, способствует снижению деловой активности и «развертыванию» кризисных тенденций.

Поэтому в современной теории и практике управления созданы модели, направленные на устранение возникающих незначительных отклонений от общего равновесного состояния, а также на предотвращение аккумулирования кризисных тенденций.

Первая из данных моделей получила название «классической» и выражается формулой:

Доходы    =>  Сбережения    =>   Инвестиции
Реализация данной формулы может быть представлено следующей логической цепочкой:

повышение доходов приводит к увеличению сбережений населения, которые затем превращаются в источники накопления, формируя инвестиционные потоки, посредством которых осуществляется модернизация производства, которая, в свою очередь, приводит к повышению конкурентоспособности выпускаемой продукции, позволяющему открывать новые рынки сбыта, наращивать объемы производства, что приводит к повышению доходов каждого хозяйствующего субъекта.

Вторая из данных моделей получила название «кейнсианской» и выражается формулой:

Доходы   =>  Совокупный спрос    =>  Совокупное предложение
Реализация данной формулы может быть представлено следующей логической цепочкой:

повышение доходов приводит к увеличению покупательской способности населения, наращиванию совокупного спроса, что способствует повышению цены, которое является основным фактором наращивания объемов производства, что, в конечном итоге, приводит к повышению доходов каждого хозяйствующего субъекта.

Третья из данных моделей получила название «монетариской» и выражается формулой:

Совокупный спрос = Совокупное предложение
Реализация данной формулы также основана на регулировании совокупного спроса и совокупного предложения посредством определения уровней дохода и объемов производства, на недопущении возникновения диспропорций.

Представленные выше модели, направленные на устранение возникающих незначительных отклонений от общего равновесного состояния, а также на предотвращение аккумулирования кризисных тенденций различаются по степени участия государства в регулировании макроэкономических процессов.

Тема «Экономический рост и его типы. Цикличность развития рыночной экономики»

1. Экономический рост, его типы, факторы и источники.

Экономический рост – это увеличение годового объема производства товаров и услуг, а так же совершенствование продуктов и факторов производства.

Показателями экономического роста являются:

1) Статистические показатели (показатели уровня экономического роста в абсолютном и относительном выражении).

2) Динамические показатели темпов роста:

Темп экономического роста = ВНП1 (текущий) / ВНП0(базисный) * 100%

Темп экономического прироста = (ВНП1 – ВНП0) / ВНП0 * 100% ИЛИ

Темп экономического прироста = 100% - Темп экономического роста (со знаком +)

Уровень экономического роста = реальный ВНП / численность населения
Различают 2 типа экономического роста:

1. Экстенсивный – увеличение производства товаров и услугпроизводится за счет привлечения дополнительных факторов производства, при этом их качественный и технический уровни остаются неизменными.

2. Интенсивный – увеличение производимых благ достигается за счет роста производительности труда на совершенствующейся технической базе и более эффективном использовании всех факторов производства. 

Иногда выделяют смешанный тип экономического роста, это увеличение производимых мощностей в результате увеличения количества используемых факторов производства и совершенствование техники и технологий.

Факторы экономического роста:

По отношению к производству:

1. Труд

2. Предпринимательство

3. Земля

4. Капитал

5. Научно-технический прогресс (НТП) – постепенное совершенствование и распространение в производстве техники и технических процессов.

По отношению к национальной экономике:

1. Внешние

2. Внутренние

Источники экономического роста – это необходимые условия, которые делают возможным увеличение объема и повышение качества производимых товаров и услуг в данный период времени.

Их разделяют на прямые и косвенные. Прямые – экономические ресурсы. Косвенные – инвестиции, экономическая политика, международные экономические связи.

2. Цикличность экономического развития

Как указывалось ранее, возникающие диспропорции способствуют аккумулированию кризисных тенденций. Как известно, кризисы были всегда, и только с XVIII в. они стали рассматриваться как неотъемлемая часть развития экономической системы.

Экономический цикл – это колебательное движение национальной экономики, выражаемое в динамике основных макроэкономических показателей, за определенный промежуток времени.

В современной теории и практике управления принято выделять 1526 видов экономических циклов, которые могут характеризоваться возможным несовпадением в их развертывании, что связано с неповторимостью и многогранностью причин и факторов их вызывающих.

Экономический цикл имеет следующие характерные черты:

1) периодическая повторяемость;

2) повторяемость фаз;

3) рекуррентная зависимость циклических и фазовых состояний.

Классический экономический цикл имеет 4 фазы:

-кризис;

-депрессия;

-оживление;

-подъем.

Графически прохождение данных равнозначных состояний представлено на рис. 1.
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Рис. 1. Фазы экономического цикла

Представленные на рисунке фазы циклической динамики нуждаются в более детальной характеристике каждой из них.

Кризис – это такое состояние национальной экономики, при котором резко снижается деловая активность, как следствие, объемы производства, возрастает безработица, дорожают финансовые ресурсы.

В современных условиях принято выделять технологические, структурные, финансовые, социальные, общесистемные кризисы, что связано с первопричиной кризисного состояния или породившей его диспропорцией.

Депрессия – это такое состояние национальной экономики, при котором объем производства стабилизируется на нижней точке (деловая активность не падает, но еще и не растет), уровень безработицы остается очень высоким, инвестиционные ресурсы продолжают оставаться очень дорогими.

Оживление - это такое состояние национальной экономики, при котором возрастают деловая активность и, как следствие, объемы производства, начинает снижаться уровень безработицы и дешеветь финансовые ресурсы. При этом фаза оживления перерастает в фазу подъема, когда объемы производства достигают предкризисного падения.

Подъем - это такое состояние национальной экономики, при котором экономика функционирует «на максимальном уровне»: увеличиваются объемы производства, безработица снижается до естественного уровня, финансовые ресурсы характеризуются относительным изобилием, вследствие чего сталкиваются с дефицитом «стоящих идей». Поэтому в фазе подъема возникает опасность реализации проектов, направленных на выпуск неконкурентоспособных товаров, провоцируя появление новых диспропорций.

Из представленной выше характеристики каждой из фаз циклической динамики, можно говорить об объективности причин, вызывающих колебания деловой активности, поэтому в современных условиях наибольшее значение приобретают методы государственного регулирования, направленные на нивелирование (сглаживание) циклических колебаний национальной экономики.

При этом на современном этапе наибольшее значение имеют методы, нацеленные как на предотвращение кризисных тенденций (понижательных тенденций), так и на устранение «перегрева» экономики в фазах оживления и подъема («обуздание» повышательных тенденций).

3. Особенности современных экономических циклов

Как указывалось ранее, государственная антициклическая политика, способствовала значительным изменениям в характере и структуре экономических циклов:

1) сократились временные границы прохождения национальной экономикой каждой фазы, а также экономического цикла в целом;

2) изменилась фазовая структура цикла (появились вместо четырехфазовых, трех-и двухфазовые циклы);

3) существенно снизилась амплитуда циклических колебаний вокруг состояния макроэкономического равновесия;

4) экономическое развитие приобретает форму тренда.

Раздел 5. Механизм макроэкономического регулирования

Тема «Денежно-кредитная и бюджетно-налоговая политика государства»

1. ГОСУДАРСТВО, КАК РЫНОЧНЫЙ СУБЪЕКТ

Государство (как экономический субъект) – совокупность органов и лиц, сосредоточивших в своих руках экономическую власть, принимающих экономические решения в государственном масштабе, распоряжающихся государственной собственностью.

Государственный контроль – контроль со стороны государственных органов за соблюдением законов, нормативных актов, правомерным ведением финансово-хозяйственной деятельности, уплатой налогов.

Государственное предприятие – предприятие, основные средства которого находятся в государственной собственности, а руководители назначаются или нанимаются по контракту государственными органами.

Общественные блага (товары) – товары и услуги, которые потребляются коллективно и предоставляются на равных началах (оборона, бесплатное образование, медицина и др.).

Признаки государства:

1. Является крупным хозяйствующим субъектом.

2. Является «регулирующим» субъектом.
3. Является субъектом международных экономических отношений.

Функции государства:

1. Обеспечение правовой базы и общественной атмосферы, способствующей эффективному функционированию рыночной системы.

2. Защита конкуренции.

3. Перераспределение доходов и богатства.

4. Перераспределение ресурсов.

5. Макроэкономическая стабилизация экономики.

Государственное регулирование экономики – воздействие государства в лице государственных органов на экономические объекты и процессы, и участвующих в них лиц.

Военное регулирование
Военно-промышленный комплекс (ВПК) гражданских отраслей производит военную продукцию и их значительное воздействие на общественную жизнь.

Конверсия – это перевод военного производства на выпуск продукции гражданского назначения.

Правовое регулирование призвано гарантировать соблюдение прав и свобод граждан (стабилизация уровня цен, спроса и предложения, переход к свободным рыночным ценам).

Социальное – характеризуется проявлением заботы о трудовом устройстве населения, созданием системы здравоохранения и социального обеспечения граждан (гарантия мин. з/пл., обеспечение занятости населения).

Финансовое направление – денежные средства, находящиеся в распоряжении государства, образование и использование которых есть главный инструмент финансового регулирования рыночной экономики.

К доходам государства относятся: налоги, доходы от предпринимательской деятельности, продажа гос. ценных бумаг.

К расходам относятся: выплаты трансфертных платежей, субсидий, дотаций; финансирование сфер образования, здравоохранения, культуры и т.п.; государственное потребление (госзакупки).

2. ГОСУДАРСТВЕННЫЙ БЮДЖЕТ






Тема «Налоговая система РФ»
1. Понятие налога и сбора. Классификация налогов по уровням власти.

Понятие «НАЛОГ» уходит своими корнями в глубь веков. На заре человеческой цивилизации  известные нам сейчас налоговые формы были варварскими, т.е. они осуществлялись  в виде трофеев, работы рабов, жертвоприношений, и т.д.

По мере общественного развития налоговые формы менялись приближаясь к их современным состояниям.

Под налогом понимается обязательный, индивидуально безвозмездный платеж, взимаемый с организаций и физических лиц в форме отчуждения принадлежащих им на праве собственности, хозяйственного ведения или оперативного управления денежных средств в целях финансового обеспечения деятельности государства и (или) муниципальных образований (ст. 8 НК РФ).
Под сбором понимается обязательный взнос, взимаемый с организаций и физических лиц, уплата которого является одним из условий совершения в отношении плательщиков сборов государственными органами, органами местного самоуправления, иными уполномоченными органами и должностными лицами юридически значимых действий, включая предоставление определенных прав или выдачу разрешений (лицензий) (ст. 8 НК РФ).
Пошлина - денежный сбор, вид налога, взимаемый государством с физических и юридических лиц, которые вступают с государственными органами в определенные отношения. В число П. входят, в том числе, таможенные, регистрационные и гербовые сборы, почтовые, судебные.

Дисциплина «Налоги и налогообложение» связаны с такими дисциплинами, как Аудит, АФХД, экономика, бух. учет., основы права и т.п.

2. Классификация налогов по уровням власти.

Федеральные налоги и сборы устанавливаются Налоговым кодексом  (НК) и обязательны к уплате на всей территории РФ. 

Региональные налоги и сборы устанавливаются НК РФ и законами субъектов Федерации, вводятся в соответствии с Кодексом и обязательны на территории соответствующих субъектов федерации.

Местные налоги и сборы устанавливаются НК и нормативными правовыми актами представительных органов местного самоуправления, вводятся в действие в соответствии с Кодексом  и обязательны к уплате на территориях соответствующих муниципальных образований.

Не могут устанавливаться региональные или местные налоги , которые не предусмотрены Налоговым кодексом РФ 
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3. Функции налогов.


4. Принципы налогообложения

В статье три НК изложены принципы налогообложения, которые положены в основу налоговой системы РФ:
· принципы всеобщностии равенства налогообложения;

· налоги не могут иметь дискриминационный характер и дифференцироваться по налогоплательщикам исходя из социальных, религиозных критериев;

·  не должно быть дифференциации ставок налога в зависимости от форм собственности, гражданства физических лиц;

· налоги не могут быть произвольными, должны иметь экономическое основание;

· принцип ясности и доступности налогового законодательства;

· все неустранимые сомнения, противоречия и неясности актов законодательства толкуются в пользу налогоплательщиков.

· При создании налоговой системы России стояла задача реализации принципа равенства правовых статусов субъектов Федерации и разграничения полномочий между Федеральными и региональными управлениями власти в сфере налоготворчества и бюджетных отношений. Необходимость разграничения налоговых полномочий между уровнями власти определило трех уровневую систему России, включающую Федеральные, региональные и местные налоги.

Тема «ИНФЛЯЦИЯ»

1. Понятие и причины инфляции
Инфляция — это повышение общего уровня цен, сопровождаемое соответствующим снижением покупательной способности денег (обесцениванием денег) и ведущее к перераспределению национального дохода.
Инфляция вызывается монетарными, структурными и внешними причинами:

· монетарные: несоответствие денежного спроса и товарной массы, когда спрос на товары и услуги превышает размер товарооборота; превышение доходов над потребительскими расходами; и т.д.

· структурные причины: деформация народно-хозяйственной структуры, выражающаяся в отставании развития отраслей потребительского сектора; снижение эффективности капиталовложения и сдерживание роста потребления; несовершенство системы управления экономикой;

· внешние причины — сокращение поступлений от внешней торговли, отрицательное сальдо внешнеторгового платежного баланса.

Структурную инфляцию вызывает макроэкономическая межотраслевая несбалансированность. Среди институциональных причин инфляции можно выделить причины, связанные с денежным сектором, и причины, связанные с организационной структурой рынков. В целом данная совокупность причин выглядит следующим образом:

1. Монетарные факторы:

· неоправданная эмиссия денег для краткосрочных нужд государства;

· финансирование бюджетного дефицита (может осуществляться за счет денежной эмиссии или за счет займов в центральном банке).

2. Высокий уровень монополизации экономики. Поскольку монополия обладает рыночной властью, она в состоянии влиять на цены. Монополизация может усилить инфляцию, начавшуюся вследствие других причин.

3. Милитаризированность экономики. Производство вооружений, увеличивая ВВП, не повышает производственный потенциал страны. С экономической точки зрения высокие военные расходы сдерживают развитие страны. Последствиями милитаризации являются бюджетный дефицит, диспропорции в структуре экономики, недопроизводство потребительских товаров при повышенном спросе, т.е. товарный дефицит и инфляция.

2. Виды инфляции и ее типы.

В зависимости от темпов (скорости протекания) выделяют следующие виды инфляции:
· Ползучая (умеренная) — рост цен не более 10% в год. Сохраняется стоимость денег, контракты подписываются в номинальных ценах.
Экономическая теория такую инфляцию рассматривает как наилучшую, поскольку она идет за счет обновляемости ассортимента, она дает возможность корректировать цены, сменяющиеся условями спроса и предложения. Эта инфляция управляемая, поскольку ее можно регулировать.

· Галопирующая (скачкообразная) — рост цен от 10-20 до 50-200% в год. В контрактах начинают учитывать рост цен, население вкладывает деньги в материальные ценности. Инфляция трудно управляемая, часто проводятся денежные реформы. Данные изменения свидетельствуют о больной экономике, ведущей к стагнации, то есть к экономическому кризису.

· Гиперинфляция — рост цен более 50% в месяц. Годовая норма более 100%. Благосостояние даже обеспеченных слоев общества и нормальные экономические отношения разрушаются. Неуправляемая и требует чрезвычайных мер. В результате гиперинфляции производство и обмен останавливаются, снижается реальный объем национального производства, растет безработица, закрываются предприятия и происходит банкротство.

Гиперинфляция означает крах денежной системы, паралич всего денежного механизма. Наиболее высокий из всех известных уровень гиперинфляции наблюдался в Венгрии (август 1945 — июль 1946 г.), когда уровень цен за год вырос в 3,8*1027 раз при среднемесячном росте в 198 раз.

В зависимости от характера проявления различают следующие виды инфляции:
· Открытая — положительный рост уровня цен в условиях свободных, нерегулируемых государством цен.

· Подавленная (закрытая) — усиление товарного дефицита, в условиях жесткого государственного контроля за ценами.

В зависимости от причин вызывающих инфляцию выделяют:
· Инфляцию спроса

· Инфляцию издержек

· Структурную и институциональную инфляцию

Прочие виды инфляции:
· Сбалансированная — цены разных товаров меняются в одинаковой степени и одновременно.

· Несбалансированная — цены на товары растут неодинаково, что может привести к нарушению ценовых пропорций.

· Ожидаемая — позволяет предпринять меры защиты. Обычно рассчитывается государственными органами статистики.

· Неожидаемая

· Импортируемая — развивается под воздействием внешних факторов.

Типы инфляции

В зависимости от причин возникновения рассматривают два основных источника возникновения инфляции: спрос и предложение.

1. Инфляция спроса

Порождается избытком совокупного спроса, за которым по определенным причинам не успевает производство. Избыточный спрос приводит к повышению цен, создаёт возможности для увеличения прибыли предприятий. Предприятия расширяют производство, привлекают дополнительную рабочую силу и экономические ресурсы. Растут денежные доходы владельцев ресурсов, что способствует дальнейшему росту спроса и росту цен.

2. Инфляция предложения (издержек)

Инфляция предложения означает рост цен, спровоцированный увеличением издержек производства в условиях недоиспользования производственных ресурсов

Если правительство не регулирует инфляцию предприятия (не снижает налоги), то в итоге экономика остановится, т. е. произойдет экономический крах.

3. Показатели расчета инфляции.
Инфляция измеряется с помощью индекса цен. 
Для того чтобы рассчитать индекс цен, необходимо знать стоимость рыночной корзины в данном (текущем) году и ее же стоимость в базовом году (году, принятом за точку отсчета). Общая формула индекса цен выглядит следующим образом:
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Предположим, что за базовый принят 2011 г. В этом случае нам необходимо рассчитать стоимость рыночного набора в текущих ценах (2012 г.), т.е. в ценах данного года (числитель формулы) и стоимость рыночного набора в базовых ценах, т.е. в ценах 2011 г. (знаменатель формулы).

Поскольку уровень (или темп) инфляции показывает, на сколько цены выросли за год, то его можно рассчитать следующим образом:
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· ИЦ0 — индекс цен предыдущего года (например, 2011),

· ИЦ1 — индекс цен текущего года (например, 2012).

Учет инфляции

Пусть [image: image17.png]P(0)



 — величина потребительских цен в момент [image: image18.png]


, а [image: image19.png]P(ty)



 — в момент [image: image20.png]


.

Обозначим [image: image21.png]
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Величина [image: image23.png]Ap _ Pty
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 называется темпом роста индекса цен,

а величина [image: image24.png]P(0)



 — темпом прироста индекса цен или темпом прироста инфляции, или просто инфляцией за период от [image: image25.png]
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.

Будем обозначать ее [image: image27.png]h
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 и рассматривать, как правило, или ежемесячную, или годовую инфляцию.

Пусть годовая инфляция в какой-то период времени постоянна и равна [image: image28.png]


, а некоторый банк начисляет сложные проценты 1 раз в году по ставке [image: image29.png]


. Тогда наращенная сумма с учетом инфляции:[image: image30.png]O ="~ 5(0)- (H*‘)”
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Причём функция [image: image31.png]


 является возрастающей при [image: image32.png]


, убывающей при [image: image33.png]
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 постоянной.

Аналогично можно определить [image: image35.png]


 и в случае начисления процентов [image: image36.png]


 раз в году.

Для компенсации влияния инфляции на стоимость денег прибегают к индексации либо процентной ставки [image: image37.png]


, либо суммы первоначального платежа [image: image38.png]S(0)



.

Годовая процентная ставка [image: image39.png]


 с поправкой на инфляцию называется брутто-ставкой и определяется из уравнения эквивалентности.
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Тема «Доходы, проблемы социальной политики государства в рыночной экономике»
Понятие «СОЦИАЛЬНЫЙ» означает все то, что связано с благосостоянием и взаимоотношениями людей в обществе, с качеством их жизни.

Поэтому сущность социальной политики государства заключается в обеспечении благоприятных условий жизни людей.

Рынок не может обеспечить всем членам общества необходимый уровень жизни. Для решения этой проблемы государство использует социальную политику.

Существует два направления социальной политики:

1. обеспечение всех трудоспособных слоев населения благоприятными условиями для труда и развития бизнеса:

а) поощрение малого бизнеса; 
б) регулирование трудовых отношений; 
в) поддержание высокой занятости населения;

2. обеспечение определенного стандарта благосостояния для всех членов общества:

а) перераспределение доходов в обществе; 
б) начисление пособий по нетрудоспособности, субсидий для малообеспеченных семей, начисление пенсий; 
в) предоставление общего образования и необходимой медицинской помощи.

Показателем эффективности социальной политики выступают качество и уровень жизни населения.

Качество жизни – это показатель материального, социального, физического и культурного благополучия населения.

Уровень жизни – обеспеченность населения необходимыми для жизни материальными и духовными благами и услугами, а также степень удовлетворения потребностей членов общества.

Система показателей уровня и качества жизни, которая рекомендуется ООН, включает в себя 12 групп параметров:

1. рождаемость, смертность и другие демографические характеристики населения;

2. санитарно-гигиенические условия жизни;

3. потребление продовольственных товаров;

4. жилищные условия;

5. образование и культура;

6. условия труда и занятость;

7. доходы и расходы населения;

8. стоимость жизни и потребительские цены;

9. транспортные средства;

10. организация отдыха;

11. социальное обеспечение;

12. свобода человека.

Уровень жизни можно рассматривать как для отдельных групп населения (дифференцированный уровень), так и для населения в целом (глобальный уровень). В основе дифференциации населения по уровню жизни лежит проблема неравенства доходов.

В уровне доходов существует дифференциация. Для ее определения используется кривая Лоренца (рис. 1).
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Рис. 1. Кривая Лоренца
Используя эту кривую, можно сравнивать доходы различных групп населения. Она показывает разрыв между абсолютным равенством и фактическим неравенством.

Для расчета конкретного уровня неравенства в распределении доходов поступают следующим образом: площадь, образованную линиями равномерного и неравномерного распределения доходов, относят к площади треугольника 0АВ. Полученный результат является коэффициентом Джини. Понятно, что при коэффициенте, близком к нулю, общество находится в состоянии «абсолютной уравниловки», а при коэффициенте, равном единице, – в ситуации «нищего большинства и сверхбогатого меньшинства».

Доходы населения определяют возможности людей в еде, одежде, получении образования, приобретении товаров первой необходимости и т. д.

Доходы населения – сумма денежных средств, получаемых за определенный период и предназначаемых для приобретения благ и услуг для потребления. Можно выделить 3 главных источника доходов:

1. заработную плату;

2. доходы от собственности (дивиденды, проценты, рента);

3. социальные выплаты (пенсии, пособия по безработице и т. п.).

Проблема доходов выступает прежде всего как проблема совокупного дохода семьи. Поэтому можно сказать, что совокупный доход семьи формируется за счет названных источников.

Существуют 3 основных показателя доходов:

1. номинальный доход – это общее количество денег, которое получает человек за определенный период времени. Структура номинального дохода включает в себя такие элементы, как:

а) факторные доходы (полученные от использования собственных факторов производства – заработная плата, рента, процент на капитал, прибыль); 
б) выплаты и льготы по линии государственных социальных программ (трансфертные платежи); 
в) другие поступления (дивиденды на акции, проценты по вкладам в банки, лотерейные выигрыши и т. д.);

2. располагаемый доход – это номинальный доход за вычетом налогов и других обязательных платежей;

3. реальный доход – это то количество товаров и услуг, которые можно купить на сумму располагаемого дохода.

Выделяют 4 принципа распределения доходов населения:

1. уравнительное распределение – предполагает получение равных (одинаковых) доходов всех членов общества (характерен для первобытного общества);

2. рыночное распределение – предполагает, что каждый владелец факторов производства получает различные доходы;

3. распределение по накопленному имуществу – предполагает получение дополнительных доходов теми, кто накапливает и перепродает по наследству какую-либо собственность;

4. привилегированное распределение – предполагает льготное распределение для определенного круга лиц.

Следовательно, социальная стабильность есть следствие высокого уровня благосостояния населения.

В экономической теории известно два подхода к государственной политике доходов:

1. социальный – общество должно гарантировать каждому гражданину доходы, не позволяющие ему опуститься ниже черты бедности; задача государства – оказывать помощь малоимущим, безработным, инвалидам и т. д.;

2. рыночный – задачей государства является создание условий для повышения человеком своих доходов за счет собственной экономической активности, а не гарантирование определенного уровня доходов.

В качестве инструмента социальной политики государство использует систему социальной защиты населения.

Социальная защита – это система мер по обеспечению устойчивости общественно нормального материального и социального положения граждан.

Существуют различные модели в области социальной защищенности. Наиболее распространенной является модель 3-канальной социальной помощи, при которой осуществляется поддержка граждан по 3 направлениям:

1. государственное социальное страхование – основная часть выплат приходится на пенсии по старости, инвалидности, по утере кормильца, на медицинскую помощь;

2. государственное вспомоществование осуществляется в денежной и натуральной форме определенным категориям граждан – престарелым, слепым, инвалидам, нуждающимся семьям с детьми и т. п.;

3. частная система социального страхования предусматривает возможность добровольных отчислений граждан (например, работодателей) для осуществления дополнительных гарантий в области социальной поддержки населения (переход на систему накопительных пенсий, добровольного медицинского страхования граждан, их семей и т. д.).

В период перехода к рыночной экономике в связи с быстрым ростом цен необходимо привести в соответствие относительно фиксированные доходы и повышение стоимости жизни. Для этого могут применяться:

1. индексация доходов – метод компенсирования доходов граждан в случае повышения цен на товары и услуги, которое приводит к снижению уровня жизни. Индексация доходов бывает следующих видов:

а) ретроспективной (компенсируются прошлые потери); 
б) ожидаемой (компенсируются будущие потери), иногда ее называют компенсацией;

2. адаптация – повышение фиксированных выплат по мере роста стоимости жизни.

Государство должно проводить социальную политику, направленную на выравнивание доходов населения и достижение социальной стабильности в обществе. Эта политика может реализовываться через следующие меры:

1. проведение соответствующей фискальной политики, взимания налогов с прибыли и личных доходов;

2. осуществление трансфертных платежей социально незащищенным слоям населения;

3. установление предельных цен на товары первой необходимости, а также ставок минимальной заработной платы;

4. субсидирование некоторых жизненно важных отраслей экономики, что позволяет поддерживать определенный уровень жизни населения.

Тема «Государственная политика занятости и регулирование безработицы»


Безработица и ее виды
Безработица — социально-экономическое явление, когда часть экономически активного населения не находит себе работу и становится «лишним». 
Выделяют следующие виды безработицы:
Безработица вынужденная возникает, когда работник может и хочет работать при данном уровне заработной платы, но не может найти работу.
Добровольная связана с нежеланием людей работать, например, в условиях понижения заработной платы. 
Безработица зарегистрированная — незанятое население, ищущее работу и официально взятое на учет.

Безработица маргинальная — безработица слабозащищенных слоев населения (молодежи, женщин, инвалидов) и социальных низов.

Безработица неустойчивая — вызывается временными причинами (например, при добровольной смене работниками мест работы или увольнении в сезонных отраслях промышленности)
Безработица сезонная — зависит от колебаний в уровне экономической активности в течение года, характерными для некоторых отраслей экономики.

Безработица структурная — обусловлена изменениями в структуре спроса на труд, когда образуется структурное несовпадение между квалификацией безработных и требованием свободных рабочих мест.

Безработица технологическая— безработица, связанная с механизацией и автоматизацией производства, в результате часть рабочей силы становится либо излишней, либо нуждается в более высоком уровне квалификации.

Для оценки безработицы используют следующие показатели:
Коэффициент занятости — удельный вес самодеятельного взрослого населения, занятого в общественном производстве в общей численности населения страны.

Норма (уровень) безработицы — процент безработных в общей численности рабочей силы.

Естественная безработица — процент (удельный вес) общего количества безработных в численности рабочей силы в период экономической стабильности.
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Закон денежного обращения

		Длительный опыт использования денег научил экономистов жесткой истине - денег в стране должно быть ровно столько, сколько нужно для нормального хода торговли и производства.

(количество денег необходимых для обращения равно сумме цен товаров деленных на скорость оборота одноименных денежных единиц)

















3aKoH AeHexHoro oBpauieHHA

e nuwi ot weronssosa s
aeser ayamn scomommcTos xecrioi
VT - agner s crpane aomkro Burte
posko cronuko, cxomuko. HyxHo ana

Fopuanuuoro  xoza | Toprosms
rpowssoncrea.

(konuuecmes dewsz weobxodumr 31
Spauesuizpasno cyne exmasspos
‘ensusc ua cxopocme oSepoma
[N ——————





МV=РQ

    где М- масса денег

    Р- средний уровень цен

    Q- общий объем товаров и услуг продаваемых в стране за год

    V- скорость обращения денег



    Изменения количества денег в обращении определяет уровень цен в экономике. 



   

Уравнение Фишера 

М = РQ/V

V = РQ/М
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Государственный бюджет- это основной финансовый документ страны, представляющий собой роспись ее денежных доходов и расходов и имеющий силу закона.

доход

Расход

Срок действия бюджета – 1 год, с 1 января по 31 декабря календарного года











I стадия –составление проекта бюджета Правительством РФ

II стадия- рассмотрение проекта бюджета Государственной Думой  и 

Советом Федерации, Счетной палатой РФ

III стадия- утверждение бюджета, принятие закона о 

бюджете Федеральным Собранием РФ, подписание 

его Президентом РФ

IV  стадия – исполнение бюджета, которое осуществляют 

органы  исполнительной власти

V  стадия – составление отчета об исполнении 

Бюджета и его утверждение







Основные принципы организации бюджетной системы





Принцип разграничения доходов и расходов 

Самостоятельность бюджетов, входящих в бюджетную систему





Бюджетная система РФ 

Федеральный бюджет

(первый уровень)

Разрабатывается и утверждается в форме федерального закона

Региональные бюджеты субъектов РФ

(второй уровень)

Форма образования и расходования денежных средств, предназначенных для обеспечения задач и функций субъектов РФ

Бюджеты муниципальных образований, местные бюджеты

(третий уровень) 

Форма образования и расходования денежных средств, предназначенных для обеспечения задач и функций  муниципальных формирований  и органов  самоуправления 







Структура государственного бюджета

Доходы бюджета –

денежные средства, в соответствии с законодательством РФ, поступающие в безвозмездном и безвозвратном порядке в распоряжение органов государственной власти

 

Расходы бюджета-

денежные средства, направленные на финансовое обеспечение задач и функций государства









Доходы государственного бюджета

Налоговые доходы

-налог на прибыль

-налог на доходы физических лиц

-налог на добавленную стоимость

-акцизы

-платежи за пользование  природными ресурсами

Неналоговые доходы

-доход от внешнеполитической деятельности

-безвозмездные перечисления

-доходы от имущества, находящегося в государственной или муниципальной собственности

-доходы от целевых  бюджетных фондов
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Государственный бюджет 
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-новые источники доходов
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-займы у населения или у других стран и международных организаций
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 Так что же такое «ДЕНЬГИ»?!

     Деньги – особый товар, выступающий в роли всеобщего эквивалента (позволяет единообразно соизмерить все товары для обмена).
Деньги –это товар, в котором выражается стоимость других товаров( принимается всеми в обмен на любые товары).  
Деньги -  дают возможность сохранить и накопить часть текущих доходов в форме сбережений.
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