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1.Истрия развития экономии : меркантилизм, классическая школа физиократов, марксизм.

Экономика , как категория зародилась в глубокой древности и прошла длительный путь становления и развития. Исследователи этапов развития экономической науки выделяют различные школы и направления :

А) Меркантилизм – первая школа буржуазной экономической теории. Основными представителями эпохи заката феодализма ({XVI-XVII) были купцы. Им нужны были теории развития торговли и обогащения, и  они получили их от меркантилистов. Наибольшее развитие меркантилизм  достиг в Англии – стране с самой передовой в то время экономикой. Видными представителями этой школы были англичанин Томас Манн и француз Антуан де Монкретьен.

Основные идеи меркантилистов :

- главным богатством общества являются деньги;

- главным источником этого богатства служит торговля и денежный оборот;

-государство должно помогать обогащению общества своей экономической политикой

.Б)Классическая школа физиократов- означает власть природы ,они считали источником богатства производство. Единственной производительной отраслью , по их мнению , было сельское хозяйство- сфера ,где создается новое  богатство « чистый продукт». Представители школы – французские экономисты Франсуа Кенэ и АНН Роббер Жак Тюрго.

Г) Марксизм . Основоположниками являются  немецкий экономист и социолог Карл Маркс и Фридрих Энгельс. Они дали анализ капиталистической системы хозяйствования. Основные идеи этой экономической  теории: капиталистическое производство несостоятельно; частную собственность на средства производства, эксплуатацию рабочих, кризисы необходимо уничтожить и построить социализм с общей  собственностью  и руководством экономикой во благо общества.

2. Менеджмент.Функции менеджмента.

Менеджмент — это самостоятельный вид профессиональной деятельности, направленный на достижение в ходе любой хозяйственной деятельности фирмы, действующей в рыночных условиях, определенных намеченных целей путем рационального использования материальных и трудовых ресурсов с применением принципов, функций и методов экономического механизма менеджмента.

Функции менеджмента определяют устойчивый состав специфических видов управленческой деятельности, характеризующихся однородностью целей, действий или объектов их приложения.

Они имеют общие задачи и направления управленческих работ, состав и предложение которых в наименьшей степени зависит от специфики конкретной организации (ее отраслевой принадлежности, размера, организационно-правовой формы и т. п.).

Общие функции менеджмента отражают содержание основных стадий процесса управления деятельностью организации на всех иерархических уровнях.

Успешный менеджмент в любой организации должен предусматривать осуществление следующих общих функций:
· формирование целей;

· планирование;

· организацию;

· контроль.

Часто к ним добавляют функции: мотивации, координации, управление.

  3. Экономические ресурсы и их ограниченность.
Ресурсы — совокупность природных, социальных и духовных сил, которые могут быть использованы в процессе создания услуг, товаров и других ценностей.                                     Их классифицируют на:                                                                                                                   1.        Природные (исчерпаемые и неисчерпаемые)                                                                    2.        Материальные (созданные человеком средства призводства). Средства производства — совокупность средств труда и орудий труда.                                                       3.        Трудовые (население в трудоспособном возрасте, которое оценивается по:                                      а) социально-демографическому                                                                                                           б) профессиональному                                                                                                                             в) культурно образовательному                                                                                                                            4. финансовые                                                                                                                                       Факторы производства — экономическая категория, которая обозначает уже реально вовлеченные в процесс производства ресурсов                                                                    Производство — взаимодействие и единство его факторов.                                                        Три основных фактора:                                                                                                              1.        Земля — все используемые в процессе производства ресурсы. Как объект хозяйствования, собственности.                                                                                                        2.        Капитал — материальные и финансовые ресурсы.                                                               3.        Труд — та часть общества, которая непосредственно занята в процессе производства. (Экономически активное население)                                                                            4.        Предпринимательство:                                                                                                           Ресурсы- факторы- доход                                                                                                       Природные. — земля-рента                                                                                                Материальные — капитал - %                                                                                                             Труд — труд — з/п                                                                                                                      Общество стремится использовать свои редкие ресурсы эффективно, т.е. получить максимум полезных товаров и услуг, производимых из его ограниченных ресурсов. Чтобы добиться этого, должна быть полная занятость и полный объем — использование для этого всех пригодных ресурсов.  Полный объем производства — понимается, такое эффективное распределение ресурсов, чтобы они наиболее эффективно наращивали объем производства. При ограниченных ресурсах экономика полной занятости полного объема производства не может обеспечить. Необходимо принимать решение , что производить

4. Маркетинг.Основные элементы маркетинга.

Маркетинг - это концепция управления, хозяйствования в условиях рынка, провозглашающая ориентацию производства на удовлетворение конкретных потребностей конкретных потребителей, система управления производственно-сбытовой деятельностью организации, направленная на получение приемлемой величины прибыли посредством учета и активного влияния на рыночные условия, это система планирования ассортимента и объема выпускаемых изделий,

Основные элементы маркетинга:

-товар (характеристика объекта выводимого на  рынок);

-цена (отражает коммерческое взаимоотношение производителя , конкурента, покупателя товара);                                                                 

- продвижение ( отражает взаимоотношение производителя и покупателя);

-распределение (процесс передачи собственности на товар)

5.Натуральное хозяйство.
Натуральное хозяйство – это замкнутая экономическая система. Общество, в котором  оно господствует , состоит  из массы  разобщенных  хозяйств (семей, общин, поместий, хозяйственных регионов), каждое из которых опирается на собственные ресурсы и обеспечивает себя всем необходимым для жизни( начиная с добывания сырья и кончая подготовкой продуктов к потреблению).

 На протяжении  многих веков характерной  особенностью натурального хозяйства был ручной труд: каждый работник для получения конечного продукта  все основные работы выполнял с помощью  простейших орудий.

Натуральному хозяйству присущи  прямые экономические связи между производством и потреблением, которые осуществляются следующим образом: производство- распределение- потребление. Продукция делится между участниками хозяйства и поступает непосредственно в потребление.                                                                                  

6. Инфляция .Причины инфляции.

Инфляция - это обесценение денег, проявляющееся в форме роста цен на товары и услуги, не обусловленного повышением их качества.                                                             Внутреннее содержание инфляций видится в возможности и реализации двух предпосылок:                                                                                                                                               а) односторонней эластичности бумажных денег, ввиду того, что современными бумажными деньгами утрачена функция средства образования сокровищ;                                    б) инертности производства, в моменты увеличения количества денег в обращении.        Размышления по поводу сущности инфляционного процесса в конечном итоге должны привести к определению инфляции. Пока же мы выяснили, что ценоповышательный процесс есть функция двух переменных - денежной массы и товарного предложения, Поэтому в некотором смысле при построении формулы определения инфляции мы должны исходить из этого вывода. В формулу определения, на наш взгляд, не должны включаться характеристики причин, вызывающих инфляцию, в силу изменчивости инфляционного процесса. Если мы поступим подобным образом, то избавимся от необходимости описывать внешние проявления или последствия инфляции,                            Все эти предварительные замечания позволяют нам дать следующее определение инфляции; инфляция есть всякая возникшая в экономике диспропорциональность между денежной и товарной массой. Из определения вытекают два случая проявления товарно-денежной диспропорциональности. В первом случае, когда денежная масса больше товарной, мы имеем собственно инфляционный процесс. Критерием его существования является рост общего уровня цен или дефицита товаров при административном контроле над ценами. Может возникнуть вопрос: насколько денежная масса должна быть больше товарной, чтобы судить о наличии в экономике инфляционного процесса. Однозначно и определенно точно ответить на этот вопрос возможно только при условии разрешения всех противоречий, связанных с поиском внутренней стоимости денег. Для нас достаточно знать: присутствует в экономик рост цен или нет (вопрос о том, как он измеряется, будет рассмотрен ниже). Если общий уровень цен в год составляет даже самую малую величину, пусть даже 1% и менее, в экономике наблюдается инфляционный процесс.                                                                                                                                                  Во втором случае, когда денежная масса меньше товарной, возникает процесс, обратный инфляционному в экономике присутствует дефляция.                                                                   

 В равной степени все то, что было выше сказано про случай товарно-денежной диспропорциональности, вызывающей инфляцию, можно отнести и к форме диспропорциональности, вызываюшей инфляцию, Что характерно и для первого, и для второго случая: как инфляция, так и дефляция могут привести к губительным и одинаковым для экономики последствиям, вызвав депрессию, свертывание производства, безработицу и т. д., все это указывает на сходство обоих процессов по основным родовым 

признакам, и они таким образом, являются, хотя и разными по знаку, но тождественными по сути.

7.Товарное хозяйство

 Товарное хозяйство- такая форма организации хозяйства , при которой производственные продукты  труда обмениваются путем купли –продажи.

Товарное производство является открытой системой. Поскольку продукты создаются  не только для собственного потребления , но и для продажи другим людям, поэтому они выходят за пределы  той хозяйственной структуры, в которой созданы, и устремляются на рынок.

В товарном производстве связи меду производством и потреблением устанавливаются с помощью обмена . Их можно представить следующим образом: производство- распределение- обмен- потребление.

8. Современные  фирмы. 

В современной экономике именно предприятия (фирмы) производят основную массу товаров и услуг, которые удовлетворяют потребности человека.

Предприятие (фирма) - это имущественный комплекс, используемый для осуществления предпринимательской деятельности.
Предпринимательский сектор национального хозяйства обычно насчитывает огромное количество фирм, которые для целей экономического анализа группируются по ряду существенных признаков. Наиболее распространёнными являются классификации по формам собственности, размерам, характеру деятельности, отраслевой принадлежности, доминирующему фактору производства, правовому статусу. 
По формам собственности предприятия подразделяются на: 
- частные, которые могут существовать либо как полностью самостоятельные, независимые фирмы, либо в виде монополистических объединений и их составных частей. К частным можно отнести и те фирмы, на которых у государства есть доля капитала (но не преобладающая); 
- государственные, под которыми понимаются как чисто государственные, в которых капитал и управление полностью принадлежат государству, так и смешанные, где государство обладает большей частью капитала пли играет решающую роль в управлении.  -смешанные предприятия иногда занимают существенное место в экономической жизни страны. Например, в России конца 90-х гг. государство сохраняет пакет акций во многих приватизированных предприятиях (на этих предприятиях работает четверть всех занятых). 
По размерам предприятия подразделяются на малые, средние и крупные, исходя из двух основных параметров: численность занятых и объём производства (продаж). 
Классификация фирм по характеру деятельности предполагает их деление на производящие материальные блага (потребительские или инвестиционные товары) и услуги. Данная классификация близка к классификации предприятий по отраслевой принадлежности, которая подразделяет их на промышленные, сельскохозяйственные, торговые, транспортные банковские, страховые и т.д. 
Классификация предприятий по признаку доминирующего фактора производства выделяет трудоемкие, капиталоемкие, материалоёмкие, наукоемкие предприятия. 
По правовому статусу (организационно-правовым формам) выделяют три основных вида предприятий: индивидуальное предприятие, партнерство и корпорация. 

9. Административно- плановая экономическая система .
При административно- плановой экономической системе большинство предприятий находится в государственной собственности и осуществляет свою деятельность на основе государственных директив. Все решения о производстве, распределении ,обмене и потреб- лении материальных благ  и услуг  в обществе принимает государство.

Суть этой системы заключается в том, что государство господствует в экономике и других сферах общества.

Главными чертами этой экономической  системы  являются:

- государственная собственность на средства производства;

- государственное планирование всей экономики;

- административные методы управления.

10.Индивидуальный и рыночный спрос
  Индивидуальный спрос — это спрос, предъявляемый конкурентным потребителям .Кривая индивидуального спроса показывает то количество продукта (товара), которое потребители хотят купить по соответствующей цене в данный момент.. На индивидуальный спрос влияют: цена товара, уровень дохода потребителя, количество человек в семье потребителя, его социальный уровень, система ценностей, уровень задолженности. Механизм функционирования рынка обязывает анализировать ситуации, в которых действует множество потребителей и производителей. Понятие спроса на определенный товар отражает поведение массового потребителя. Объем рыночного спроса на данный товар слагается из спроса множества субъектов, выступающих в качестве покупателей в определенный промежуток времени. На рыночный спрос оказывают влияние: цена товара, доходы покупателей, число покупателей, предпочтения покупателей. Она может быть построена из кривых индивидуального спроса (по горизонтали) на данный продукт путем сложения его количеств (Qd1+ Qd2+ Qd3), на которые каждый покупатель предъявляет спрос при каждой возможной цене на единицу продукта. Как и кривая индивидуального спроса, кроме рыночного спроса будет иметь отрицательный знак

11. Рынок. Функции рынка. 
 Рынок- выражает совокупность отношений по поводу купли-продажи отдельных видов товаров. На каждом из рынков возникают отношения купли-продажи между разными субъектами, выступающими либо в роли продавцов, либо в роли покупателей .                                            Возникновение рынка обусловлено теми же причинами, которые привели к замене натурального хозяйства товарным производством: развитием общественного разделения труда и экономической обособленностью производителей.Общественное разделение труда было вызвано ограниченностью ресурсов и производственных возможностей человека. Оно проявляется в специализации производителей на особых видах трудовой деятельности. Существование разных форм собственности обусловило экономическую обособленность производителей как собственников, при которой каждый из них осуществляет хозяйственную деятельность в соответствии с собственными интересами.В условиях развитого общественного разделения труда каждый производитель специализируется на производстве определенных благ. Но для удовлетворения своих потребностей каждому человеку необходимы разнообразные товары. Данное противоречие разрешается путем обмена. Производя ограниченный ассортимент благ, но в большем количестве, чем необходимо для удовлетворения своих потребностей, производитель стремится обменять созданный им излишек на продукты других производителей. Таким образом, общественное разделение труда, с одной стороны, разъединяет производителей, а с другой -- объединяет их, так как вызывает необходимость регулярного обмена результатами производственной деятельности.

К основным элементам рынка относятся:

· спрос;

· предложение;

· цена.

Для того чтобы рынок успешно функционировал, необходимо три условия: наличие в экономике частной собственности, свободных цен и конкуренции.                                     Функции рынка:
1. Регулирующая - рынок выступает регулятором производства через спрос и предложение. Через закон спроса он устанавливает необходимые пропорции в экономике.

2. Стимулирующая - по средствам цен рынок стимулирует внедрение в производство достижений научно-технического прогресса, снижение затрат на производство продукции и увеличение качества, а также расширение ассортимента товаров и услуг.

3. Информационная - дает объективную информацию об общественно-необходимом количестве, ассортименте и качестве тех товаров и услуг, которые на него поставляются.

4. Посредническая - в рыночной экономике потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика продукции.

5. Санирующая - ранок очищает общественное производство от экономически слабых, нежизнеспособных хозяйственных единиц и поощряет развитие эффективных и перспективных фирм.

6. Социальная -- рынок дифференцирует доходы участников рынка.

12. Спрос. Закон спроса                                                                                                              Спрос — это платежеспособная потребность или объем возможной купли товара в зависимости от установившейся цены на него.                                                                          ВЕЛИЧИНА СПРОСА — количество товара или услуг определенного вида, которое покупатель желает купить по данной цене в течение определенного периода времени. Величина спроса зависит от доходов покупателей, цен на товары и услуги, цен на товары-субституты и комплементарные блага, ожиданий покупателей, их вкусов и предпочтений.                         Спрос на какой-либо товар или услугу — это желание и возможность потребителя купить определенное количество товара или услуги по определенной цене в определенный период времени.                                                                                                                                   Различают                                                                                                                           а)индивидуальный спрос — это спрос конкретного субъекта;                                              б) рыночный спрос — это спрос всех покупателей на данный товар.                                         Шкала спроса — таблица, которая показывает, какое количество товара будет куплено по различным ценам в определенный период времени.

    Таблица 6. 
Изменение цены и величины спроса на товар А, у. е.

	Цена, Р
	1
	2
	3
	4

	Величина спроса, Q
	30
	20
	15
	10


Объем спроса — это то количество товара или услуги, которое потребители согласны купить по определенной цене в течении определенного периода времени.                                Изменение в величине спроса — это движение вдоль кривой спроса. Происходит при изменении цены товара или услуги при прочих равных условиях.                                                 Закон спроса: при прочих равных условиях как правило чем меньше цена товара, тем больше потребитель готов его купить, и наоборот, чем больше цена товара, тем меньше потребитель готов его купить.                                                                                 Факторы, оказывающие влияние на спрос:

  -доходы потребителей;

 - вкусы и предпочтения потребителей;

-  цены на взаимозаменяемые и взаимодополняемые товары;

  -запасы товаров у потребителей (ожидание потребителей);

 - информация о товаре;

 - время, затраченное на потребление.

При изменении прочих факторов и постоянной цене товара произойдет изменение самого спроса. В результате изменения спроса потребители готовы покупать больше (или меньше) товаров, чем раньше, при той же цене, или готовы платить за прежнее количество товаров более высокую цену.

13. Смешанная экономическая система.

Смешанная экономическая система – это хозяйственная система. В которой и государство, и частный сектор ( предприятия и домашние хозяйства) играют важную роль в производстве, распределении обмене и потреблении всех материальных ресурсов и материальных благ в стране; вмешательство государства в рыночную экономикуне преобладает над регулирующей ролью рынка.

   Смешанная экономическая система характерна для многих развитых демократических стран запада. В реальной жизни невозможно найти государство с ярко  выраженной экономической системой. Часто элементы одной экономической системы соседствуют с другой.

     Большая часть хозяйственных ресурсов в смешанной экономической системе  находится в частных руках, многочисленные предприятия малого бизнеса сочетаются с крупными корпорациями, эффективно действуют  стимулы и принципы свободного рынка.

  Вместе с тем  некоторые важные  сферы экономики( железные дороги,космические комплексы, образование и здравоохранение, социальная защита).

14.  Предложение. Величина предложения. Закон предложения.
Предложение- это количество товара, которое может поступить на рынок или поступило.

Qs = F(p)

Q-Q2 = изменение

 Закон предложения-при прочих равных условиях, при повышении цены, объем предложения товара увеличивается и наоборот.

Неценовые факторы предложения:

1.       цены на ресурсы

2.      уровни технологии производства

3.      налоги и дотации

4.      цены на взаимозаменяемые и взаимодополняющие товары

5.      ожидание и прогноз продавцов

Величина предложения — количество товара, которое имеется в продаже при определённой цене.Как правило, между уровнем цен и количеством товара существует прямая зависимость. Повышение цен приводит к получению дополнительной прибыли, позволяя производителю расширить производство, привлекает новых производителей на рынок.                                                                                                                                    Предложение — определенное количество товара, который продавцы готовы предложить в течение определенного периода времени. Производитель решает две задачи: сколько и по какой цене производить. Чем выше цена, тем выше предложение. Чем ниже цена, тем ниже предложение. Эластичность предложения зависит  от  особенности производственного процесса (позволяет производителю расширить производство товара при повышении цены на него или переключиться на выпуск другого товара при снижении цен) временной фактор (производитель не в состоянии быстро реагировать на изменения цен на рынке) зависит и от (не)способности данного товара к длительному хранению

Факторы, приводящие к изменению предложения:

-изменение в себестоимости сырья или производства (повышение себестоимости приводит к снижению предложения);

-изменение цен на другие, в том числе и на взаимозаменяемые товары;

-перспективы ожидания производителей (ожидание повышения цен — предложение (экономика) снижается; ожидание;

- снижения цен — предложение (экономика) увеличивается);

-количество товаропроизводителей.

15. Рыночное равновесие.

Рыночное равновесие  — такое состояние экономики, когда количество товара, на который есть устойчивый спрос при определенной цене, равно количеству товара предлагаемого к реализации по востребованной цене.

Часть экономического пространства, в которой находятся интересы продавцов и покупателей, называется экономической областью. В привычной жизни купля-продажа товаров может проходить совершенно по разным ценам, ограниченным верхним пределом цены спроса и нижним пределом цены предложения.

 Рыночное равновесие будет сохраняться, пока стабильными остаются неценовые факторы, влияющие на сдвиги графиков спроса и предложения. В нормальной экономике колебания равновесия носят временный характера. В результате колебания цен в итоге должна быть установлена новая равновесная цена. Это главный принцип функционирования рынка.На микроуровне выделяют равновесие двух видов:  частное и общее рыночное равновесие.                                                                                                                                               Частное рыночное равновесие – это ситуация, когда общественное совокупное производство состоит из отдельных групп товаров, которые производят отдельные производители,  а реализуются они отдельным группам населения.                                  Общее рыночное равновесие – это ситуация, когда существует соответствие между общественным совокупным производством и общей величиной национального дохода, который предназначается для потребления населением, то есть это равновесие между покупательной способностью населения и  предлагаемым им количеством товаров и услуг.                                                                                                                                           Рыночное равновесие считается устойчивым в том случае, когда отклонение от него влечет одновременное возвращение к первоначальному состоянию. В ином случае равновесие является неустойчивым.

16.Причины возникновения и сущность монополий. 

Монополия – это крупные хозяйственные объединения (картели, синдикаты, тресты, концерны и так далее), находящиеся в частной собственности (индивидуальной, групповой или акционерной) и осуществляющие контроль над отраслями, рынками и экономикой на основе высокой степени концентрации производства и капитала с целью установления монопольных цен и извлечения монопольных прибылей. Господство в экономике служит основой того влияния, которое монополии оказывают на все сферы жизни страны.
   Существует 3 вида монополии:

1. естественная

2. открытая

3. закрытая

К естественным монополиям относятся предприятия общественного пользования и предприятия, эксплуатируемые уникальные природные ресурсы (газовые, электроэнергии, водоснабжение, транспорт, линии связи).Существование естественной монополии связано с эффектом масштаба производства, т.е. эффекта экономии ресурсов в результате укрупнения производства, т.к. крупное производство имеет преимущество перед мелким при сравнении средних издержек мелкой продукции.                                                             Закрытая монополия защищается от конкуренции с помощью юридических ограничений (патентная защита, институт авторских прав)                                                                                 Открытая монополия, при которой одна фирма на некоторое время становится единственным поставщиком продукта, но не имеет специальной защиты.                     Факторами, определяющими монополистическую власть являются: централизация капитала и концентрация производства.                                                                            Централизация капитала — это поглощение и слияние (продажа бизнеса, присоединение и т.д.)                                                                                                                                          Концентрация производства — рассматривается как изменение в масштабах производства в следующих формах — интеграция (объединение технологических однородных производств и производств образующих единую технологическую цепочку).       Показатели оценки степени монополизации:

Индекс Герфендаля:

H = S21+S22+S23 +…+S2n
S1 — доля первой фирмы

Индекс Лернера

L = P-MC/P

L= 0-1

Антимонопольная политика.

Чтобы избежать негативных явлений, связанных с нарушением конкуренции, проводится антимонопольная политика, которая включает:

1.административный контроль за монопольными рынками (финансовые санкции)

2.организованный механизм (снижение гос. таможенных пошлин, отмена количественных квот, поддержка малого бизнеса)

3.антимонопольное законодательство. Цель: регулирование структуры отраслей через запрещение предполагаемых слияний крупных фирм, если оно ведет к ослаблению конкуренции.

Закон Клейтона

Современное антимонопольное законодательство направлено на защиту олигополии и защиту конкурентных сил.                                                                                                         Сложилось два типа антимонопольного законодательства:

1. американское (антитрестовское)

2. европейское, которое предусматривает контроль за монополиями, объединенными в целях недопущения злоупотребления своим господствующим положением 

17. Эластичность спроса.

Эластичность спроса - характеризует интенсивность реакции как спроса, так и предложения на изменение цены. Понятие эластичности используется для измерения того количества, на которое увеличение или уменьшение продажи, если изменить цены на товары.

Используются следующие коэффициенты:

1.       Коэффициент точечной эластичности спроса

К.эл.точн = (Q/о)/ (р/р) — процентное изменение продаж/процентное изменение цены

Используется, если есть расхождения между начальным и конечным расхождением.

Д Q = Q2-Q1

дP = P2-P1

Если различие начальных и конечных значений рассматриваемых величины Р и цены Q больше 5%, то эластичность дуговая.

Где Q1 = Q1+Q2/2

P1= P1+P2/2

Выделяют 5 типов ценовой эластичности:

1.       Коэффициент > 1 — спрос эластичен, т.е. при небольших изменениях цены, объем продаж сильно изменится

2.       К = 1 — это единичная эластичность, когда изменение цены и продаж равноодинаковы

3.       К <1 — спрос не эластичен, когда при существенном изменении

4.       К = 0 — абсолютно неэластичный спрос

5.       К =  - абсолютно эластичный спрос, огда при незначительных колебаниях цены объем продаж моментально расширяется до бесконечности или сокращается до нуля

Эластичность спроса по доходу

К эл.дохода =

Д I = I2-I1

ДI’ = I+I2/2

18.Предпринимательство: сущность, роль, функции.
Субъектом малого и среднего предпринимательства считаются внесенные в единый государственный реестр юридические лица, потребительские кооперативы и коммерческие организации (за исключением государственных и муниципальных предприятий), а также физические лица, внесенные в единый государственный реестр индивидуальных и осуществляющих предпринимательство без образования юридического лица, а также крестьяне и фермеры..                                                                                               1.       Для юридических лиц — суммарная доля участия РФ, субъектов РФ, муниципальных образований, иностранных физических лиц в уставном капитале.                 2.       Средняя численность работников от 100 — до 250 человек для среднего; до 100 для малых.                                                                                                                                   3.       Выручка от реализации товаров и услуг без НДС или балансовая стоимость за предшествующий год не должна превышать предпринимательских значений, установленного правительством для каждой категории малого и среднего предпринимательства.

Сущность предпринимательства раскрывается в выполняемых им функциях:                                            1.       с целью получения прибыли предприниматель собирает факторы производства  ;                    2.       предприниматель — это организатор производства;                                      3.       предприниматель — новатор, внедряет новые продукты;                                     4.       предприниматель — это человек идущий на риск.

Роль производства:

1.Экономическая -70-80% рабочих мест малые предприятия значительно восприимчивы к техническим новинкам, является катализатором научного прогресса.

2. Социальная — создание новых рабочих мест, ликвидирование безработицы.

19.Олиполия ,как рыночная структура.

Олигополия — преобладание формы современной рыночной структуры, когда конкурируют между собой несколько фирм и вступление новых фирм затруднено.

   На рынке реализуются как стандартизированные, так и дифференцированные продукты.                                                                                                                                             Продукция может быть как однородной, так и дифференциальной.                                  Однородная — рынок стали, руды, цемента                                                                Дифференциальная — автомобильная                                                                                   Концентрация производства ведущих фирм от 51 — до 80%.

Особенности олигополии:

1.       мало фирм, использующих в основном неценовую конкуренцию (реклама и т.д.);

2.       зависимость поведения каждой фирмы от конкурентов (сговор в дележке рынка, который иногда оформляется в картель (соглашение нескольких предприятий, устанавливающих для всех участников объем производства, цену, разграничение рынков сбыта и долю каждого в общем объеме производства)).

Формы взаимодействия олигополистических фирм.

1.       жесткость цен (когда при изменении издержек фирма не изменяет цены, она полагает, что если поднимает цену, то другие последуют за ней, что приведет к потере рынка).

2.       лидерство в ценообразовании — когда фирма ориентируется на доминирующую в данной отрасли на данном рынке крупную фирму.

20.Равновесие на денежном рынке.

При равенстве объемов спроса и предложения денег устанавливается равновесие денежного рынка. Точка Е на пересечении кривых спроса и предложения показывает равновесную цену товара деньги -равновесную ставку банковского процента, при которой объем спроса на деньги равен объему их предложения. Увеличение предложение денег означает сдвиг кривой S вправо и снижение равновесной процентной ставки.                                      При увеличении предложения денег возникает их кратковременный избыток. Люди стремятся уменьшить излишек свободных денег и увеличивают покупку доходных финансовых активов, прежде всего облигаций. В результате роста спроса на них повышаются цены, соответственно снижается их доходность (отношение суммы дохода к цене покупки). Дальнейшее увеличение покупок ценных бумаг становится нерациональным по сравнению с хранением их чековых и депозитных вкладах. В итоге устанавливается новое равновесие при большем объеме предложения и при и меньшем проценте. 
Причинами, приводящими к увеличению предложения денег могут быть либо эмиссия национальных денежных знаков, либо снижение нормы резервных требований, приводящее к увеличению денежного мультипликатора. 
Снижение предложения денег и соответственно сдвиг кривой предложения влево и повышение процентной ставки может произойти вследствие повышения нормы резервных требований. 
Изменение равновесной процентной ставки может быть вызвано и изменениями на стороне спроса.Увеличение спроса на деньги и соответственно сдвиг кривой спроса вправо-вверх или уменьшение спросаи сдвиг кривой вправо-вниз возможны за счет изменений либо трансакционного, либо за счет спекулятивного спроса. Если меняется стоимостная величина ВВП, сдвиг кривой спроса происходит по горизонтали (влево-вправо). Если меняется спекулятивный спрос, сдвиг происходит по вертикали (вверх-вниз). Одной из причин, приводящих к повышению спекулятивного спроса на деньги и как следствие - к повышению процентной ставки, может быть дефицит государственного бюджета.
21.Структура и инфраструктура рынка.

Структура рынка - это его наиболее существенные черты, к которым относятся: количество фирм и их размеры, степень отличия или сходства товаров, легкость входа на конкретный рынок и выхода из него, доступность информации. Способность оказывать влияние на формировании и уровень цен зависит от структуры рынка.                                    Структура рынка -характеризуется совокупностью по различным признакам:                     Можно выделить следующие критерии для классификации структуры рынка:
Структра рынка по объектам рыночных отношений

рынок потребительских товаров и услуг

       рынок ценных бумаг
 рынок сырья

Структура рынка по субъектам рынка

рынок покупателей

рынок продавцов

Структура рынка по географическому положению

местный

национальный

мировой

Структура рынка по степени ограничения конкуренции

· совершенная конкуренция
· монополистическая конкуренция
· олигополия
· онополия
Структура рынка по отраслям

· автомобильный

· нефтяной

Структура рынка по характеру продаж

· оптовый

· розничный

Структура рынка по соответствию действующему законодательств

· легальный

· нелегальный

· "черный" рынок

Конкуренция — это соперничество рынка между субъектами рынка за лучшие условия производства, купли-продажи, товаров и услуг.                                                               Инфраструктура рынка — это совокупность связанных между собой институтов, действующих пределов особых рынков.                                                                                        Выделяют следующие институты:                                                                                                                     - предприятия;

- оптово-розничная торговля; 

-фирмы, занимающиеся сбором информации; 

- биржи.  

     Все эти элементы очень тесно связны друг с другом. Если они находятся в равновесии, то вся экономика также находится в равновесии. И наоборот, дестабилизация хотя бы одного из элементов негативно отражается на всей рыночной экономике в целом.                                                                                                                                     

22.Национальный доход , его структура.                                                                                               

Для понимания сути национального дохода (НД) напомним, что этот доход выплачивается производителями поставщикам факторов производства или ресурсов. Среди них главную роль играют трудовые ресурсы, за которые население получает доход в виде заработной платы. Другими составляющими НД являются доходы, получаемые в виде процентов за капитал, ренту и прибыль. Таким образом, с точки зрения населения, НД представляет собой совокупный доход, получаемый поставщиками ресурсов от участия в текущем производстве. Поскольку косвенные налоги на бизнес не вовлекаются в сферу производства, их сумму следует вычесть из ВНП.                                                               Национальный доход является основой личного дохода. Личный доход (полученный доход) и НД (заработанный доход) отличаются друг от друга по той причине, что часть заработанного трудом дохода - взносы на социальное страхование (налоги на социальное страхование), налоги на прибыль корпораций и нераспределенные прибыли корпораций - фактически не попадают в домохозяйства. Напротив, часть дохода, которая попадает в домохозяйства, например, трансфертные платежи - не является результатом труда. Нелишне напомнить, что трансфертные платежи состоят из таких видов платежей, как
1. выплаты по страхованию по старости и от несчастных случаев, а также пособия по безработице, основанные на социальных программах;

2. выплаты по вспомоществованию;

3. разнообразные выплаты ветеранам, например, субсидии на образование и пособия по нетрудоспособности;

4. процентные платежи, выплачиваемые правительствам и потребителями;

5. частные выплаты по вспомоществованию.

Переходя от национального дохода как измерителя заработанного дохода к личному доходу как показателю дохода, фактически полученного, мы должны вычесть из НД такие три вида доходов, которые заработаны, но не получены, а также прибавить доходы, полученные, но не являющиеся результатом текущей трудовой деятельности. Это делается следующим образом:

Национальный доход (заработанный доход)

· взносы на социальное страхование

· налоги на прибыль корпораций

· нераспределенные прибыли корпораций

+ трансфертные платежи, получаем

+Личный доход (полученный доход)

Располагаемый доход находится в личном распоряжении членов общества. Его величина может быть получена путем вычитания индивидуальных налогов (подоходного, на личное имущество, на наследство) из личного дохода. Располагаемый личный доход используется домохозяйством на потребление и сбережения.

23. Экономический  цикл.

Экономический цикл присущ всем странам с рыночной экономикой и характеризует процесс колебательного движения уровня производства, объема инвестиций, занятости и дохода, в результате чего происходит расширение или сжатие деловой активности в большинстве секторов экономики.Экономический цикл состоит из четырех последовательных фаз:

1. подъема (бума);

2. кризиса (спада);

3. депрессии (дна);

4. оживления (расширения).

Каждая фаза экономического цикла выполняет важную воспроизводственную функцию.        Спад означает, что производство сокращается, безработица растет, доходы снижаются. Однако цены не сразу поддаются тенденции к снижению, они уменьшаются только тогда, когда спад становится серьезным и длительным, т.е. возникает депрессия (нижняя точка спада). Следовательно, кризис, сопровождающийся падением производства, занятости, доходов, ведет в конечном счете к удешевлению средств производства и последующему стимулированию инвестиций в новые предприятия, технологии и оборудование.                                                                                                                     В фазе депрессии производство, занятость, достигнув самого низкого уровня, начинают постепенно оживать на основе новых пропорций.                                                           Наступает оживление: производство расширяется, пока не станет работать на полную мощность, занятость возрастает до уровня полной занятости, уровень цен начинает повышаться. Фаза оживления характеризуется началом расширенного воспроизводства и ростом выпуска до уровня докризисного периода.                                                                         В фазе подъема вступают в строй новые предприятия, сокращается безработица, растут заработная плата, инвестиции. Из-за быстрого расширения производства, спроса на кредит повышаются ставки ссудного процента до уровня средней нормы прибыли. Пик цикла означает, что в экономике имеется полная занятость, производство работает на полную мощность, уровень цен имеет тенденцию к повышению, рост деловой активности прекращается. Фаза подъема заканчивается бумом, за которым в результате возникших диспропорций начинается очередной спад.                                                 Цикличность экономики тесно связана с проблемой экономического роста. Экономический цикл в рыночной экономике - это механизм саморегулирования, а кризисы исполняют роль качественного структурного фактора обновления экономики и, следовательно, способствуют экономическому росту.

24. Сбережения и инвестиции.

Под инвестированием в экономике понимается такое направление денежных средств, при котором создается новый капитал. В свою очередь, сбережения осуществляются различными группами населения для совершения крупной покупки, стремление сделать запасы на «черный день», желание оставить наследство детям и т. п. Связь между лицами, осуществляющими сбережения, и лицами, заинтересованными в инвестициях, осуществляется через специализированные учреждения. К специализированным учреждениям относятся коммерческие банки, пенсионные и инвестиционные фонды, страховые компании и т. п. Они обеспечивают возможность трансформации финансовых ресурсов из сбережений в инвестиции. Доход является основным фактором, определяющим сбережения. Статистически достоверно показано, что состоятельные люди сберегают больше, чем бедные. При они сберегают больше не только в абсолютном, но и в относительном выражении. Очень бедные лица совсем не могут сберегать. Более того, они тратят больше, чем зарабатывают (живут в долг или тратят ранее накопленные сбережения). В обществе достигается такое состояние равновесия, при котором склонность населения к сбережениям соответствует потребностям бизнеса в инвестициях. Инфляционный рост или возрастание безработицы в конечном итоге определяется размером инвестиций. Одна из функций, которые выполняет государство в странах с развитыми рыночными отношениями, состоит в регулировании уровня инфляции и обеспечении оптимальной занятости трудоспособного населения. Для решения данных задач государство использует налоговую и кредитно-денежную политику. Кредитно-денежная политика включает в себя: операции на рынке государственных ценных бумаг; изменение ставки рефинансирования (учетной ставки); изменение величины обязательного банковского  резервирования

25. Что такое валовой внутренний продукт.

Валовой внутренний продукт - это совокупная стоимость конечных товаров и услуг, произведенных на территории данной страны независимо от того, находятся факторы производства в собственности резидентов данной страны или являются собственностью иностранцев.

Валовой внутренний продукт используется для характеристики результатов производства, уровня экономического развития и темпов экономического роста.

Валовой внутренний продукт измеряет рыночную стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных на территории страны в течении года, поэтому это денежный показатель.

Важным условием расчета ВВП является исключение двойного счета. Производство любого товара проходит несколько этапов: вначале сырье превращается в промежуточные товары и затем продается другой фирме для производства готовой продукции. ВВП не учитывает стоимость товара в промежуточных стадиях и учитывает лишь рыночную стоимость конечного продукта. Делается это потому что в стоимость конечного продукта уже включены промежуточные стадии и товары. Если учитывать стоимость товара на промежуточных стадиях то возникнет повторный счет, завышающий реальные размеры ВВП.

Разница между ВНП и ВВП состоит в следующем:                                                                             1.Валовый внутренний продукт подсчитывается по территориальному признаку. Он учитывает стоимость продукции независимо от национальной принадлежности предприятий, расположенных на территории данной страны.

2.Валовый национальный продукт — это стоимость национальной экономики независимо от местонахождения национального предприятия.

То есть, ВВП учитывает все товары и услуги, произведенные на территории данной страны, а ВНП учитывает все товары и услуги, произведенные национальными предприятиями независимо от места производства.

ВВП = ВНП — (разность между поступлениями факторных доходов из-за рубежа и факторными доходами, полученными иностранными инвесторами в данной стране).
26.Монополистическая конкуренция.

Монополистическая конкуренция – это организация рынка, при которой на нем действует большое количество продавцов, продающих дифференцированный продукт, и возможно появление новых продавцов.
В этой рыночной структуре фирмы получают монопольную власть за счет дифференциации товара. Она подразумевает, что никакие две фирмы не производят один и тот же товар, хотя вполне возможно, что некоторые изделия относятся к одному виду. Между тем каждое изделие имеет свои отличительные черты, поэтому фактически они являются разными товарами.
Монополистическая конкуренция широко распространена в производстве предметов потребления, легкой промышленности, сфере услуг (выпуск хлебобулочных и кондитерских изделий, нижнего белья и верхней одежды, обуви, моющих средств и парфюмерии, меховых изделий и др.). Дифференциация товара может основываться не только на внешних его различиях, но и на обслуживании покупателя. Его могут привлечь упаковка товара, оригинальная расцветка изделия, удобное расположение и время работы магазина, послепродажное обслуживание и т.п.
В условиях дифференциации товаров важное значение в деятельности фирмы приобретают неценовые факторы: фирменная марка, реклама, условия продажи, особые качества изделия, возможность покупки в рассрочку, наличие или отсутствие гарантийного ремонта и др. Покупатель имеет возможность выбрать ту фирму, которая ему больше подходит.
Следует также отметить, что монополистическая конкуренция не воздвигает больших барьеров для вступления в отрасль. Поскольку фирмы производят дифференцированные товары, эффект масштаба не имеет существенного значения и для начала дела не нужен большой стартовый капитал.
27.Кредит: сущность, формы и принципы.

Кредит - ссуда в денежной или товарной форме на условиях  возвратности, платности и срочности. Как экономическая категория кредит представляет собой определенный  вид общественных  отношений,  связанных  с  движением  стоимости.  Это  движение предполагает  передачу  денежных  средств  -  ссуды  на  время,  причем   за ссудополучателем сохраняется прав собственности.

Функции  кредита:

. 1.Перераспределительная функция. В условиях рыночной экономики  кредит перемещает  денежный  капитал  из  одной   сфер   деятельности   в   другие, обеспечивая им высокую прибыль. 

2. Функция экономии издержек обращения.  Мобилизуя  временно  свободные средства в процессе кругооборота промышленного капитала, кредит  дает  возможность  восполнить  недостаток  собственных финансовых ресурсов у отдельных предприятий, что дает возможность  обеспечить себя оборотным  капиталом,  в  результате  чего  ускоряется  оборачиваемость капитала и обеспечивается экономия издержек обращения. 3. Функция замещения наличных  денег  кредитными. . В сфере  денежного  обращения  возникают  такие  кредитные  инструменты  как векселя, чеки, кредитные карточки. Приращение в виде  процента,  побуждает заемщика к более  рациональному  использованию  ссуды. 

 4.Функция ускорения  концентрации  капитала.  Развитие  производства сопровождается  процессом  концентрации  капитала.  Заемный капитал   дает возможность    предпринимателю    расширить    масштабы    производства    и дополнительную прибыль.

 5. Стимулирующая функция.
Кредитные отношения,  предполагающие  возврат временно позаимствованной стоимости с рациональном ведению хозяйства при получении Особенно важна  эта  роль  кредита  при сезонном производстве и реализации определенных видов продукции; 3)  участием  в  расширении  производства,  когда   кредитные   ресурсы используются в качестве источника  увеличения  основных  средств капитальных затрат; 4) ускорением получения потребителем  товаров,  услуг,  жилья  за  счет заемных средств; 5) регулированием наличного и безналичного денежного оборота.

Важнейшими источниками кредита служат:

1) денежные средства
2) часть оборотного капитала, высвобождаемая в денежной форме; 

 3) капитал, временно свободный в промежутках между поступлением денежных с

     средств;
4) предназначенные для вложений в основной капитал средства,;

5) сбережения граждан;                                                                                       

   Кредит выступает в двух основных формах: коммерческого и банковского кредита, которые различаются по составу участников, объектам ссуд, динамике, величине процента и сфере функционирования.

Коммерческий кредит — это кредит, предоставляемый одними предприятиями другим в виде продажи товаров с отсрочкой платежа. ого обязательства, суммы последнего, места и времени платежатоварный капитал.

Цель коммерческого кредита — ускорить реализацию товаров и получение заключенной в них прибыли. 

Банковский кредит предоставляется владельцами денежных средств — банками, специальными кредитными учреждениями — заемщикам в виде денежные ссуд. Объект банковского кредита — денежный капитал. Банковский кредит обслуживает и накопление капитала, превращая в него сбережения всех слоев общества.

Потребительский кредит предоставляется частным лицам. Его объектами являются обычно товары длительного пользования (мебель, автомобили, холодильники, телевизоры и др.), разнообразные услуги.

Государственный кредит — совокупность кредитных отношений, в которых и заемщиками, и кредиторами выступают государство и местные органы власти. Одновременно государство является кредитором, особенно низкорентабельных, но необходимых для воспроизводства отраслей (жилищное строительство, инфраструктура, сельское хозяйство и т.д.).

Международный кредит — движение и функционирование ссудного капитала между странами. Кредитные отношения существуют не только внутри каждой страны, но и между государствами, их компаниями и банками как одна из форм международного движения капитала  
28.Международная торговля.

Международная торговля  — сложная экономическая категория, которая может рассматриваться по меньшей мере в трех аспектах: организационно-техническом, рыночном и социально-экономическом.

Организационно-технический аспект изучает физический обмен товарами и услугами между государственно оформленными национальными хозяйствами (государствами).                                                                                                             Организационно-рыночный аспект определяет мировой торговли как совокупность мирового спроса и мирового предложения, которые материализуются в двух встречных потоках товаров и (или) услуг — мировом экспорте (вывозе) и мировом импорте (ввозе). 

Социально-экономический аспект рассматривает мировую торговлю как особого типа общественно-экономические отношения, возникающие между государствами в процессе и по поводу обмена товарами и услугами. Эти отношения имеют ряд признаков, которые сообщают им особенную важность в мировой экономике.

Прежде всего следует отметить, что они носят всемирный характер, поскольку в них вовлечены все государства и все их экономические группировки; они являются интегратором, объединяя национальные хозяйства в единую мировую экономику и интернационализируя ее, базируясь на международном разделении труда . Мировая торговля определяет, что выгоднее производить государству и на каких условиях обмениваться произведенным продуктом. Таким образом, она способствует расширению и углублению международного разделения труда, а значит и мировой торговли, вовлекая в них все новые государства

29.Понятие мировое хозяйство.

Мировое хозяйство – это совокупность национальных хозяйств и экономических взаимосвязей между ними, или совокупность производственных отношений, функционирующих на национальном и международном уровнях. Составными частями современной системы мирового хозяйства являются:

1. национальные экономики;

2. транснациональные корпорации;

3. интеграционные объединения;

4. международные экономические организации.

Совокупность взаимодействующих между собой национальных рынков отдельных стран, связанных международными экономическими отношениями, формирует мировой рынок(начало формирования мирового рынка – XVI в., период больших географических открытий). Реализацией мирового рынка в XVII в. стало международное разделение труда в форме торговых соглашений между отдельными странами, обусловившее возникновение и развитие мирового хозяйства. В современных условиях оно все больше приобретает черты целостности, объективными обстоятельствами которых являются:
1) стремление народов мира выжить в условиях наращивания ядерных потенциалов и угрозы ядерной войны и проведение в связи с этим политики мирного сосуществования;

2) развертывание научно-технического прогресса. Ни одна страна мира не может сегодня самостоятельно использовать все достижения современной науки и техники, поэтому необходимо объединение усилий в этой сфере, что содействует установлению тесных экономических и научно-технических связей между странами, формированию устойчивых структур в мировом хозяйстве;

3) интернационализация хозяйственной жизни, международное разделение труда. Эффективное развитие производственных процессов на уровне мировых стандартов, выпуск высококачественной продукции странами мирового сообщества возможно лишь при условии использования различных форм специализации и кооперирования производства на международном уровне.

Только так можно значительно снизить себестоимость продукции, повысить ее качество и надежность, сэкономить топливно-энергетические исырьевые ресурсы, повысить производительность труда, рациональнее использовать рабочую силу. Все это способствует налаживанию постоянных экономических связей между странами-партнерами в международной сфере;

4) необходимость объединения усилий стран для решения глобальных проблем, взаимопомощь в экстремальных ситуациях;

5) целесообразность объединения хозяйственных усилий стран-партнеров для освоения богатств Мирового океана и космоса;

6) сохранение приобретенных знаний, идей и их переработки;
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7) использование все более сложных информационных систем и создание международного информационного банка данных, каким могла бы пользоваться в соответствии со своими потребностями каждая страна мирового сообщества.

30.Причины и формы инфляции.

Инфляция - это обесценение денег, проявляющееся в форме роста цен на товары и услуги, не обусловленного повышением их качества. Инфляция вызывается прежде всего переполнением каналов денежного обращения избыточной денежной массой при отсутствии адекватного увеличения товарной массы.                                                            Денежная масса - это совокупность общепринятых средств платежа. Товарная масса - это совокупность всех произведенных товаров и услуг за определенный период времени.        Различают следующие виды и формы проявления инфляции:                                                По степени проявления:                                                                                                          -------галопирующая инфляция - инфляция в виде скачкообразного роста цен;

-гиперинфляция - инфляция с очень высоким темпом роста цен, как правило, выше 50% в месяц;

-ползучая инфляция - инфляция, проявляющаяся в длительном постепенном росте цен;

По способам возникновения:

-административная инфляция - инфляция, порождаемая "административно" управляемыми ценами;

-инфляция издержек - инфляция, проявляющаяся в росте цен на ресурсы, факторы производства, вследствие чего растут издержки производства и обращения, а с ними и цены на выпускаемую продукцию;

-инфляция спроса - инфляция, проявляющаяся в превышении спроса над предложением, что ведет к росту цен;

-инфляция предложения - инфляция, проявляющаяся в росте цен, обусловленном увеличением издержек производства в условиях недоиспользования производственных ресурсов;

-импортируемая инфляция - инфляция, вызываемая воздействием внешних факторов, например чрезмерным притоком в страну иностранной валюты и повышением импортных цен;

-индуцированная инфляция - инфляция, обусловленная какими-либо другими экономическими факторами;

-кредитная инфляция - инфляция, вызванная чрезмерной кредитной экспансией;

-непредвиденная инфляция - уровень инфляции, оказавшийся выше ожидаемого за определенный период;

-открытая инфляция - инфляция за счет роста цен потребительских товаров и производственных ресурсов;

-подавленная (скрытая) инфляция - инфляция, возникающая вследствие товарного дефицита, сопровождающегося стремлением государственных органов удержать цены на прежнем уровне. 

-ожидаемая инфляция - предполагаемый уровень инфляции в будущем периоде вследствие действия факторов текущего периода.

Причина инфляции — это нарушение равновесия спроса и предложения.

Инфляция спроса — ее суть: слишком много денег, а слишком мало количеством товара.

Инфляция спроса характерна для экономически полной занятости или приближается к ней. Когда растущий спрос превышает границы производственных возможностей: экономика не может отреагировать ростом предложения из-за ограниченности ресурсов. Рост расхода населения…..                                                                                                                              В результате растут цены                                                                                                                    Инфляция предложения (или издержек) — проявляется в росте цен, обусловленным увеличением издержек производства в условиях недоиспользования производственных ресурсов. Происходит рост издержек на единицу продукции, что ведет к снижению прибыли и объему продукции, которое предприятие могло бы производить.Источником инфляции предложения является рост зарплаты и рост цен на сырье и энергоносители.

31.Содержание экономического роста.

Содержание экономического роста. Экономический рост созвучен с проблемами развития национальной экономики, с необходимостью повышения жизненного уровня населения страны. Экономический рост есть процесс, характеризующийся увеличением массы производимых благ, а также повышением их качества в соответствии с объемом и структурой возрастающих потребностей. Графически экономический рост можно отразить как смещение кривой производственных возможностей вправо и вверх. Экономический рост может измеряться в физическом (физический рост) и стоимостном выражении (непосредственный рост). Физический рост весьма точно отражает изменение объема производства, так как не зависит от колебания цен (например, это могут быть тонны, километры, квадратные или погонные метры). Но в условиях многоотраслевого национального производства такой «физический подход» к измерению экономического роста не столь универсален. Непосредственно экономический рост, рассчитанный с использованием физического объема и уровня рыночных цен, считается более универсальным, хотя здесь также используются разные методики расчета. На основе именно «денежных показателей» рассчитываются показатели динамики (темпы роста и прироста).
Типы экономического роста. Современная экономическая теория выделяет два основных типа экономического роста: экстенсивный и интенсивный.                                                                                        1. Экстенсивный рост означает, что для наращивания объема выпуска используются дополнительные факторы производства. При таком варианте в буквальном смысле слова расширяется «экономическое поле» производства. В то же время экономическая система  (общие условия хозяйствования) не изменяется. К факторам экстенсивного роста относятся: а) увеличение объема инвестиций и числа работников; б) рост объема потребляемого сырья, материалов и энергоресурсов; в) полная загрузка производственного потенциала.                                                                                                                2. Интенсивный рост предполагает радикальное изменение технической базы, внедрение новой технологии и новых моделей управления производством. Внедряются не просто новые, а технологически более совершенные станки и оборудование. В центре внимания оказываются использование высоких технологий и совершенствование экономических отношений . К факторам интенсивного роста относятся:                                                                         а) повышение квалификации работников;                                                                                                  б) улучшение организации и управления производством;                                                                                          в) совершенствование экономической системы и хозяйственного механизма;                                                     г) ускорение научно-технического прогресса и внедрение высоких технологий. Показатели эффективности. Основные показатели экономической эффективности разделим на две группы:                                                                                                                                    1) показатели отдачи;                                                                                                                                  2) показатели емкости.

32.Производственная функция и факторы экономического роста

Сдвиг производственной функции происходит при изменении количества капитала или изменении технологии. Если запас капитала в экономике увеличивается (от К1 до К2), то производственная функция смещается вверх, и при том же количестве используемого труда (L1) совокупный выпуск увеличивается (от Y1 до Y2). Аналогичные изменения произойдут, если будет использоваться более совершенная технология.                         Поскольку в краткосрочном периоде запас капитала - величина постоянная, а переменных фактором является труд, то все изменения выпуска связаны с изменением запаса труда в экономике. Таким образом, чтобы объяснить изменения объема выпуска, необходимо изучить рынок труда, выяснить, чем определяется спрос на труд, предложение труда и равновесие на рынке труда.                                                                                                                                                                 Выделяет два основных типа экономического роста: экстенсивный и интенсивный.                                                                                        1. Экстенсивный рост означает, что для наращивания объема выпуска используются дополнительные факторы производства. При таком варианте в буквальном смысле слова расширяется «экономическое поле» производства. В то же время экономическая система  (общие условия хозяйствования) не изменяется. К факторам экстенсивного роста относятся: а) увеличение объема инвестиций и числа работников; б) рост объема потребляемого сырья, материалов и энергоресурсов; в) полная загрузка производственного потенциала.                                                                                                                2. Интенсивный рост предполагает радикальное изменение технической базы, внедрение новой технологии и новых моделей управления производством. Внедряются не просто новые, а технологически более совершенные станки и оборудование. В центре внимания оказываются использование высоких технологий и совершенствование экономических отношений . К факторам интенсивного роста относятся:                                                                         а) повышение квалификации работников;                                                                                                  б) улучшение организации и управления производством;                                                                                          в) совершенствование экономической системы и хозяйственного механизма;                                                     г) ускорение научно-технического прогресса и внедрение высоких технологий. Показатели эффективности. Основные показатели экономической эффективности разделим на две группы:                                                                                                                                    1) показатели отдачи;                                                                                                                                  2) показатели емкости.
33. Безработица: типы,причины,последствия. Понятие полной занятости.

Безработица — экономическая категория, которая являет​ся составляющим элементом экономически активного насе​ления страны и определяет общую величину трудоспособных лиц, которые по каким-либо причинам не смогли найти при​менение своим трудовым способностям. Безработными при​нято считать тех людей, которые хотят работать, но пока не относятся к занятым в производстве или иной сфере деятель​ности. В состав безработных входят также граждане, которые в настоящее время находятся на обучении по направлению служб занятости, студенты и пенсионеры, которые активно занимаются поисками работы и готовы в любой момент к ней приступить. Однако к безработным не относятся иждивенцы и те граждане, которые абсолютно не хотят работать. Они тем самым наносят большой урон трудовому потенциалу страны, поэтому не могут быть включены в состав рабочей силы.
Безработица и ее норма рассчитываются как для отдельной страны, так и для региона, области, города, т. е.любого насе​ленного пункта. Данные о безработице рассчитываются по отдельным категориям: возрасту, полу, семейному положе​нию, уровню образования и профессиональной принадлежно​сти. Для того чтобы определить степень влияния безработицы на экономическую и хозяйственную жизнь страны, применя​ют такой показатель, как норма безработицы. Норма безрабо​тицы определяется как отношение общего числа безработных на данной территории в определенный временной промежу​ток к абсолютной численности экономически активного насе​ления.
Каждая страна в соответствии с ее национальными и ины​ми особенностями имеет собственную структуру и особенно​сти безработицы, но в целом она может возникнуть вследствие проявления определенных факторов:
1) колебания спроса и предложения рабочей силы: число желающих работать превышает количество свободных мест, то рынок труда самостоятельно не может восстановить рав​новесие. В результате — безработица, которая отражает дис​баланс в формировании и распределении трудовых ресурсов;
2) экономические циклы, например сезонный цикл. Как известно, полевые работы сельскохозяйственной отрасли экономики приходятся главным образом на лето и осень. Соответственно, занятость достигает своего максимально​го значения. В остальное время года сезонные работники вынуждены искать другое применение своим трудовым способностям, что сделать крайне тяжело, так как рынок может быть полностью укомплектован;
3) технологические нововведения требуют новых знаний и навыков у рабочих, которые они могут приобрести толь​ко вследствие специального курса обучения;
4) нечестные методы конкурентной борьбы, т. е. несовер​шенная конкуренция, а также невысокая мобильность тру​довых ресурсов;
5) стремление предприятий, желающих минимизировать издержки производства, избавиться от лишнейрабочей силы и сократить штат служащих.
Можно выделить несколько основных видов безработицы:
1) фрикционная (естественная, добровольная).. Например, они могут менять место работы;
2) структурная. Может быть вызвана коренными перево​ротами в экономике.

3) циклическая. Имеет место в кризисной экономике, когда невозможно обеспечить все экономически активное население рабочими местами. 

4) скрытая. Существуют случаи, когда индивид числится по трудовой книжке в составе рабочей силы конкретной организации или предприятия, но фактически не работает.
34. Последствия безработицы.

Выделяют экономические и неэкономические последствия безработицы, которые проявляются как на индивидуальном уровне, так и на общественном уровне. экономические последствия безработицы - это психологические и социальные и политические последствия потери работы. На индивидуальном уровне неэкономические последствия безработицы состоят в том, что если человек в течение продолжительного времени не может найти работу, то это часто приводит к психологическим стрессам, отчаянию, нервным (вплоть до самоубийства) и сердечно-сосудистым заболеваниям, развалу семьи. Потеря стабильного источника дохода может толкнуть человека на преступление (кражу и даже убийство), асоциальное поведение. Экономические последствия безработицы на индивидуальном уровне заключаются в потере дохода или части дохода (т.е. снижении текущего дохода), а также в потере квалификации (что особенно плохо для людей новейших профессий) и поэтому уменьшении шансов найти высокооплачиваемую, престижную работу в будущем (т.е. возможном снижении уровня будущих д Экономические последствия безработицы на уровне общества в целом состоят в недопроизводстве валового национального продукта, отставании фактического ВВП от потенциального ВВП. Наличие циклической безработицы (когда фактический уровень безработицы превышает ее естественный уровень) означает, что ресурсы используются не полностью. Поэтому фактический ВВП меньше, чем потенциальный (ВВП при полной занятости ресурсов). Отставание (разрыв) фактического ВВП от потенциального ВВП (GDP gap) рассчитывается как процентное отношение разницы между фактическим и потенциальным ВВП к величине потенциального ВВП.. 

Поскольку безработица представляет собой серьезную макроэкономическую проблему, выступает показателем макроэкономической нестабильности, государство предпринимает меры для борьбы с ней. Для разных типов безработицы, поскольку они обусловлены разными причинами, используются разные меры. Общими для всех типов безработицы являются такие меры как:

· выплата пособий по безработице;

· создание служб занятости (бюро по трудоустройству).

Специфическими мерами для борьбы с фрикционной безработицей выступают:

· усовершенствование системы сбора и предоставления информации о наличии свободных рабочих мест (не только в данном городе, но и других городах и регионах);
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· создание специальных служб для этих целей.

Для борьбы со структурной безработицей используются такие меры как:

· создание государственных служб и учреждений по переподготовке и переквалификации;

· помощь частным службам такого типа.

Основными средствами борьбы с циклической безработицей являются:

· проведение антициклической (стабилизационной) политики, направленной на недопущение глубоких спадов производства и, следовательно, массовой безработицы;

· создание дополнительных рабочих мест в государственном секторе экономики.

35.Валютный рынок.

Валютным рынком называется система экономических отношений между банками, а также между банками и их клиентами по поводу купли-продажи иностранной валюты.

Иностранная валюта — это денежные знаки в виде банкнот, казначейских билетов, монет, которые находятся в обращении и являются законным платежным средством соответствующего иностранного государства.

Безналичная иностранная валюта — средства в виде записей на банковских счетах в денежных единицах иностранного государства.

Сделки купли-продажи иностранной валюты осуществляются, во-первых, между двумя уполномоченными банками (это значит, что ЦБ выдал им лицензию на проведение банковских операций в иностранной валюте), во-вторых, клиентами банка, вступая во взаимоотношения с ним (банком).

Запрещено проводить операции по купле-продаже иностранной валюты минуя банки.

Исходя из юридического статуса участников валютного рынка, как банков, так и клиентов, различают резидентов и нерезидентов.

· Резиденты — это физические лица, постоянно проживающие на территории РФ, и юридические лица, созданные в соответствии с законодательством РФ и находящиеся на территории РФ.

· Нерезиденты — это физические лица, постоянно проживающие за рубежом, и юридические лица, созданные в соответствии с законодательством иностранного государства и находящиеся на его территории.

Валютный рынок функционирует в двух сферах:
· сделки совершаются на валютной бирже;

· сделки по купле-продаже иностранной валюты совершаются на межбанковском валютном рынке, когда банки вступают в взаимоотношения минуя биржу.

Функции валютного рынка показывают значение валютного рынка для экономики:
· обслуживание международного оборота (платежи) товаров, работ, услуг;

· валютный рынок формирует валютный курс под влиянием спроса и предложения;

· валютный рынок выступает как инструмент государства (ЦБ РФ) для проведения денежно-кредитной политики;

· валютный рынок выступает как механизм для защиты субъектов экономики от валютных рисков и спекулятивных сделок.

36. Роль денег в рыночной экономике.

Экономическая роль денег в рыночной экономике определяются прежде всего огромной экономией ресурсов, которые человечество должно было бы потерять в процессе совершения товарообменных операций. Такого рода издержки (трансакционные издержки) в условиях бартерной экономики велики. Именно деньги являются ускорителем экономического прогресса общества. Они дают возможность обществу экономить издержки выбора ассортимента, количества получаемых благ, времени, места и контрагентов по сделке. Кроме того, существование всеобщего эквивалента в обществе позволяет участникам хозяйственного процесса относительно легко составлять количественные пропорции в товарообменных операциях.                                                             При этом роль денег трактуется неоднозначно, в одних экономических процессах деньги являются зависимой переменной (пригиперинфляции деньги теряют активную роль), а при экономическом росте роль денег, безусловно, существенна. Роль спроса на деньги в российских условиях намного меньше, чем в развитых рыночных экономиках, что связано с тем, что многие процессы неустойчивы, а поведение субъектов рынка носит зачастую ажиотажный характер.
Основные факторы, характеризующие роль денег в экономике:

1. Спрос на денежные средства, необходимые для осуществления деятельности, выплаты заработной платы, приобретения оборотных средств, покупки товаров в розничной торговле, т.е. в процессе взаимоотношений хозяйствующих субъектов и физических лиц. Этот вид спроса называется «спрос на сделки» и включает две самостоятельные, но взаимозависимые составляющие: количество товаров (на макроуровне — ВВП в неизменных ценах) и стоимость товара, выраженная в текущих ценах (на микроуровне — ВВП в текущих ценах).

2. Уровень и динамика всех видов цен (потребительских, производственных, закупочных в сельском хозяйстве, тарифов на транспорт и коммунальные услуги). 

3. Спрос на финансовые активы — это операции с недвижимостью, государственными ценными бумагами (ГКО, ОФЗ), иностранной валютой, депозитами в банках, банковскими сертификатами, акциями компаний..

4. Процентные ставки на финансовые активы. Современная экономическая теория устанавливает обратную связь между спросом на деньги и ростом процентных ставок активов. 5. Скорость обращения денег. Чем выше скорость обращения денег, тем меньше при прочих равных условиях спрос на деньги.

6. Совокупность валютных факторов. 

7. Потребности, выходящие за рамки текущего финансового оборота, — это спрос на деньги, необходимые для расширенного воспроизводства.

 8. Спрос на деньги зависит от применения современных финансовых и банковских технологий, четкости работы всей системы платежно-расчетного оборота. 

9. Спрос на деньги зависит от интенсивности процессов сбережения денег на счетах юридических и физических лиц. 

Роль денег в различных моделях экономики состоит в следующем:

· влияние денег на улучшение хозяйственной деятельности;

· усиление заинтересованности субъектов хозяйственных отношений в развитии производства с помощью цен и снижения издержек;

· зависимость денежных расходов от доходов;

· контроль за ценами, объемом и качеством товаров и услуг.

37.Особенности рынков факторов производства.

Рынки  факторов  производства  подчиняются  тем  же  принципам,  что  и рынки  товаров  и  услуг.  Рыночная  цена  ресурсов  является   равновесной,   складывающейся   под   воздействием  спроса  и  предложения  на  тот  или  иной ресурс. 
  Следует иметь в виду, что различаются сами факторы производства и услуги, оказываемые этими факторами. В качестве факторов выступают труд, неотделимый от  личности  работника,  земля,  элементы  реального  капитала,  т.  е.  производственные здания, сооружения, станки, оборудование, материалы и т. п. Каждый из  факторов,  выступая  как  элемент  производственного  процесса,  оказывает определенные  услуги.  Величина  цены  этих  услуг  обусловливает  доходы собственников факторов производства. 
	ЗАРАБОТНАЯ  ПЛАТА  (W) — цена  услуг  труда, доход наемных работников.  
ПРИБЫЛЬ (П) — цена  услуг  особого  вида  труда — предпринимательской  деятельности,  доход предпринимателей. 
РЕНТА (R)  —  цена  услуг  земли,   доход  собственников земли. 
ПРОЦЕНТ  (i) —   цена  услуг  капитала,  доход собственников капитала.


 Поэтому проблема ценообразования на услуги факторов производства тесно связана  с  проблемой  рыночного  распределения  доходов  собственников  этих факторов. 
Факторы  производства  могут  отчуждаться  от  своих  собственников  на определенный срок. В этом случае возникает рынок услуг факторов производства. На рынке  услуг  труда  работник  нанимается  на  работу  на  оговоренный  период времени;  на рынке услуг земли на тот или иной срок сдаются в аренду земельные участки;  на  рынке  услуг  капитала  сдаются  во  временное  пользование  элементы реального капитала. 
Если факторы производства оказывают услуги своим собственникам,  то  они не  выступают  на  рынке. 
Цены  услуг  факторов  производства  представляют  собой  интервальные величины, размерность которых выражается в рублях, долларах и т. д. в единицу времени. Так, устанавливаются, например, месячные ставки заработной платы, годовые  ставки  земельной  ренты  или  процента.  Их  называют  прокатными оценками. 
На  рынках  самих  факторов  производства  осуществляются  процессы купли-продажи  ресурсов,  навсегда  отчуждающихся  от  своих собственников.  Таковыми  являются  рынки  земли  или  рынки  элементов реального  капитала.  Объектами  продажи  здесь  выступают  участки  земли, производственные  помещения,  станки,  сырье  и  т.  п.  Рынок  труда,  строго говоря,  существовал  при рабовладении. Он не может иметь место  в условиях юридической свободы человека. Говоря о рынке труда, мы будем иметь в виду рынок услуг труда, как это обычно принято. 
На  факторы  производства,  которые  являются  реальным  капиталом, устанавливаются  определенные  цены,  которые  представляют  собой моментные величины. Их размерность выражается в рублях, долларах и т. д. за  станок,  производственное  здание  или  земельный  участок  на  данный момент времени. 
 Особенностью  рынков факторов  производства  является  то,  что  ресурсы не поступают  в  личное потребление. Поэтому,  в  отличие  от  кривой  спроса  на товары  и  услуги,  которая  строится  исходя  из  системы  предпочтений отдельных индивидов, кривая спроса на ресурсы определяется объемами спроса, предъявляемыми фирмами. Спрос на факторы производства является производным спросом. 
	ПРОИЗВОДНЫЙ  СПРОС - спрос  на  факторы производства, зависящий от спроса на товары и услуги,  производимые  фирмами,  использующими эти факторы.


 
38. Понятие рынок труда, заработная плата. 

Рынок труда — экономическая среда, на которой в результате конкуренции между экономическими агентами через механизм спроса и предложения устанавливается определенный объем занятости и уровень оплаты труда.

Функции рынка труда:

1.Социальная функция — заключается в обеспечении нормального уровня доходов и благосостояния людей, нормального уровня воспроизводства производственных способностей работников.

2.Экономическая функция — рынка труда заключается в рациональном вовлечении, распределении, регулировании и использовании труда.

Спрос и предложение труда:

Спрос на рабочую силу определяется потребностями работодателей в найме определенного количества работников необходимой квалификации для производства товаров и услуг.

Предложение труда определяется численностью населения, долей в нем трудоспособного населения, средним числом часов, отработанных рабочим за год, качеством труда и квалификацией рабочих.

В реальной экономической жизни на динамику рынка труда действуют ряд факторов, влияющих как на предложение рабочей силы, так и на спрос на нее. Так, предложение рабочей силы определяется в первую очередь факторами демографическими — уровнем рождаемости, темпами роста трудоспособного населения, его половозрастной структурой.

Помимо демографического, важным фактором динамики рынка является степень экономической активности различных демографических и этнических групп трудоспособного населения. Например, быстрое вовлечение женщин в состав рабочей силы, обусловленное активизацией их социальной роли, привело к росту предложения рабочей силы.

Серьезное влияние на динамику рабочей силы оказывают процессы иммиграции. В 

Заработная плата — это вознаграждение получаемое работником за его труд или, другими словами, цена труда.

Виды заработной платы:

1. Номинальная заработная плата — то количество денег, которое получает работник в виде вознаграждения за труд.

2. Реальная заработная плата — то количество, которое можно приобрести за номинальную заработную плату.

Факторы влияющие на размер реальной заработной платы:

1. Величина номинальной заработной платы — чем выше номинальная, тем, как правило, выше реальная заработная плата. В реальности рост заработной платы номинальной может компенсироваться ростом цен.

2. Количество и ставки налогов — чем больше налогов и (или) выше их ставки, тем ниже реальная заработная плата и наоборот.

3. Уровень цен и товаров на товары и услуги — чем выше цены и тарифы, тем ниже реальная заработная плата и наоборот.

Формы заработной платы:

1. Сдельная заработная плата — начисляется рабочим сдельщикам в зависимости от сдельных тарифных ставок и сдельных расценок на единицу выпущенной 

2. или от количества произведённых трудовых операций. Применяется, к примеру, для рабочих на конвейере.

3. Повременная заработная плата — определяется на основании тарифных ставок (окладов)  и фонда отработанного рабочего времени. По повременной форме оплаты труда оплачивается труд инженеров, служащих и других рабочих повременщиков.

Системы заработной платы:

1. Прямая сдельная заработная плата = сдельный заработок + доплаты + надбавки

2. Сдельно премиальная зарплата= сдельный заработок + доплаты + надбавки + премия

3. Сдельно-прогрессивная зарплата = сдельный заработок + доплаты + надбавки + премия + прогрессивная доплата за перевыполнение норм выработки

4. Простая повременная зарплата = тарифная ставка + доплаты + надбавки

5. Повременно-премиальная заработная плата = тарифная ставка + доплаты + надбавки + премии

6. Коллективная заработная плата — начисляется коллективу работников (бригаде) и затем распределяется между конкретными работниками в зависимости от коэффициента трудового участия (КТУ).

7. Аккордная заработная плата — начисляется за выполнение особо важной работы в сжатые сроки. Заработная плата по этой системе существенно выше, часто применяется в строительстве.

8. Контрактная заработная плата — устанавливается в трудовом контракте заключенном между работником и нанимателем, включает в себя различные доплаты, надбавки и премии.

39.Комерческие банки.

Коммерческий банк — кредитной учреждение, операции которого направлены на аккумуляцию денежных средств, на последующее их размещение на денежном рынке, а также выполнение поручений клиентов.

Основные функции коммерческого банка

К основными функциям коммерческих банков относятся:

· мобилизация временно свободных денежных средств и превращение их в капитал;

· кредитование предприятий, государства и населения;

· выпуск кредитных денег;

· осуществление расчетов и платежей в хозяйстве;

· эмиссионно-учредительская функция;

· консультирование, предоставление экономической и финансовой информации.

40. Понятие ценных бумаг.

Ценные бумаги. После того, как в нашей стране стали возникать акционерные общества, в финансовую политику вошел новый инструмент – акция. Вместе с этим инструментом появился еще один – облигация. Основное назначение этих финансовых инструментов, как акций, так и облигаций – это конечно же мобилизация всех денежных активов начиная с населения и малых организаций и заканчивая крупными предприятиями, корпорациями, ходингами и даже банками. Для этого необходимо, чтобы у людей была свободная возможность купли и продажи этих ценных бумаг.

Акция – ценная бумага, которая позволяет подтвердить факт того, что ее собственник имеет некоторый процент доли капитала акционерного общества и, как следствие из этого, право на получение дивидендов от прибыли акционерного общества.

Облигация – ценная бумага, которая гарантирует, что государство (или акционерное общество), которое ее выпустило, возместит держателю облигации ее номинальную стоимость в установленный срок, а также фиксированный процент (устанавливаются в момент выпуска облигации). Ограничением, связанным с облигациями, является то, что таких акций может быть выпущено не более чем 23% от уставного фонда акционерного общества. Кроме того, их выпуск возможен только после полной оплаты всех выпущенных акций. 

41.Виды и свойства денег

Деньги представляют собой развивающуюся экономическую категорию. В этой связи важно разграничивать сущность, содержание категории и ее функциональные виды. Существующие различные определения денег иногда не соответствуют новым материальным носителям денег, отстают от перехода к другим видам денег, а также от изменения их форм и условий функционирования. Появляющиеся виды денег не всегда готовы выполнять все функции денег как экономической категории. Но независимо от того, в каком виде деньги выступают, они обязательно выполняют функцию платежа (средства обмена), являются формой меновой стоимости. По существу речь идет о совершенствовании платежной системы, инструментов платежа.

В процессе исторической эволюции товарного обращения форму эквивалента принимали самые разные товары. Для того чтобы некий предмет мог функционировать в качестве денег, его всюду должны принимать, а также использовать для оплаты товаров и услуг

. Главное свойство таких денег состоит в том, что они обладают собственной стоимостью, не подвержены обесценению. Это значит, что при наличии полноценных денег (золото) в обороте в количестве, превышающем их действительную потребность, они уходят из 

 оборота в сокровище. При увеличении потребности оборота — возвращаются в оборот из сокровища. При таких условиях необходимость в регулировании массы денег в обращении не возникает. Золотые монеты способны достаточно гибко приспосабливаться к потребностям оборота.

Классификацию видов денег можно провести по разным признакам:

- по сущности и содержанию: полноценные, бумажные, кредитные;
- материально-вещественному содержанию: товарные, бумажные, металлические, электронные;
- эмитенту: казначейские, банковские;
- сфере, территории обращения: национальные, коллективные, групповые (евро), международные (СДР);
- купюрности (по номиналу денежных знаков).
 

42.Правило максимизации полезности

Суть правила максимизации полезности состоит в следующем: доход потребителя должен быть распределен таким образом, чтобы последний доллар, израсходованный на каждый товар или услугу, приносил равную предельную полезность. Предельная полезность каждого товара или услуги, деленная на его или ее цену, должна быть одинаковой для всех товаров и услуг.

На языке алгебры правило максимизации полезности выглядит следующим образом:
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где MU ? предельная полезность.

Правило максимизации полезности требует, чтобы эти соотношения были равны, а доход полностью израсходован.
Например, потребитель располагает 12 долларами. Давайте предположим, что комбинация из 6 ед. товара А (по цене 1,5 дол.) и 3 ед. товара Б (по цене 1 долл.) отвечает требованиям максимизации полезности. Вследствие этого 12-долларовый доход потребителя будет истрачен полностью.

Зная о правиле максимизации полезности, легко объяснить нисходящий характер кривой спроса. Основными факторами, определяющими кривуюспроса на определенный продукт, являются: 1) денежный доход; 2) цены на товары и услуги, а также 3) предпочтения и вкусы. Правиломаксимизации полезности и кривая спроса логически согласуются друг с другом.
Полезность, как и предельная полезность, включает важный психологический компонент: люди хотят потреблять только те продукты, которые приносят им удовлетворение, и отказываются от вещей, к которым они безразличны. В связи с этим более глубокое объяснение поведения потребителя можно дать при помощи: 1) бюджетных (доходных) линий и 2) кривых безразличия. Кратко рассмотрим их.


43.Организационно правовые формы предпринимательства
Предпринимательство осуществляется в определенных организационно-правовых формах, избираемых предпринимателем свободно, но не произвольно. Последнее обусловлено следующими объективными обстоятельствами:
— требованием соответствия форм организации предпринимательства действующему законодательству;

— содержанием избранной предпринимательской деятельности;

— наличием или отсутствием надлежащего количества капитала для реализации предпринимательского проекта ИТ. п.

Предпринимательская деятельность осуществляется посредством определенных организационных структур — предприятий.

— наличие единого имущества, необходимого для осуществления определенного экономического процесса, что обособляет его экономически;

— технологическая обусловленность ресурсов (для производства хлеба необходимы иные средства производства и работники, нежели для производства швейных изделий);

— определенное место в системе общественного разделения труда (специализация, кооперирование, комбинирование, интеграция);

— определенное место в социуме.

В зависимости от формы организации предприятий различают:

— индивидуальные (единоличное владение);

— общества, товарищества, партнерство;

Недостатки индивидуальных предприятий:
— ограниченность финансовых возможностей внедрения достижений НТП, новейших форм организации труда;

— ограниченная возможность организации отдыха и т. п.

 Общества (партнерства) — форма организации, основанная на: общем (долевом) формировании юридическими или физическими лицами уставного капитала; 

Юридическое лицо — это деловое предприятие, имеющее собственный устав, счет в банке, прошедшее процедуру официальной регистрации.

Полное общество — объединение физических и (или) юридических лиц с целью осуществления совместной хозяйственной деятельности на основе соглашения между ними. Эта форма применяется там, где преобладает интеллектуальный труд (брокерские, аудиторские, адвокатские фирмы).

Общества с ограниченной ответственностью основаны на ответственности, которая ограничивается только имуществом предприятия, и предприниматель не несет ответственности своим собственным имуществом. Эта форма более распространена, поскольку ей присущ меньший уровень риска.

Смешанные общества (коммандитные) — объединения нескольких физических я (или) юридических лиц для совместной деятельности на основе договора. Они состоят из действительных членов (комплементариев), несущих полную (неограниченную) ответственность по обязательствам общества, и членов-вкладчиков (коммандистов), отвечающих по обязательствам товарищества только своими вкладами (ограниченно).

Корпорация (акционерное общество) — форма объединения капиталов участников акционерного общества (АО).

Картель — соглашение (гласное или негласное) между независимыми предприятиями по проведению единой ценовой политики, распределению рынков сбыта, согласованию условий обмена патентами, лицензиями и т. п. Производственная деятельность картельным соглашением не регламентируется.

Синдикат — форма объединения предприятий, производящих однородный продукт, что предполагает сохранение производственной самостоятельности при потере права на самостоятельный сбыт продукции. 

Трест — форма объединения, предполагающая потерю юридической и экономической самостоятельности как в производстве, так и в реализации. 

Концерн — объединение многих промышленных, финансовых, торговых предприятий, формально сохраняющих свою самостоятельность, но фактически подчиненных финансовому контролю и руководству главной фирмы, отвечающей за хозяйственную деятельность объединенных предприятий в пределах пакетов акций каждого из них.

Конгломерат — многоотраслевое объединение, возникшее на основе интенсивной экспансии головной фирмы в многочисленные, мало связанные между собой отрасли экономики путем скупки пакетов акций других предприятий.

Диверсификаты — многоотраслевые корпорации, объединенные системой участия, производственной корпорацией, патентно-лицензионными соглашениями, совместными производственными и научно-исследовательскими программами, единой системой финансирования.
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Финансово-промышленные группы (ФПГ) — организационная форма объединения крупных промышленных фирм с банковскими структурами, где каждый член-участник самостоятельно решает собственные задачи, не пренебрегая при этом интересами группы. Координационную деятельность может осуществлять банк или промышленное предприятие.

44. Эластичность спроса и доход производителей

Ценовая эластичность спроса
   В экономической теории мера реакции одной величины на изменение другой называется эластичностью.
   Мера реакции величины спроса на данный товар или услугу, вызванной изменением цены этого товара или услуги, называется ЦЕНОВОЙ ЭЛАСТИЧНОСТЬЮ СПРОСА или ЭЛАСТИЧНОСТЬЮ СПРОСА ПО ЦЕНЕ.
   Ценовая эластичность спроса показывает, на сколько изменится в процентном отношении величина спроса на тот или иной товар при изменении его цены на 1%.
   Спрос эластичен, если при изменении цены товара на 1% величина спроса на него изменится более чем на 1%.                                                                                                   Информация об эластичности или неэластичности спроса на товар очень важна для предпринимателей, целью которых является увеличение дохода, или выручки от продажи товара, которую можно подсчитать, умножив цену одной единицы товара на количество реализованных товаров:
Y = Р х Q, (4.1)

   где Y — доход, или выручка от продажи товаров; Р — цена единицы товара; Q — количество проданного товара.
   Если спрос на товар эластичен, как в рассмотренном случае с велосипедами, то можно составить следующую схему:
   если Р↑, то Q↓ в большей степени, чем растет цена, или
   если Р↓, то Q↑ в большей степени, чем падает цена (стрелки показывают соответственно рост (↑) или снижение (↓)).
   В случае же, когда спрос неэластичен, например спрос на все сорта растительного масла, то
   если Р↓, то Q↑ в меньшей степени, чем снижается цена, или
   если Р↑, то Q↓ в меньшей степени, чем растет цена.
   Следовательно, производители велосипедов для увеличения доходов должны снизить цены на них, а производители растительного масла, наоборот, повысить.

44. Определение инфляции, ее измерение

Инфляция - это повышение общего уровня цен. Это, конечно, не означает, что повышаются обязательно все цены. Даже в периоды довольно быстрого роста инфляции некоторые цены могут оставаться относительно стабильными, а другие падать. Например, хотя в 1970-1980 гг. наблюдался высокий уровень инфляции, цены на такие товары, как видеомагнитофоны, цифровые часы и персональные компьютеры, фактически были снижены. Действительно, как мы вскоре увидим, одно из главных мест инфляции это то, 

что цены имеют тенденцию подниматься очень неравномерно. Одни подскакивают, другие поднимаются более умеренными темпами, а третьи вовсе не поднимаются.

Инфляция измеряется с помощью индекса цен. Индекс цен определяет их общий уровень по отношению к базовому периоду.

Например, в индексе цен на потребительские товары 1982- 1984 гг. используются в качестве базового периода, для которого устанавливается уровень цен, равный 100. В 1988 г. индекс цен был приблизительно равен 118. Это значит, что в 1988 г. цены были на 18% выше, чем в 1982-1984 гг., или, проще говоря, данный набор товаров, который в 1982-1984 гг. стоил 100, в 1988 г. стоил 118. Темп инфляции для данного года можно вычислить следующим образом: вычесть индекс цен прошедшего года (1987) из индекса этого года (1988), разделить эту разницу на индекс прошедшего года (1987), а затем умножить на 100. Например, в 1987 г. индекс цен на потребительские товары был равен 113,6, а в 1988 г. 118,3. Следовательно, уровень инфляции для 1988 г. вычисляется следующим образом:

Темп инфляции. = ((118,3-113,6)/118,3)*100=4,1%     (1.1)

Так называемое “правило величины 70“ дает возможность количественно изменять инфляцию. Точнее говоря, оно позволяет быстро подсчитывать количество лет, необходимых для удвоения уровня цен. Надо только разделить число 70 на ежегодный уровень инфляции:

Количество .лет(удв) = 70/Темп инф. (%)        (1.2)       

Например, при ежегодном уровне инфляции в 3% уровень цен удвоится приблизительно через 23 года. При 8%-ной инфляции уровень удвоится приблизительно через девять лет. Следует отметить, что “правило величины 70“ обычно применяется тогда, когда, например, надо установить сколько потребуется времени, чтобы реальный ВНП или ваши личные сбережения удвоились.

